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P7 職場

確
立
代
購
定
位

要
踏
上
代
購
之
路
，
第
一
步
當
然
要

做
好
市
場
調
查
。
畢
竟
現
今
經
營
個
人
代

購
業
務
的
人
多
不
勝
數
，
當
中
主
打
熱
門

產
品
的
大
有
人
在
。
面
對
同
行
競
爭
，
作

為
代
購
新
手
，
就
要
知
己
知
彼
，
懂
得
發

掘
自
身
定
位
，
然
後
物
色
適
合
代
購
的
產

品
。
如
果
決
定
以
熱
門
產
品
作
招
徠
，
市

場
難
免
出
現
飽
和
局
面
。
此
時
就
要
懂
得

轉
移
宣
傳
目
標
；
以
美
容
產
品
為
例
，
當

代
購
同
行
都
在
大
推
同
一
款
面
膜
時
，
你

或
可
從
整
個
護
膚
步
驟
出
發
，
同
時
加
推

能
配
合
使
用
的
保
養
品
，
例
如
洗
面
乳
、
精
華
液

等
，
提
高
品
牌
價
值
。

尋
找
代
購
貨
源

當
決
定
好
代
購
定
位
，
下
一
步
當
然
要
尋
找

代
購
貨
源
。
人
在
當
地
，
不
少
代
購
個
體
戶
都
會

直
接
前
往
門
市
代
購
產
品
；
如
有
收
貨
地
址
，
更

能
經
網
上
訂
貨
，
增
加
經
營
代
購
業
務
的
靈
活

度
。
假
若
代
購
業
務
擴
大
，
規
模
日
趨
成
熟
，
還

可
考
慮
直
接
經
生
產
商
批
量
訂
購
。

宣
傳
代
購
服
務

代
購
服
務
準
備
就
緒
，
就
是
時
候
推
出
市

場
，
向
目
標
受
眾
宣
傳
代
購
服
務
賣
點
和
詳
情
。

要
向
顧
客
提
供
優
質
代
購
服
務
，
少
不
免
需
在
宣

傳
平
台
，
清
楚
列
明
代
購
流
程
和
注
意
事
項
，
例

如
如
何
加
入
連
線
團
、
接
受
預
購
時
段

等
，
甚
至
推
廣
產
品
時
，
同
時
分
享
使
用

說
明
和
用
家
評
測
，
做
好
顧
客
期
望
管

理
。

接
收
顧
客
訂
單

接
收
代
購
訂
單
的
方
法
五
花
八
門
，
以
網
店

平
台
掌
舖
商
戶﹁EX

JA
PA
N

日
本
代
購﹂
為

例
，
它
們
透
過
掌
舖
經
營
網
店
，
並
在Facebook

和Instagram

推
廣
主
打
產
品
，
吸
引
顧
客
到
網
店

下
單
。
它
們
還
會
經
營W

hatsA
pp

連
線
團
群

組
，
例
如
到
訪
東
京
迪
士
尼
時
，
就
會
即
時
在
連

線
團
群
組
發
送
於
園
內
拍
攝
的
精
品
照
片
，
當
收

到
顧
客
訂
單
時
，
就
會
立
即
為
他
們
代
購
。

處
理
收
貨
安
排

當
接
收
到
顧
客
訂
單
，
並
成
功
代
購
產
品

後
，
就
要
安
排
顧
客
收
件
。
你
可
選
擇
直
送
到
顧

客
的
收
件
地
址
，
或
先
集
運
到
港
，
再
安
排
遞
送

或
面
交
；
兩
者
均
有
利
弊
，
你
可
因
應
產
品
特
徵

和
營
運
成
本
，
選
擇
合
適
的
物
流
方
式
。
無
論
以

什
麼
方
式
投
寄
包
裹
，
記
得
留
意
能
否
預
先
在
網

上
申
報
包
裹
內
容
和
納
稅
，
助
你
更
便
捷
地
完
成

物
流
行
政
工
作
。

想
創
業
做
老
闆

代
購
生
意
入
門

正所謂「工字不出頭」，近年電商發展蓬勃，
只要一機在手，即使足不出戶，都能透過網上選購
心頭好。不過，並非所有品牌都能安排全球寄送，
令代購服務仍有市場。有商戶更會開設限定連線
團，即時在海外為顧客代購。如你有意展開代購生
意，就要留意小編為你解答代購新手常見問題，助
你更快掌握經營代購生
意的基礎知
識，由打
工仔「升
呢」創業
做老闆。

代購是什麼？
顧名思義，代購就是代理購買，由第三方

根據顧客需求和指示幫忙採購。現時代購主要
分為兩種方式：

個人代購
■一些居於或經常到訪某一地區或國家的人
士，包括留學生、空中服務員等，他們通常透
過 Facebook、 Instagram、ＷhatsApp 等社交
平台和即時通訊軟件，宣傳自己能代購的產
品，甚至推出限時連線團，以較優惠的價格吸
引顧客使用他們的代購服務。

公司代購
■現時有些公司專門提供一站式代購和集運服
務，為顧客提供快速且方便的跨境購物體驗。

做代購犯法嗎？
代購本質上不犯法，但要注意以下兩點法

律層面的問題：
■由於是謀利的業務，所以必須申請商業登
記。很多時候，持有商業登記證也是與廠商洽
談的先決條件。
■必須向兩地的海關如實申報貨物，以及不可
代購違禁物品。不同國家的海關對進出口貨物
的管制都不同，當中差異可以很多，建議在第
一步市場調查時順便查一下該國對該商品的出
口管制。

如何賺錢？
■代購服務費：當為訂購服務定價時，應先了
解經營代購業務所需的成本，當中主要包括入
貨、包裝、物流、人力和時間成本，然後因應
目標利潤制訂服務費。
■產品和匯率差價：有些產品在海外的定價會
比本地平，代購就能讓你透過差價謀利。此
外，可因應國際匯率變化，趁低吸納較多外
幣，降低未來代購成本。
■國際運費：當貨運量大時，就能向物流供應
商談判，爭取運費折扣，減少物流成本。
■消費回贈：當代購前先
登入購物網站和現金回贈
平台會員賬戶，並同時使用電
子支付工具，就能賺取相應回
贈，例如現金、積分、贈
品等。

需申請商業登記及
開公司戶口嗎？

根據香港稅務局的指引，基本上
只要代購業務屬於「為了圖利而從事
的任何形式的生意、商務、工藝、專
業、職業或其他活動」，就要申請商
業登記。完成商業登記後，就能建立
公司銀行賬戶，方便處理代購業務支
出。

要報稅嗎？
申請了商業登記後，就有義務每

年為自己的獨資業務報稅。即使是小
型生意，最後未必要繳稅，也需要先
報上收入和開支的一切資料。所以建
議從一開始就用Excel將每一項開支
記好。至於對於出口國的稅務責任，
同樣需要在第一步市場調查時，向當
地相關部門查詢。千萬不要走法律漏
洞，歷年也有不少
漏稅被追討巨款
的案件。

5
步
學
識
點
做
代
購




