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國內零售巨頭搶外貿產品爭市場
引人關注的 「中國出口商品暨港資企業產品對接內銷洽談會」25日正式在第105屆廣交會二

期舉行，逾500家外貿出口企業在廣交會上，上演了外銷轉內銷的洽談盛宴，龐大的國內市場與
中國貿易出口商優質的產品第一次在廣交會上相遇。

【本報記者黃裕勇廣州二十五日電】

【本報訊】中通社上海25日消息：據此間媒體報道：上
海市第二中級人民法院24日開庭審理因戀愛受阻，在澳洲獲
得碩士學位後歸來的曹磊手持榔頭錘擊雙親，最終釀成父死
母傷的人倫慘劇。

2003年7月，曹磊前往澳洲留學。2007年10月取得碩士
學位，在網絡上認識了女友小琳，對方當時在國內某大專讀
二年級。經過半年多的網絡聯繫，曹磊認為小琳是一個不可
多得的女孩。 「我們的愛情是無人能比的，我會為了她做一
切事情。」在當天的庭審中，曹磊依然這樣描述他們之間的
愛情。

去年5月，曹磊留學歸國，直接趕去浙江義烏見小琳並
相處了一個月，然後才回家見父母。見到父母後，曹磊說起
小琳的事並表示要與小琳結婚。然而，曹磊的戀情卻遭到了
父母的強烈反對。在雙親看來，小琳大專學歷、不是上海人

、身高 1.55 米，這三點都配不上身高 1.8 米、帥氣、家境殷
實的高學歷兒子。為此，曹磊與父母多次發生衝突。

為緩和家庭矛盾，曹磊表面答應斷了與小琳的關係，而
實際上依然通過網絡與小琳聊天，並頻繁往來上海與義烏之
間。

沉迷網絡 深感悔意
去年9月23日，父母又提起曹磊與小琳的事情。爭執中

，父親拿出榔頭，稱若曹磊不答應就自殺，並向自己頭部敲
了下去。雖然母親在旁阻止，但父母再次堅定表明 「死也不
同意曹磊和小琳結婚」。這一切讓曹磊徹底失去了理智，持
榔頭猛擊父母頭部數下，致父親當場死亡、母親重傷。

在錘殺父母之後，曹磊將家中抽屜翻亂，把父母的手表
、數萬元現金等值錢物品藏起來，並洗淨作案榔頭。在偽造

現場之後，曹磊電話報警並以報案人、被害人家屬的身份做
了第一份口供。警方勘查現場後排除了外人謀財可能，將曹
磊列入重大嫌疑人名單。

辯護律師認為，曹磊具有良好的認罪態度並主動詳細交
代了犯罪細節，對自己的犯罪行為表示悔恨。雖經檢查無任
何精神異常，但他的思維與常人存在着差異，在獄中曹磊寫
了近20萬字的小說，描繪了網絡中的生活和純潔的感情，他
沉迷於虛幻世界，認為自己是強者，為保護弱小的女友，不
惜一切代價。

而曹磊的親友也呈上請求書，指曹的父母給予兒子富裕
的物質生活時忽略了精神教育，對於造成的慘劇，其父母也
有責任。曹磊的舅舅在庭審後更是痛苦地跪求法院對曹寬大
處理。

法院將擇日對此案作出一審判決。

【本報記者黃寶儀廣州二十五日電】 「廣佛同城大放送」
活動啟動儀式今天在廣州舉行，廣州和佛山兩地確定密切旅遊
合作，整合旅遊資源，聯手推出九大主題、包括歷史、文化、
生態、休閒、美食等15條線路，兩市各組織1000名遊客參加
精品旅遊線路首發互遊活動。

為加快廣佛旅遊一體化進程，廣州地區旅遊景區協會與佛
山市旅遊局合作，當天現場發行了20萬張 「廣佛同城旅遊一
卡通」，該卡把廣州和佛山主要的景區、酒店整合起來，向自
助遊客免費發放，隨卡附送旅遊消費手冊，手冊刊登有旅遊企
業的基本資料和持卡折扣。

同時啟動的 「廣佛旅遊惠民計劃」首批產品囊括了北京、
華東、貴州、海南、桂林等內地熱門線路，全部從廣州直飛，
廣佛兩地居民報名享受原團費九折的消費補貼，補貼金額由南
方航空和南湖國旅共同承擔。

【本報記者黃裕勇廣州二十五日電】廣佛同城化已經成為
全社會熱點話題，兩地從政府到業界的對接動作頻繁，而在今
天上演的珠三角2009休閒歡樂與廣佛春季歡樂購物節，無疑
是其中引人矚目的亮點，廣佛同城化再添新意。

今天在南海千燈湖畔起步的珠三角 2009 休閒歡迎節跨五
一小黃金周，首推廣佛同城旅遊概念，由 「玩轉南海」、 「文
韻南海」、 「動感南海」、 「時尚南海」等20多個項目近100
場活動組成，而 「圓明園國寶展」也將在南海展出。

在廣州方面，則由廣佛時尚精品展銷會拉開廣佛春季歡樂
購物節帷幕，營造歡樂、祥和、繁榮的市場環境，擴大兩地消
費集聚效應。廣佛時尚精品展擁有近1000個展位，展出來自
廣州與佛山兩地逾萬款名優產品。

廣佛兩地政府官員都表示，商業與旅遊項目在兩地間同步
啟動，是廣州與佛山落實珠三角《綱要》，推進珠三角一體化
和廣佛同城化的重要舉措，將有助於兩地產業對接，共同應對
國際金融風險，拉動內需，刺激消費，全面提振市場信心，保
持經濟平穩較快發展。

廣佛同城旅遊一卡通

滬海歸碩士錘殺雙親案開審
廣佛同城化

啟動旅遊購物節

【本報記者鍾燕慧昆明二十五日電】記者從雲南楚雄彝
族自治州政府新聞辦獲悉，25 日上午 6 時 40 分左右，楚雄
州昆楚高速公路發生一宗特大交通事故，一輛旅遊巴與貨車
相撞，截稿時，已導致20人死亡，21人受傷。事故發生後
，由雲南省安監、衛生、交通、公安、旅遊、監察等各部門
組成的工作組，已趕往事發現場協助地方政府搶救傷者，並
處理善後工作。

據楚雄州政府表示，25日凌晨1時許，一輛載煤大貨車
駛至昆楚高速公路時，失控後撞在公路左邊護欄上，事發後
，高速公路交巡警大隊立即在事故地點放置了警示雪糕桶和
安全警示標誌。但到了上午6時40分許，一輛載客36人的
旅遊巴駛至該路段時，發現警示標誌後即減速行駛，但其後
緊隨着的一輛運輸西瓜的大貨車卻失控發生追尾事故，強烈
的衝擊導致兩輛車先後翻至公路旁的山地內。此次事故造成
20 人死亡，21 人受傷。其中旅遊巴上 14 人當場死亡，3 人
送醫院搶救無效死亡；貨車上2人死亡，1人送醫院搶救無
效死亡，而傷者中尚有人未脫離生命危險期。

據悉，雲南省省委書記白恩培、省長秦光榮對該起特大
交通事故分別作出指示，要求全力救治傷者，認真處理好死
者善後工作。此外，由副省長曹建方帶隊的雲南省政府工作
組也已趕到楚雄指揮善後工作的開展。

目前，事故原因還在進一步調查之中。

雲南昆楚高速
追尾車禍41死傷

雲南楚雄州昆楚公路25日早上發生一宗特大交通事故，一輛旅遊巴與一輛運載西瓜的大貨車相撞，
導致20人死亡21人受傷。圖為事故現場 （新華社）

市民展示免費獲取的 「廣佛同城旅遊一卡通」
（本報攝）

在金融危機導致外部需求萎縮，促進內需的大背景下，
廣交會在舉行半個世紀逾百屆後，終於首次向內貿企業打開
了大門，開啟廣交會的內銷嘗試。

在廣交會上舉行內外銷企業對接洽談會，是商務部協助
中國外貿企業應對金融危機的重要舉措之一，按商務部的試
點安排，將根據不同的商品類別在105屆廣交會的二期和三
期分別舉行一次對接洽談會。由於廣交會首次對內地貿易商
打開了大門，並為外銷企業提供內銷之渠道而廣受注目。

逾百港企尋找內銷之路
在今天舉行的首場內外銷洽淡會，定名為 「中國出口商

品暨港資企業產品對接內銷洽談會」，對接洽談會吸引了
200多家國內大型零售商集團和500多家外銷企業參與，更有
101 家來自香港外貿廠商也身在其中，尋找開拓中國內銷市
場的便捷之路。

商務部副部長姜增偉表示，此次對接洽談會將有助於穩
定出口企業生產和就業，促進出口企業轉型升級，並將有效
的拉動內需市場，他更強調，廣交會上的這種嘗試也是商務
部在新的經濟發展時期，構建中國商品流通網絡體系、創新
商品流通方式的一次有益探索。

由於105 屆廣交會一期展出的基本上機電類產品，家電
企業以其雄厚的實力已經完成了國內市場布局，所以商務部
將內外銷對接試點定在了 「日用消費品類」、 「禮品類」、
「家居裝飾類」、 「服裝」等國內拓展能力較弱，而國內市

場需求殷切的企業和產品中。

合作建立覆蓋銷售渠道
廣東明朗公司董事長陳朗就表現出將旗下清潔用品打入

國內市場銷售的強烈願望， 「我們現在的外內貿的比例為 8

：2，希望能通過與國內零售巨頭的合作，最終達到 『各佔半
壁江山』的願望」。

陳朗稱，明朗清潔產品擁有60項專利技術，產品創新並
暢銷海內外。過去公司每年數千萬元的內貿收入僅是以網購
和團購，並與家用生活品品牌商 「多樣屋」達成戰略合作而
實現。但是為了達致公司成為國內No.1衛生清潔品牌的發展
目標，與國內零售商合作，建立覆蓋國內的銷售渠道就是非
常重要，所以他們這次就派出了多位銷售負責人與國內零售
巨頭進行洽談。從現場反饋的情況看，出眾的產品性能與設
計正吸引了國內零售商的極大興趣，將有可能簽署巨額的採
購協議。

「雖無法直接參加廣交會，但參與這次內外銷洽談會已
經與四個國內零售企業進行了深入的洽談」，來自香港的周
氏創藝國際的周國梁操着流利的普通話，他表示，現在國內
的銷售僅佔公司的5%，而近期的發展目標是能佔到30%的銷
售額，公司將通過在廣交會上尋找合作夥伴實現這個目標，
而周氏創藝公司更是抱着開放的合作模式來開拓國內市場。

出口商品讓零售商驚嘆
首次進入廣交會，面對琳琅滿目的出口產品，中國零售

企業則立即下手，派出眾多買手進行大手筆採購洽談。
「廣交會中國出口商品新穎、質量好讓我驚異，但自己

的國內賣場卻沒有這些商品」，擁有年銷售額近1650億的上
海百聯集團董事長馬新生對記者說， 「此次來廣交會，我深
感應該加強與中國外貿出口企業合作的重要性」。而百聯更
是首次派出了20多位買手來到廣交會進行洽談和採購，而合
作形式，則可以採取買斷、合作經營等多種模式。

【本報記者黃裕勇廣州二十五日電】廣交會首向國內採購
商打開大門，以促進出口商品內銷，並幫助出口企業建立內銷
渠道，由於舉行內外銷洽談會屬於新嘗試，為化解外銷轉內銷
仍存在諸多障礙，商務部特在廣交會上舉行內外銷企業座談會
，以調研外貿企業轉內銷所遇的困難。

此次座談會由商務部副部長姜增偉坐鎮，主要了解包括外
貿企業和內銷零售巨頭的看法，並了解外銷轉內銷的困難，以
作為商務部制定扶持政府的依據。從研討會上傳達的信息看，
「內外貿對接」雖然各方叫好，但外貿企業的擔憂也客觀存在

，不管是外貿企業還是國內零售巨頭都紛紛呼籲，商務部應為
「外轉內」提供更大的政策支持。

尋求新模式規避風險
國內零售賣場高額的進場費，是制約外貿商進入國內市場

的重要障礙，曾經於1996年至2003年期間專攻內銷市場的廣
東明朗公司董事長陳朗就明確表示： 「決不再與超市合作，而
是尋求一個新的市場模式，規避風險」。

山東山海玻璃製品有限公司董事長尚勁松就表達對商場、
超市的不滿，他認為，國內零售企業對內外品牌有別，提升了
他們進入國內市場的門檻，他特別渴望商務部能制定扶持政策
，使國內外品牌在中國市場擁有平等的競爭條件，扶持中國品
牌的發展，以免將國內龐大的市場全部讓與外企。

「最擔心的是貨款回籠問題！」江蘇開元集團輕工藝品進
出口股份有限公司副總經理滕曉建議進行商品流通體系的改革
，將分管、結算等制約行業發展的現實問題逐一解決： 「外貿
企業在轉做內銷過程中，都渴望將在對外貿易中普遍運用的預
付款制度、出口信用保險手段運用到國內貿易，以規避內貿中
所存在的收款風險。」

建立品牌贏取消費者
而大商集團總裁呂偉順則提醒外貿企業，在開拓國內銷售

時，必須選準產品定位和市場切入點，並敢於承擔銷售風險和
責任，以直營取代過往的代理制，只有建立更好的品牌美譽度
才能真正贏取國內消費者。

商務部副部長姜增偉也認為，再構商品流通體系勢在必行
。他表示，為消除出口和內銷在經營模式、交易結算方式等方
面存在的諸多障礙，廣大國內採購企業，需不斷完善方式，通
過引廠進店、創建自主品牌、提高自營比例，擴大出口商品內
銷，將國際通行的經銷、代理方式、品類管理等經營方式、經
營技術及國際規則引進到國內，為出口商品進入內銷渠道提供
便利。

【本報記者黃裕勇廣州二十五日電】雖然面對外部需求
持續萎縮影響，第105屆廣交會在二期展期掀起熱潮，國外
採購商對這些最有中國特色的輕工產品給予熱情回報，儘管
參展企業仍得面臨降價壓力，但眾多出口企業憑設計、創意
，順利突圍，逆市收穫海外訂單。

105 屆廣交會二期展出 「日用消費品類」、 「禮品類」
、 「家居裝飾類」等三個商品種類，設 16 個展區。備受海
外市場不振影響的玩具是二期廣交會中的重要商品，擁有
1100 個展位，為了維持生計，眾多的玩具廠商紛紛減價
10%搶客。

「今年是很困難啊，產品報價已經調低 5%至 8%，但還
是與採購商要求有很大距離」，南京子罡玩具公司負責人陳
德平說： 「市場不景氣，他已經把今年公司的營業額預期往
下調低了30%」。由於預期今年的環境不見得會好轉，所以
在關乎下半年生產的這屆廣交會上，他們還是讓出10%的利
潤，以爭取更多訂單。

「每年準時來廣交會下訂單的巴西老客戶，今年都沒來
了。新客也少得可憐。今年的情況更艱難啊！」輕出集團許
文凱告訴記者，今屆廣交會輕出集團的玩具產品報價再下調
了 12%至 13%，與去年同期相比，已經累積下調了近兩成多
，但客商還是喊貴。

與玩具企業的割價搶單不同，廣交會上的工藝品、家居
用品企業，則憑藉新穎的設計和完善的功能逆市收單。

「我們預約的70多名客戶已經來了一半，更有幾十個客
戶已經去工廠參觀」，來自廣東的明朗生活用品製造廠有限
公司董事長的陳朗顯然心有成竹， 「上屆廣交會我們收穫
500萬美元的訂單，今年的目標是700萬美元」。他透露，廣
交會二期第一天，他們就簽了200萬訂單，僅一位俄羅斯客
商就落單100多萬美元。

廣州東芭玩具有限公司董事長羅建平也表達了對設計的
依重，他認為，只有設計是企業的長久生命力所在，才能在
出口時掌握自己的定價權。

商務部廣徵意見
謀拆除內銷障礙

輕工產品設計突破受歡迎

▲商務部在廣交會上舉行內外銷企業座談會
聽取意見 （本報攝）

▲海外採購商對具有獨特設計和外觀精美的中
國家居產品充滿信心，紛紛逆市下單 （本報攝）

▲一名內地客商（左）25 日在廣交會內銷對
接洽談會上和出口商展開洽談 （新華社）


