
二〇〇九年十一月十三日 星期五A10 專題

為人待客，講求忠誠信實；投資經營，善用孫子兵法；成
敗得失，隨緣泰然處之；忠誠集團主席梁頌明，以中華傳統智
慧哲學成就自己的人生和事業。遇過挫折，創出驕陽，他，讓
人難忘的，又豈止經常帶笑的祥和臉容！

本報記者 鄧韻妍

出身公務員隊伍
自立門戶創忠誠

祖籍廣東新會，1947 年生於香港的梁頌
明，出身於政府公務員隊伍，有着香港精英
共有的幹練條件，也有因個人歷練造就的獨
到眼光。1966年，未滿20歲剛中學畢業的他
早已投身社會，先是在香港大學當文員，繼
而進入政府徙置事務處，從基層的房屋管理
房屋事務助理做起；期間，更孜孜不倦地完
成了香港理工學院土地測量及其他有關的多
項專業課程，並考取了包括皇家仲裁師學會
會員、英國管理學會會員等多個專業資格。
正是在這十多年的半工讀時光中，讓他積累
了豐富的專業知識和經驗，亦令他在工作上
得以充分發揮所長，經多次調升，他先後於
房屋處遷拆組，地政署等部門服務，最後晉
升至政府土地批地政策、荃灣地政處地政主
任等職。眼見前路雖平坦安穩，但積極進取
的梁頌明卻不以一般人趨之若鶩的鐵飯碗為
終極目標，反希望在其他領域一展拳腳。上
世紀八十年代初，他毅然脫離公務員行列，
進入派安混凝土有限公司，擔任地產發展部
經理要職。

人生總有轉折起跌，1984 年，隨着中英
聯合聲明的簽署，香港經濟在前景不明朗因
素的影響下，各行各業都受到一定衝擊，梁
頌明所屬公司也掀起了裁員風暴。 「處身當
時的客觀環境，我心想與其坐以待斃，不如
主動出擊。反正自己在地產業已累積了一定
經驗，也是時候自立門戶，試試自己的運
氣，也考考自己的實力」，他娓娓回憶道。

忠誠測量行由此應運而生，業務以提供
估值與測量服務為主。但萬事起頭難，忠誠
開業之初，也捱過十多個月入不敷出的日
子，直至後來成功為客戶在青衣覓得一座十
萬呎的廠戶，繼而再為香港煙草公司順利投
得北角貨倉，始令公司得以安然度過一場因
財困而致結業的危機。 「因緣際會，這兩個
項目不但令忠誠得以轉危為安，亦讓我有了
第一桶金，為公司日後的發展大計打穩了財
政的根基」，梁頌明說起往事，仍難掩當天
的躊躇滿志。

廿五載風雲起跌
不戰而屈人之兵

走過四分一世紀的歷程，忠誠也曾歷經
幾番風雨：1997 年的亞洲金融風暴、2003 年
沙士肆虐、2008 年的全球金融海嘯，每一次

的經濟打擊，都令香港樓市步入寒冬，猶幸
在梁頌明指揮若定下，每次集團均能發揮固
有優勢，渡過一個又一個的難關。屢屢化危
為機，究竟有何良方妙策？梁頌明笑着答
道： 「正如習近平副主席所言， 『辦法總比
困難多』，只要我們時刻抱着樂觀的態度及
堅定的信心，沒有事是解決不少了的。當
然，在我個人來說，《孫子兵法》亦給了我
不少的啟示。事實上，這部古時戰略家奉為
寶典的兵書，若能善用並將之放諸今日的商
業社會，同樣可發揮無往不利之效。忠誠重
人唯才的精神及制度化管理的模式，多少也
是參考這書而來呢！」

難得的是，梁頌明積極求進卻不急進，
往往能看準時機人棄我取，達至《孫子兵
法》中不戰而屈人之兵的結果。最佳例子是
2003 年沙士期間，香港和內地遭遇突如其來
的 「非典疫情」，很多公司都從上海退下
來，這給了忠誠集團進軍上海評估市場的空
間，梁頌明抓住非常時期的非常機會，以人
棄我進的策略和智慧，成功踏出進軍內地市
場的第一步。目前，忠誠在上海已站穩腳
步，並開設有上海忠誠萬業房地業估價有限
公司、上海萬業房地業諮詢有限公司及上海
悅華物業管理有限公司三家公司，分別重點
提供物業評估、物業諮詢及物業管理等服
務。

放眼內地擴投資
商人報國盡心力

發展至今，忠誠已成為一個全面的地產
顧問集團，向客戶提供多元化及專業的地產
相關服務，包括估值、拍賣、物業代理、發
展顧問、工程策劃、物業管理及中國發展
等。多年來，集團更積累了大批專業的產業
測量師、城市規劃師、估值員、發展顧問、
物業代理、仲裁師及拍賣師，以便滿足顧客
不同的需要。綜合來說，忠誠的成功，除與
優質細心的服務有關外，人才亦是不可或缺
的主要因素。 「企業成長以人為本，優秀的
員工、團隊合作精神和可靠的商業夥伴，都
是企業邁向成功路的關鍵所在。」也許正因
緊執這成功的規條，讓忠誠始終如一，處於
孫子兵法所言般，立於不敗之地。

今年乃祖國六十華誕，經全國上下一甲
子的努力奮進，國家已取得舉世矚目的輝煌
成就。目睹祖國的強大興盛，香港的安定瀪
榮，梁頌明堅定地表示，自己多年來在從商
路上雖曾遇上無數挑戰，但成功闖關後的滿
足感亦非常大。他強調，作為一介商人且處
身今天中華盛世，更重要的是必須具有對國
家前途作出奉獻的一份使命感。為此，忠誠

集團將會繼續扎根香港，放眼內地。集
團在進一步拓展香港業務同時，亦

會調配更多資源和技術往內地發
展，冀透過為客戶提供西方的
房地產代理服務，為同業引進
先進的管理模式，協助祖國

進一步開展建設未來，邁
向國際的宏圖大業。

改革開放 30 年，讓中國在國際政治經濟舞
台崛起，亦為聰明才智之士提供了一個雙向平
台，讓他們一方面發揮所長貢獻祖國，另方面乘
勢創造個人機遇，當年的梁頌明，便是同時扮演
着奉獻者和受惠者角色的其中一人。

投資內地 協助國家建設
眾所周知，投資內地以協助國家經濟建設，

是香港商人報效祖國最直接有效的途徑。為拓展
龐大的國內市場，忠誠地產集團早年已積極投放
大量資源成立中國部。2005年9月，集團正式成
立上海忠誠萬業估價有限公司，聯合香港忠誠測

量行的測量師，為各界提供全國範圍內各類物業
的專業評估服務。

梁頌明表示，忠誠初時主力在提供估價，測
量及拍賣等服務，而借助其貿易夥伴在當地的人
脈關係，終成功取得了由當地法院判決拍賣的樓
宇拍賣權，這些生意亦為公司帶不少的收入。其
時，上海雖然只有5至6家外資公司估價行，但
競爭十分劇烈，忠誠遂改變經營方向，額外提供
不少房產業的增值服務，包括：估值、拍賣、測
量、按揭、物業代理、發展顧問、工程策劃、物
業管理、中國發展以至仲裁等。

熱心公益 支援弱勢社群
扶弱助困，仁之當為；回饋社會，義之所

在。本着仁義之道，梁頌明在事業成功之餘，數
十年來更樂此不疲，熱心投入各項公益服務，盡
己所能為弱勢社群作出支援。

近年來，他除於內地大力資助興建希望工程
小學外，更將公司每年的盈利撥出 5%作慈善用
途，包括固定撥款捐助香港防癌會、香港兒童癌
病基金、香港保護兒童會及東華三院等多個機
構，冀在力所能及下，為有需要的人士，送上真
誠的關懷和實際的支持。

報效國家 服務社會

梁 頌 明 小 檔 案

現 職：
忠誠集團主席

專業資格：
皇家特許仲裁人
英國管理協會成員

社會公職：
香港醫療輔助隊高級主任（1995-2007）
荃灣扶輪社社董（1981-現在）

商會會員：
香港總商會會員
新界總商會董事
香港中華總商會會員
香港前高級公務員協會會員
香港賽馬會會員
香港義勇軍協會會員

▲梁頌明近年來於內地扶貧興學，圖為由
其出資興建的廣達小學▲▲

梁頌明與內地大波村小學學生合照

▲梁頌明與前港督彭定康伉儷合照▲

足跡遍全球的梁頌明攝於蘇杭

▲梁頌明與前港澳辦主任魯平合照

梁頌明與家人樂聚天倫
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由梁頌明創辦的
「忠誠」 ，一直貫徹忠
實誠信的待客宗旨


