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六千元長者申領程序應盡量簡化 嫁老公怎同打份工？
外籍家庭傭工居港權案，經過控辯雙

方一連三天的庭上激辯，昨日暫告一段落
，法官稱案件將於九月底宣判。

有關案件，原告是五名菲傭，但市民
有目共睹， 「主角」 卻是 「公民黨」 大狀
李志喜，這不僅僅因為李志喜是她們的代
表律師，更重要的是，李志喜的所謂法律
觀點完全 「公民黨化」 ，令人大開眼界。

比如說，李志喜一再以基本法第二十
四條為依據，指立法機關和出入境當局因
不符 「通常居港」 定義而不予外傭居港權
，是違反基本法，云云。

這就是 「明火執仗」 的斷章取義了。
基本法第二十四條當然有明文規定，外籍
人士持有效證件入境，在港通常連續居住
滿七年，就可以成為永久居民。但同是基
本法第一百五十四條卻白紙黑字規定，特
區政府有權根據本港實際情況制訂出入境
管制條例。入境處正是根據這一條文，制
定專門適用於外籍家傭的出入境條例，包
括每個合約為期兩年，兩年約期必須離境
，在港工作期間不當作 「通常居住」 ……
。如此李志喜大狀 「只取其一、不取其二

」 ，只談二十四、不講一五四，又是哪門
子的尊重基本法、 「符合」 基本法？

而即使不談基本法，光是對一些常情
常理上的理解，李志喜的辯解也是使人失
笑的。像日前政府律師指出，外傭在港工
作和居住，但並非以港為家，而是與 「祖
家」 保持有非常密切的聯繫，因此不符
「通常居港」 的定義，但李大狀竟然說除

非 「家園失火燒晒」 ，否則人人都會與家
鄉有聯繫。政府律師講的是法理上的聯繫
，大狀卻將之曲解為有無家園，其強辯之
處實在不愧大狀。

更有甚者，昨日李志喜舉例說，一名
香港男人，娶了一個內地老婆，內地老婆
來港後打 「住家工」 ，可以被視作 「通常
居港」 ，為何外傭就不算呢？

這又是一個 「詭辯」 的典型例子。內
地老婆在港當家傭可以算 「通常居港」 ，
是因為她嫁了香港老公而不是因為她當家
庭傭工；同樣，如果菲傭在港嫁個香港老
公，也可循此途徑申請居權。把打份工和
嫁老公混為一談，李志喜也可謂能人所不
能了。
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特區政府 「六千元計劃」 本月二十八
日開始辦理登記，首批對象為六十五歲以
上的長者；然而，就在昨天，工聯會 「內
地中心」 提出了一個頗為迫切的問題，就
是大批已定居內地的老人如何申領？

這確實是一個值得關注的問題。據工
聯會統計，目前定居在珠江三角洲包括深
圳、廣州、中山、東莞、肇慶一帶的香港
老人為數達到六萬，而迄今已有四百三十
多人向該中心求助，其中年紀最長的已一
百零五歲。他們求助的原因，是知道特區
政府即將派發六千元，但他們行動不便或
因其他健康理由不能回港，而且現金過戶
無銀行戶口，到郵局辦理又沒有香港固定
地址收支票，個別老人甚至連身份證也
遺失了，成了無戶口、無地址、無證件的
「N 無人士」 ，因而感到十分無助與徬

徨。
這幾百位老人家此刻焦慮的心情，實

在不難理解和令人同情。事實上，這僅僅
是工聯會在深圳的 「內地中心」 接到的求
助個案，其他未有提出求助而又同樣望六
千元興嘆的港居內地老人實不知還有多少
，而且，如果不是工聯會，這些老人更不

知要往何處求助。
有關情況，再一次突顯了對回流內地

的本港老人福利安排存在缺失，亦再一次
全面反映了目前整個老人政策未能切合老
人需要、亟須全面檢討的事實。

就以眼前六千元的派發為例，不要說
定居內地的老人，就是居港長者，在申領上
同樣也感到繁瑣和不便，包括領表、填表、
交表和現金存入銀行戶口或郵寄支票的整
個過程，都令老人家要受一番 「折騰」 。

當然，主其事的有關部門已一再解釋
，向六百多萬人派發六千元，涉及三百多
億公帑，必須謹慎處理，還必須符合 「私
隱條例」 。從法理而言，部門的這些考慮
都沒有錯；但他們有沒有想到，對絕大部
分公公婆婆來說，這種申領過程會帶來多
大的困擾和麻煩？缺乏耐性是老人的 「通
病」 ，派表雖說有兩個星期時間，但他們
都會急着要趕在頭一天去辦理；說是可以
委託他人交表，但老人總不放心把 「紅簿
仔」 交給別人去辦理，更何況警方也總是
提醒長者不要輕易把銀行戶口號碼告知他
人……；老人家的這些焦慮、老人家的這
些習慣和特點，主管官員們又是否能完全

理解並給予充分的尊重？他們是先考慮法
規條文、程序規定以確保工作不會出錯，
還是以老人的需要、福祉為優先？申領手
續繁瑣，公帑是「安全」了、程序是 「穩妥
」 了，但老人呢？老人的安全、方便與自
尊呢？派發六千元，到底是要體現對市民
特別是對長者的一份回饋、分享心意與尊
重，還是僅僅要解決如何 「派錢」 而已？

更有甚者，大批老人戶口每月都由社
福部門存入綜援金或生果金，為何六千元
不能直接存入？所謂戶口只供綜援、生果
金使用，另作「其他用途」就有「侵犯私隱」
之嫌，這到底是從老人角度出發的考慮，
還是僅僅從行政角度出發的考慮？相比起
繁複的排隊取表交表以及收款過程，特別
是大批定居內地的老人要 「千方百計」 為
這六千元回港，相信他們會很樂意被 「侵
犯私隱」 ，讓六千元直接存入其戶口。

特首曾蔭權已透露其任內最後一份施
政報告對老人福利有一些新的宣布，國務
院副總理李克強日前訪港，下飛機的第一
個行程就是去探訪老人家，一切老人政策
的唯一考慮，只應是照顧老人、方便老人
、尊重老人而不是其他。

【本報記者黃寶
儀廣州二十四日電】
港澳旅遊業界一直對
內地市場充滿期待，
不過從 2004 年廣東首
家外資控股旅行社在
深圳設立至今，廣東
的港資旅行社仍寥寥
可數，經營狀況也不
盡人意，他們紛紛希
望盡快獲得出境遊業
務的經營權。出境遊
業務受限，已經成為
影響港資旅行社北上
的一個重要因素。

對外資旅行社放
開出境遊業務，曾讓
本土旅遊業界聞之色
變，高呼 「狼來了」。不過2003年至今，外資旅行社只能
從事入境遊和國內遊業務，出境遊仍沒有 「解禁」。如今
，面對 「國家旅遊局確定第一批試點經營中國公民出境旅
遊業務的3家中外合資旅行社名單，從今年下半年開始試
營中國公民出境旅遊業務」的消息，內地旅行社表現相當
平靜，僅稱未來遊客將獲得更多的選擇，享受更成熟的旅
遊產品。

這一態度的變化，與近年來內地旅行社在出境遊業務
上取得的成績不無關係。外資旅行社經營在出境遊業務上
有優勢，他們在境外有較為完善的接待網絡、航空酒店資

源，相對內地旅行社有更
廣的利潤空間。但經過多
年的發展，內地旅行社的
各種網絡渠道建設也在逐
步完善，出境線路也日漸
豐富，且更熟悉內地消費
者的口味，雙方已經成勢
均力敵之態勢。

以廣東的港資旅行社
為例，規模不大，經營情
況一般，與在香港市場的
表現相差甚遠。在廣東省
旅遊協會副會長兼秘書長
李進茂看來，沒有獲得出
境遊的經營權並非主要原
因，而是港資旅行社在廣
東的經營有些水土不服。
實際上，廣東市民更關注

旅行社的品牌號召力和廣告價格，其次才看服務。
本土旅行社的門店遍布廣州大街小巷，旅遊廣告也通

過電視、報紙、電台等渠道散播，其品牌已深入民心。但
門店和廣告所需費用巨大，如今在廣州知名的商業區開一
家門店，每月費用高達三四十萬，如果在整個廣州布點，
涉及的金額就非常可觀，廣告投入更是源源不斷。但出境
遊業務是旅遊業中利潤最為豐厚的一塊，為國內遊的6到8
倍，這一塊業務的放開還沒有具體的 「時間表」，大量的
資金投入何時獲得回報難以預測，制約了港資旅行社的大
規模投入。因此，出境遊業務仍是一個關鍵的影響因素。

【本報記者袁秀賢廣州二十四日電】國
務院副總理李克強日前訪港再送大禮宣布政
策，允許香港服務提供者在內地設立獨資醫
院的範圍擴大到所有直轄市和省會城市，此
舉將吸引更多港醫北上執業。有港醫表示，
北上執業最大障礙是選址。

廣東省衛生廳巡視員馮紹民表示，香港
醫生北上執業有商機，港資設立的門診部年
內將增至 16 家。今年 3 月，廣州首家港人
獨資醫療門診部開業，這是在CEPA合作框
架下引進廣州的首家香港人執業的醫療機構
。 「雖僅開業半年，病人卻增多一倍。初期
，每天只有三四名病人，近兩個月來，求診
者明顯增多，高峰時超過 10 人。」香港全
科醫生張保平表示。

張保平說，隨着內地生活水平提高，高
端服務需求將會增加，且內地醫療水平有很
大發展空間，港醫以其先進醫療技術、港式
優質服務，在內地頗有市場。目前，門診部
已有4名獲得香港執業資格的專科醫生 「坐
陣」，年內再增加骨科醫生。眼科的高端醫
療服務也頗受內地人歡迎，計劃增加眼科醫
生應診，現正商談中。

不過，診所選址難成為港醫北上最頭痛
之事。香港宜康醫療總經理李植悅表示，兩
年前已看好內地商機，計劃投資2億元在珠
三角開設連鎖門診部。先後赴深圳、中山、
佛山、惠州及廣州等地，選址 40 多個，不
過，多數因當地醫療資源飽滿未獲批准，只
有佛山、惠州3個點獲批准，但佛山設在高
檔住宅區附近，在公示期間，居民反對，不
得不叫停。而惠州2個點因交通等原因，最
後亦告吹，至今仍未找到合適的地方。

「終於獲批門診部了，將投資 3000 萬
在廣州設綜合門診部。」香港富盛有限公司執行董事長趙
序揚說，在內地執業，選址最困難，有香港醫生索性不設
門診部，轉而加盟綜合門診部執業。

香港創意產業會會長蔡達成稱，在內地投資並不如大
家想像那般容易，找人、找舖、請人都不易，這主要還是
因為香港中小企業實力較弱。 「兩地工商註冊、稅務、財
務監管要求也非常不一樣。」這就是說，赴內地投資的諸
多 「小門」需要打開。

在廣州、上海投資房地產估價業務的方健輝直言，
「千萬別用香港看待 『小門』的方式看待內地的 『小門』

，因為兩地營商的規則不同，香港思維在遇到內地機制時
會有一個調整的過程。」

香港律師唐楚彥也認為 「兩地的體制完全不同」，是
造成香港業者北上發展時感覺 「小門」未開的重要因素。

順應環境才能立足
正是內地營商環境不同所產生的道道 「小門」，減慢

了香港服務業北上發展的速度。蔡達成說， 「內地投資需
要繁瑣的稅務等報表，這對香港中小企業而言負擔沉重，
也分散了他們在主業上的投入，減緩了企業在內地的拓展
」。

方健輝認為，受制於內地的遊戲規則，香港業界發展
速度減慢。在物業評估行業，香港的規定是所有業務都能
做，但在內地就不同，不同的資質要求、行業特殊性等，
使港業界有所受限。

「在內地發展需要耐心，指望與客戶見一兩次面就談
成生意是不現實的」，唐楚彥稱，有很多香港同行覺得北
上幾次沒有收穫，就喪失了信心， 「內地投資回報確實不

快，也不會非常多」。
不過，在內地摸爬滾打多年的香港服務業者普遍對內

地的服務業商機表示肯定。他們認為，只有適應內地的營
商規劃和環境，才能成功在內地立足，分享服務業的巨大
商機。

北上步伐不應放緩
唐楚彥稱，香港律師業在內地只能設立代表處而不能

設立律師樓，僅能與內地律師事務所聯營，也不能聘用內
地律師開展內地業務，而僅能從事內地居民及企業的涉外
法律業務， 「我個人非常理解內地的情況，內地有行業保

護的考量，也有行業監管的客觀需要，作為香港律師北上
發展，一定要適應內地環境才能獲得發展」。相信隨着內
地監管水平的提升，內地的行業監管肯定會放鬆，逐漸與
港律師行業營商環境有更多的共同點。

據悉，粵港服務業合作屬於 「先行先試」，廣東對港
服務業開放領域達41項，涵蓋21個領域，涉及多個香港重
要產業，開放度是全國之冠。據統計，港澳投資廣東省服
務業的合同金額，佔廣東省服務業合同外資金額八成以
上。

香港服務業者均稱，雖然面臨困難，但不應放緩北上
的步伐，特別是在廣東這個先試區。

【本報記者黃裕勇廣州二十四日電】雖然香港律師事務
所前往內地投資面臨 「小門」限制，但香港律師唐楚彥堅信
「天道酬勤」的道理。他認為在內地做生意需要耐心，畢竟

客戶 「購買律師服務需要用心溝通」。
唐楚彥強調，在內地做事真是 「天道酬勤」，自從他的

廣州代表處於 2006 年 1 月正式開業，他就過起了候鳥的生
活， 「我一周有五天在內地奔忙」。

唐楚彥認為，在內地做事要沉得住，給多點耐心，如果
想早點賺大錢，賺快錢，是不行的， 「內地客戶購買我們的
是服務，看中的是香港律師擁有的良好的口碑、良好的職業
操守和執業理念，只有通過與客戶多次耐心的溝通，才能做
好生意，哪怕是律師服務」。
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國務院副總理李克強訪港宣布
進一步推進內地與香港服務業合作的
舉措，引起業界高度關注。目前，香
港服務業北上發展確實存在門檻過高
、核准進入市場、發牌、規管及徵稅等

方面的一系列問題（俗稱 「小門」 ）。
但也有投資內地的香港服務業者認為，適

應內地的投資和監管等營商環境非常重要。香
港忠誠集團副總經理方健輝說： 「內地 『小門』 的開

放不會一蹴而就，隨着內地監管手段完善，小門就會打
開。」 【本報記者黃裕勇廣州二十四日電】

▶香港設計師
看好內地服務
業商機，攜手
香港貿發局在
廣州舉辦大型
推廣活動

黃裕勇攝

▲港醫在內地頗有市場。圖為醫生為病人治療眼
病 袁秀賢攝

港律師堅信􀎠天道酬勤􀎡
▲廣州康泰是早期進入廣東的一家港資旅行社 黃寶儀攝

▲唐楚彥律師（右）接受司法部副部長趙大程頒發的
中國司法部公證人證書 黃裕勇攝

設點布局才能分享商機
【本報記者黃裕勇廣州二十四日電】設計達人蔡漢成

在珠三角布局了廣州及順德兩間公司，為當地製造企業服
務，幫助它們走向國際化。他說： 「想分享內地商機，就
一定要投資設點」。

蔡漢成表示，港企進入內地，首先要對內地的法律和
當地的經商環境有所了解，最便捷的方法是尋求一個合適
的平台，比如可以協助處理繁瑣的行政問題的創意園，公
司才可以集中精力做好經營，開拓市場。例如，由於香港
與內地在法律條文上存在很大的差異，其TOY2R在註冊
營業執照時便遇到了波折。原來，在內地做零售批發，對
店面以及投資資金有一定的要求，經營範圍越多，審批手
續越繁瑣。後在內地朋友的指導下，蔡漢成對經營範圍文
字有所修改，營業執照很快就搞好了。


