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2010年春節前夕，中共總書記胡錦濤
在考察位於閩南的農業縣漳浦時，走進了
台南花農黃瑞寶的蘭花圃，誇他的蘭花種
得好，勉勵他將蝴蝶蘭事業越做越大。如
今，黃瑞寶的蘭花訂單已排到了2016年。
漳浦的兩岸花農，更是借力發力，把蘭花
產業做到了年產值五億元。

本報記者 蔣煌基

記者手記
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兩岸􀎠授粉􀎡忙

「知道為什麼仙遊人家裡供桌上要擺甜柿和
花生嗎？」在福建仙遊縣台農創業園，一見面，
台農蔡建全就考起了大公報採訪組。看見記者們
滿臉困惑，他笑吟吟地揭開謎底： 「柿」與 「事
」同音， 「花生」與 「發生」諧音， 「甜柿搭花
生，好事會發生嘛」。

2000年，蔡建全在仙遊開辦了名叫 「山益」
的農場，種植日本甜柿。第一個產季，蔡建全一
市斤甜柿開價20元人民幣，當地人都說： 「這個
台灣傻子，完全不懂行」。

說起這段往事時，蔡建全仍對當時大陸人嘗
甜柿 「點頭」，問價格 「搖頭」的一幕記憶猶新
。但品嘗過甜柿的顧客，頻頻回頭，越買越多，
讓蔡建全看到了轉機。

仙遊縣擁有 2.5 萬畝甜柿種植面積，是東南
亞最大的甜柿基地。 「甜柿大王」、台農童來成
告訴記者，仙遊的甜柿紅潤喜人，口感甜脆，品

質甚至超過了號稱 「世界第一好甜柿」的台灣摩
天嶺甜柿。

正是看中仙遊甜柿的好品質，童來成 8 年前
來到這裡創辦了摩天嶺農業公司，並一口氣種了
17萬株柿苗。雖然公司迄今已投入了6000萬元人
民幣，但他對 3 年內實現收支平衡的目標信心滿
滿。

童來成說，甜柿進入量產需要8-10年時間，
通常每株每年平均可產甜柿 300 粒果。他種的甜
柿去年單果最大達到400克以上，1粒在廈門賣到
了30元人民幣，在上海更賣到了100元人民幣。
即使按每粒最小 250 克，淨利潤為 3 元人民幣計
算，17萬株甜柿一年也至少可賺1.5億元。

如今， 「甜柿大王」不僅打理自己的果園，
還時常應邀到附近鄉鎮及周邊省市為大陸農民兄
弟傳授甜柿種植技術。他希望有更多的兩岸農民
兄弟都看到好 「柿」的發生。

甜柿搭花生 好事會發生
本報記者 蔣煌基

「雖然入駐創業園才第五個年頭，但我的蝴
蝶蘭，已經賣到了 2016 年。」壬辰龍年的春天
，身處於搖曳生姿的蝴蝶蘭叢中，這是黃瑞寶在
接受大公報記者採訪時說的第一句話。

2007年，黃瑞寶從台南回到祖籍地福建漳州
，創辦了鉅寶生物科技公司，主攻蝴蝶蘭新品種
的研發與創新。生意越做越紅火， 「單單去年就
賣了 1200 多萬株。」提到蝴蝶蘭的熱銷，黃瑞
寶再三表示： 「這主要得感謝總書記！」

2010年2月12日，中共中央總書記胡錦濤抵
達福建考察，第一站就是大陸首家台農創業園
─漳浦台農創業園。胡總走進黃瑞寶的蝴蝶蘭
花圃，誇他的蘭花種得好，並祝願他的企業越做
越大。

胡總的誇獎無疑給黃瑞寶帶來了巨大的名人
效應。 「這是我花多少錢打廣告也達不到的效果
。」黃瑞寶自豪地說。

這一年，黃瑞寶的蝴蝶蘭苗圃面積，從原來
的 10000 平米增加到了 25000 平米，賣出的蘭花
比 2009 年翻了一番，種苗和花卉更遠銷日本、
意大利等 25 個國家和地區， 「西歐客商的訂單
已經下到2016年，現在是供不應求」。

立足兩岸 花開世界
企業越做越大，不僅成就了黃瑞寶大陸 「花

王」的美譽，還讓他在大陸當了 「官」─漳浦
台灣農民創業園管委會副主任，協助並參與園區
規劃建設。去年黃瑞寶回台灣時，曾被老朋友打

趣： 「阿寶，你把蘭花技術帶到大陸，又在那裡
當官，還敢回來呀？」

其實，早在沒 「當官」前，黃瑞寶就已無償
地將自己研發的植物無塵淨化和無病毒篩選兩項
技術提供給漳浦當地花農。

黃瑞寶告訴記者，台灣是蘭花傳統產區，有
着最尖端的蘭花培育技術，而漳浦素有 「天然溫
室」之稱，有着培育蘭花得天獨厚的條件。

黃瑞寶認為，自己這個副主任其實就是兩岸
農民和台商的信使，專門為兩岸蘭花「授粉」，
「希望讓兩岸蘭花的姐妹緣結更深，花開世界。」

採訪中，漳浦當地官員告訴記者，從 2000
年起，第一家蝴蝶蘭培育企業──漳州鎮宇生物
科技公司落戶漳浦後，台資蝴蝶蘭生產企業不斷
在此集聚發展。漳浦台農創業園也成了台灣蝴蝶
蘭產業到大陸拓展的重要基地。

培育新種 做大產業
在漳浦，「花王」黃瑞寶研發培育出的蝴蝶蘭

新品種超過 1000 個，鉅寶公司儼然便是蝴蝶蘭
基因庫。鉅寶擁有25000平米的智能玻璃溫室及
1000平米的無塵淨化組培車間，具備蝴蝶蘭母本
、新品種生產及培養研發等硬實力。其規模與技
術，在業界看來，完全可以與台灣同行比肩。

「接下去不單單是培育新品種，還打算進行
蝴蝶蘭深加工研究，延伸開發出蝴蝶蘭香型化妝
品、蝴蝶蘭乾花工藝品等，做大蝴蝶蘭產業。」
不僅如此，黃瑞寶還一直惦記着做個真正的蘭花

博物館。他介紹說，去年 11 月，漳浦台農創業
園動工建設佔地 5000 畝的海西蘭花產業園，他
也打算在園內投資建一個蘭花展館。

據漳浦台農創業園管委會主任王添文介紹，
蘭花產業園，將引導掌握蝴蝶蘭生產技術的台灣
農業企業、研究機構和農民入園創業，實現與台
灣蝴蝶蘭產業的深度對接。他透露，將會邀台灣
專家前來規劃這個大陸最先進的蘭花產業園。

2011年1月30日，漳平台商協會會長、鴻鼎
農場開發公司董事長李志鴻北上首都，親手從國
台辦主任王毅的手中接過了胡錦濤總書記的親筆
回信。 「我無論如何也想不到，胡總書記會在百

忙之中給我們台灣農民回信。」時隔一年有餘，
一說起收到總書記回信這件事，李志鴻仍難掩興
奮之情。

2010年春節前夕，胡錦濤總書記來到漳浦台
灣農民創業園視察時表示， 「凡是對廣大台灣同
胞有利的事情，我們都會盡最大努力去辦，並且
說到做到。在簽訂兩岸經濟合作框架協議時，會
充分考慮台灣農民兄弟的利益。」

總書記的這番話讓李志鴻非常感動。但由於
胡總當時只視察了漳浦，身處漳平永福的他就動
了給總書記寫信的想法。

他說： 「本是想表達台商在大陸發展得到優
惠的感恩之情，同時也希望寄出去的茶葉能得到
總書記的喜歡和肯定的回應。」

幾經輾轉，一封名為《台灣農民弟兄致總書
記的感謝信》的書信投遞了總書記手中。但李志
鴻並沒有想到胡總會以親筆回信的方式來回應他
們。

「總書記的親筆回信少之又少，這次的回信
，是胡總書記上任以來第 15 封親筆回信，是總
書記對台商個人或團體有史以來的第一次。」

在信裡，胡總以 「全體台商農民兄弟」為抬
頭，稱 「兩岸農業合作大有可為」，並歡迎台灣
農民朋友 「多到大陸走親訪友、參觀考察、發展
事業」。

李志鴻表示， 「總書記的回信對在大陸發展
的台商是一個巨大的激勵，使我們充滿了信心和
感恩。我們一定好好團結園區內的台商，為兩岸
農業交流與促進做出應有的貢獻。」

胡總親筆回信台農
兩岸農業合作大有可為

本報記者 陳 昕
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「阿寶，在大陸混得不錯啊！」漳州
鉅寶生物科技公司董事長黃瑞寶說，每次
回台灣，總會聽到很多鄉親、同行甚至是
官員說出這樣表示羨慕、讚嘆的話。

漳平鴻鼎茶葉公司董事長李志鴻則動
情地對記者表示， 「大陸對台農的重視讓
我們感動、感恩。兩岸關係像如今這樣風
順，台商在大陸很有信心。」

「潮平兩岸闊，風正一帆懸」，台商
的話，顯示出兩岸農業合作發展勢頭良好
。然而， 「春江水暖鴨先知」，踐行者往
往也是問題的發現者。在採訪組走訪過程
中，幾乎每個受訪台農都呼籲盡快解決從
台灣引進種苗產品檢驗檢疫 「不方便」的
難題。

黃瑞寶表示，他從台灣引進的蘭花，
原是從廈門口岸進關。但由於按規定需隔
離三個月，以致很多蘭花都死了，損失慘
重。福建關口 「難進」，導致很多台農選
擇先繞道廣東，再將種苗運至福建，或者
走 「小三通」，但仍十分不便。

據悉，2009年12月22日，兩岸已簽
署《海峽兩岸農產品檢疫檢驗合作協議》
，並已開展了四次農產品檢驗檢疫研討會
。而福建檢驗檢疫部門也出台了很多創新
政策保障種苗順利 「過關」。福建省檢驗
檢疫局一位不透露姓名的人士稱，台農對
種苗進關環節存在誤解，並稱福建檢驗檢
疫部門有五年沒有台灣種苗進關的記錄。

記者發現，很多相關政策在具體實施
中，操作難度較大。兩岸在農產品檢驗檢
疫問題上，應進一步細化規則，給台農業
者詳細解釋大陸的相關規定和做法，並盡
可能的簡化檢驗檢疫手續。
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