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內地金儲未來料大增3.5倍

夥澳洲基金拓海外版圖

招商局國際（00144）近年積極開拓海
外市場，到各國碼頭 「插旗」 ，其母公司近
日亦夥同澳洲Hastings基金公司，成功擊退
包括長江基建（01038）在內的其他財團，
租下澳洲紐卡素港（Newcastle Port）長達
99年的經營權，作價17.5億澳元（約126.36
億港元）。招商局集團副總裁和投資委員會
主席俞理明強調，該港是長期投資。

大公報記者 林靜文
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澳洲新南威爾士州政府表示，該項目共收到五份標
書，經過一輪討論後，決定將紐卡素港出租給由招商局
集團和澳洲Hastings基金公司組成的財團，出租時限為
99年。

五份標書競爭激烈
州長貝爾德稱， 「紐卡素港的競爭激烈程度令人難

以想像，拍賣結果亦出乎所有人的預期。」除了長江基
建外，加拿大基金TIAA-CREF、德國資產與財富管理
、中國建設等公司也參與了該項目的競標。

新南威爾士州財政部長Andrew Constance稱，競標
勝出者擁有基礎設施管理所需的經驗和資源，將可保證
該港的發展和專業管理。而州長辦公室亦發表聲明稱，
招商局集團和Hastings基金在收購中為平等夥伴關係。
消息指出，這項交易中的財務顧問是加拿大皇家銀行資
本市場，法律顧問則是金杜律師事務所。

俞理明指出，澳洲是一個非常具吸引力的投資地，
此次是集團對澳洲投資歷史的延續。事實上，此次並不
是招商局集團首次在澳洲進行投資，早於2010年7月，
招商局國際就已收購澳洲托盤共用租賃企業路凱公司（
Loscam），並將其更名為招商路凱，更將業務拓展至中
國內地。

較去年報價升逾2倍
據了解，相較一年前的7億澳元報價，此次作價是

當時的逾2倍。分析指出，反映投資者對澳洲基礎設施
資產的興趣逐漸增加，因其具有穩定性、長期回報以及
嚴格的競爭門檻。市場預計，紐卡素港2013至14財年
EBTIDA（未計息稅前淨利潤）可達到6900萬美元。

Hastings首席執行長Andrew Day說， 「紐卡素港為
投資澳洲海運基礎設施資產提供了一個罕見機遇。」紐
卡素港每年出口逾10萬噸煤炭，多數運至中國內地和日
本。雖然近期內地等發展中國家的大宗商品需求有所下
跌，惟澳洲港口運營商已與大型礦企簽訂合同，即便最
終發貨量有所下降，他們也能保證自己獲得與原定發貨
量對應的付款。

據悉，新南威爾士州政府將利用這筆交易所得的收
入對該州的基礎設施基金進行投資，並致力於建設紐卡
素市中心。其中，3.4億澳元投資到紐卡素市的中心商
務區，餘下的14億澳元則將被投資到該市基礎設施建設
中。

小資料 歷史悠久 全球最大煤炭港
澳洲紐卡素港地處新南威爾士州東海岸，

位於悉尼東北120公里，是新南威爾士州北部和
西北部的經濟和貿易中心，也是澳洲最古老的
和吞吐量最大的港口之一。其中煤炭出口佔港
口吞吐總量的90%以上，是全球最大煤炭港口。
截至2013年6月底，該港淨利約2300萬澳元，經
營活動淨現金流為2700萬澳元。

紐卡素港是澳洲歷史最悠久的港口，有貨
物出口的記載可追溯至1799年，至今210年。

紐卡素港是澳洲第二大港口，也是澳洲最
大的現代化煤炭港口和三大鋼鐵工業中心之一

。嘉能可（00805）、力拓等均利用這港口，運
煤至日本、韓國及中國內地等地。

該港擁有各種岸吊、集裝箱吊、浮吊、裝
煤機、裝穀機及滾裝設施等，其中浮吊最大起
重能力達80噸，裝卸效率：穀物每小時1000噸
，穀物筒艙的容量為16.3萬噸，碼頭最大可停靠
10萬噸級船舶。

出口貨物主要以煤炭為主，其他散貨包括
糧食、植物油、鋁製品、化肥等。主要進口貨
物有：礦石、石油、機械及紡織品等。

澳新銀行昨發表報告預期，未來幾年中國央行可能會增加黃金儲備約3.5倍至
4600噸。同時報告強調，市場目前不需過度擔憂中國的 「黃金剩餘」的問題，並引
述國際黃金協會（WGC）的報告指出，內地未來黃金需求將維持強勁，於2017年
內地民間黃金需求將較2013年的實際黃金消費高20%，達1350噸。

澳新銀行表示，截至2013年底，中國官方黃金儲備僅佔外匯儲備約1.1%，遠低
於美國的8134噸和德國的3400噸，若以發展中國家的平均水平約5%計算，內地未
來的黃金儲備應達到約4600噸，相當於央行公布的1054噸的4.5倍。

早前，WGC於4月中發表報告稱，因發現中國的進口黃金高於內地供應的缺口
，內地可能有超過1000噸的黃金用於融資活動，繼而出現黃金剩餘的問題。這一說
法觸發市場憂慮，令過去兩周黃金價格開始走弱。

金價65%時間高於國際
不過，澳新銀行卻認為黃金剩餘的狀況反映了內地實際的黃金需求，因為若

內地黃金出現供過於求，其價格理應會受壓。但
自從2012年起，內地黃金在65%的時間內均高於
國際價格，這說明了實際需求仍然強勁。

從監管者的角度來看，內地黃金業務主要集
中於幾家大型商業銀行，它們擁有較強的風險管
理能力，黃金貸款也只能發放給正式黃金性需求
的企業，如珠寶商。即使黃金融資的確存在，也
可以在黃金遠期和期貨市場以低成本作對沖。
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香港貿發局報
告指出，歐盟經濟
體正逐漸擺脫衰退
，且好轉情況明顯

並非只局限於德國、法國和英國等經濟較為穩健的
成員國。最令人感到振奮的是，許多負債纍纍的歐
元區國家，例如意大利和西班牙，也有復甦跡象。
所有徵兆都顯示出，幾乎所有歐盟成員國的消費信
心都有顯著回升。因此，該局建議香港出口商應增
強促銷力度，好好把握區內重新煥發的商機。

歐消費信心回升
該局環球市場首席經濟師潘永才表示，雖然願

意增加消費的人數日漸增多，但是在持續多時的經
濟困境影響下，大部分消費者仍然相當保守。因此
，香港出口商應提供價格相宜、安全實用、環保而
又別具特色的產品。港商亦應進一步增強供應鏈，
以處理批量較小的合約，同時加強設計能力，趁自
家品牌盛行之機拓展生意。此外，港商也須致力與
實惠零售商和廉價產品商店建立連繫，尤其應與網
上零售商加強合作。

報告指出，近來歐盟的主權債務危機已經穩定
下來，區內逐漸放寬貨幣政策，並廣泛實行財政整
頓，而好幾個成員國更進行了結構性改革。在這個
情況下，越來越多跡象顯示歐盟已出現可持續的復
甦，而歐洲委員會亦於最近調高對歐盟經濟增長的
預測。歐盟的地區生產總值去年微升了0.1%，現在
則估計於今及明年分別會有1.5%和2%的增長。歐
元區經濟去年下跌了0.4%，如今則預測於今明兩年
分別會有1.2%和1.8%的升幅。

雖然有關增長數字並不算特別突出，但是歐盟
過去數年受到金融危機持續打擊，因此這個從2013
年第二季開始呈現的復甦進程，表現堪稱相當出色
。經濟前景和收入預期較佳，刺激內部需求增升，
繼而日益推動區內各國較為均衡增長。中期而言，
消費和投資勢必以更快速度擴增，令歐盟內外的供
應商受惠，香港也肯定可從中分一杯羹。

需增加產品價值
另外，雖然越來越多歐盟成員國的消費開支應

會增加，對較為昂貴產品的需求也應該會逐漸擴大
。區內消費者一般會鍾情於價格較低，但卻物有所
值的東西，期望產品有不俗的設計和品質，同時必
須兼顧產品安全和環保。他們也會物色折扣貨品，
並繼續熱烈追捧價錢廉宜得多的自家品牌，捨棄名
牌產品。購物者態度仍然審慎，實惠零售商和其他

廉價產品商店將依舊隨處可見。
報告指出，港商在拓展歐盟市場時，必須緊貼當前消

費潮流，從而制訂適當的產品和營銷策略。其中一個關鍵
要點是必須增加產品的價值。
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儘管歐洲經濟已
步上復甦之路，但港
商卻難以嘗到經濟復
甦所帶來的 「甜頭」
，因港商面對愈來愈
多東歐及東南亞同業
搶單，令不少中、低
價訂單流失至這些對
手。因此，港商只好
殺出另一條路─主
攻中、高檔次或一些
工藝較高的訂單，避
免與東歐及東南亞同業正面交鋒。

主力出口成衣到德國的港商巢國明表示，雖然近期整體
歐洲經濟已由谷底回穩，並已踏上復甦之路，但買家採購意
欲仍非常保守，經過多輪討價還價，才勉強加價2-3%，但
有關加幅卻無法彌補內地工資及營運成本上升帶來的壓力。
「幸好今年以來，人民幣逐漸回軟，才令內地設廠的港商鬆

一口氣，但很多同業仍在捱世界。」
巢國明表示，雖然東歐及東南亞等國的出口價與港商相

差無幾，但愈來愈多歐洲買家傾向到土耳其、羅馬尼亞、越
南等國採購，主因是土耳其等國地理位置鄰近西歐等主要市
場，令買家可以節省不少運輸費。另外，歐盟已與包括越南
等多國東盟成員國簽訂關稅優惠，可節省不少關稅，這亦削
弱了內地出口往歐洲的競爭力。他說，估計一些港商已流失
一、兩成中、低價訂單，只好轉攻中、高價訂單，或一些手
工要求較高的產品。

「大家都話歐洲經濟好咗，但其實歐洲公司採購條件愈
來愈嚴，甚至有公司要求將付款期由一個月加到兩個月，搞
到我哋好頭痛。」另有港商透露，不少歐洲大品牌已要求香
港代工商將產品產地由內地分散到其他地方，主要是近年內
地各項成本逐年上漲，加上內地不時發生工潮，故要求港商
在內地以外地方設廠。 「大廠還可以到越南等地設分廠，但
一些中小企根本無法在內地以外地方設新廠，只好白白睇住
訂單流失。」

港商轉攻中高檔訂單闢新路
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▲港商巢國明
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▲招商局國際母企近日成功擊退包括長江
基建在內的其他財團，租下澳洲紐卡素港
長達99年的經營權

招商局126億奪紐港經營權


