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上海匯麗建材股份有限公司
關於2014年第二次臨時股東大會通知

之股權登記日更正公告

本公司董事會及全體董事保證本公告內容不存在
任何虛假記載、誤導性陳述或者重大遺漏，並對其內
容的真實性、準確性和完整性承擔個別及連帶責任。

因2014年12月25日為西方聖誕假期，受此影響
，公司將2014年12月12日披露的《關於召開2014年
第二次臨時股東大會通知的公告》（公告編號：臨
2014-029）中的股權登記日調整為2014年12月24日
（B股最後交易日為12月19日）。該公告其他內容
未有任何變化。

特此公告

上海匯麗建材股份有限公司董事會
2014年12月12日

亞太生活費用港退居第十

冀五年後代理人數增至100萬
平保革新力拓OTO業務
互聯網的普及，令傳統保險業不得不

重新制定其經營模式。平保（02318）執
行董事、副總經理兼首席保險業務執行官
李源祥昨日表示，若保險公司不改革只有
被淘汰，故集團未來會積極發展OTO（線
上線下）業務，並定下未來5年目標，希望
到2019年時，代理人人數可由現時約61萬
上升至100萬，而壽險的投保客戶則由現時
的3677萬增至5384萬。

大公報記者邵淑芬三亞報道
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創維數碼（00751）擬發行不少於13億元的可換股債券
，初步每股兌換價為5元。公司表示，所得款項將用於重組
公司物流業務和發展空調業務。該公司昨日復牌後最高曾升
逾5%見4.42元，惟收市跌1.667%至4.13元，成交1003萬股，
成交額4201.8萬元。

兌換價較本周二收市價4.2元溢價19.05%，較過去15個
交易日的平均收市價4.28元溢價16.82%。包銷商為控股股東
Target Success Group，公司表示，若購股權沒有被行使及
沒有合資格股東接納，包銷商連同一致行動人士總持有股份
將佔公司已發行股份約43.46%，包銷商將提出強制性全面收
購所有已發行股份。

創維擬發13億元可換股債

評級機構惠譽發表最新內地保險業前景預
測，亞太區保險評級團隊董事黃佳淇表示，今
年內地壽險行業增長不俗，料明年亦將受惠內
險公司資金充裕、強勁的外部融資能力，以及
另類投資增加，維持 「穩定」評級。至於非壽
險方面，另一董事王長泰認為，若明年出現重
大自然災害或資產價格波動影響保險公司的財
務靈活性，則有機會將非壽險展望從 「穩定」
調至 「負面」。

黃佳淇表示，首9月內地壽險保費收入按
年增長20%，惟撇除1月份的一次性保費收入
，2-9月的保費收入僅增長7%，增長放緩。她
認為，保費增速放緩有利行業健康發展，能發
展更多另類投資，提升回報率。但她擔心，另
類投資主要集中在基建及房地產領域，對經濟
下行周期較為敏感，變現能力較差。目前，另
類投資佔資產5%至15%，她強調佔比不大，有
足夠抗風險能力。

對於壽險前景，她認為，顯示壽險公司重
質不重量，以國壽（02628）為例，該公司保
費收入增長放緩，惟增資壓力減少，令公司可
以內部資源繼續發展。她強調，小型壽險公司
面臨的壓力大。

非壽險方面，王長泰稱，今年首10個月非
壽險保費收入按年增長16%，料明年亦將維持
14%至16%的升幅。他說，有關業務增長動力
強勁，加上有能力提升資本，故給予 「穩定」
評級。他又提及，今年首11個月，車險保費增
長9%，銷售穩定，加上居家險、農產險、意

外險等增長空間大，使得業務多元化，有助進一步發展。
但值得留意的是，過去多年，有部分非壽險保險公司為

補充資本，雖然保費收入有雙位數增加，惟承保利潤出現虧
損，令償付能力受壓，因此其增資需求較壽險公司大。目前
，主要上市的非壽險保險公司的償付能力比率，截至上半年
底已低於200%。

王長泰又補充，近期內地保險公司開始發展互聯網業務
，通過新渠道銷售產品，惟網上銷售的產品較為簡單。
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據印度媒體報道，鴻海旗下富士康計劃斥20億美元（約
155.6億港元），收購諾基亞位於印度的廠房，達成在當地
組裝手機的目標，富士康未有作出回應。但有分析，富士康
收購諾基亞的印度工廠及投資印度的決定，可能是面對中國
勞動力成本不斷上漲有關。

報道指出，雖然諾基亞已經告別了手機市場，但是在印
度仍然有一座龐大的手機工廠。這座工廠因為稅務糾紛被關
閉。據知情人士稱，富士康正在和印度手機廠商競爭，準備
競購這座手機工廠，另有消息指富士康這次收購，不排除其
代工客戶小米公司亦有從旁推動。

另有消息指出，印度最大手機品牌Micromax是富士康
的客戶，Micromax已經允諾，如果富士康成功買下諾基亞
於印度的工廠，將釋放更多的手機代工訂單給富士康，這是
富士康此次大手筆投資印度的主要原因。

富士康擬購諾基亞印廠房

復星醫藥（02196）宣布，將向國大藥房出售金象大藥
房53.13%股權，代價1.66億人民幣（下同）；向國大藥房出
售復星藥業97%股權，代價9870萬元；及向國大藥房出售復
美大藥房92%股權，代價1.4923億元，涉及金額合共約4.139
億元。復星醫藥目前預期，出售事項的未經審計收益約3000
萬元。完成後，復星醫藥將持有金象藥房1.87%股權，並不
再持有復星藥業及復美大藥房任何股權。
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李源祥於平保開放日中表示，2014年對平保來說
是不錯的一年，業務發展不俗之餘，且完成了增資計
劃，引進了很好的基礎投資者。雖然市場傳言阿里巴
巴創辦人馬雲及騰訊（00700）主席馬化騰有份投資
早前平保的定向配售，但他未有回應。至於平保會否
與兩大科網巨頭合作，他亦僅指集團一向會與不同企
業公司合作發展業務，無論是線上或線下公司。

冀投保客戶超五千萬
事實上，隨着科技的發展，對保險行業發展帶來

很大變化，消費者的想法亦有所改變。李源祥指，未
來平安壽險一定要把客戶放在首位，由傳統的經營模
式改為新的經營模式，提高與客戶的互動；提供豐富
的線上及線下渠道及產品線，以滿足客戶的需求。

他透露，今年新簽保單中約40%來自老客戶追加
購買，而今年首11月，平保壽險客戶再購買集團其他
產品的佔比約18%。集團未來會透過發展信息分析及
整合，再發放與前線代理員，以加強銷售，有信心客
戶再購買集團其他產品的比重於2019年可望增至30%
；每個客戶持有的集團產品合同由現時的2.2個增至
4.5個。

現時平保壽險的投保客戶約3677萬名，李源祥表
示，目標到2019年，投保客戶數目可增至5384萬；客

戶平均保費亦由3761元，增至5211元；客戶平均保額
由現時的27萬元增至37萬元；客戶在整個集團的人均
財富規模亦由現時的4萬元增至10萬元。

代理人渠道一向是保險業重要的銷售渠道之一。
李源祥表示，代理人業務仍有很大的發展空間，不只
是人數規模，除壽險外，並可同時銷售產險及養老險
。他續稱，未來將深化三大策略的實施，即地區差異
化、隊伍分類管理及隊伍專業化提升等，以實現代理
人渠道健康發展。

將推出平安壽險APP
個險人力及產能發展方面，於2014年第二季，集

團代理人人數約61萬，目標未來5年平均增速10%以
上，到2019年時，代理人人數可望達100萬。除人數
增加外，產能亦希望由今年人均長險件數1.06件，於

5年後增加至1.35件。代理人員的收入亦可望提升，
今年代理人的月入平均收入為5196元，目標5年後達
到1萬元。

此外，集團將推出平安壽險APP，李源祥希望未
來70%的客戶會透過這個APP辦理保單貸款、資料變
更及其他保單服務等。他續稱，希望透過這個壽險
APP及代理人的服務，將客戶、公司及代理人，亦即
線上及線下的服務連接起來。

平保昨日公布最新營運數據，今年首11個月原保
險合同保費收入為2988.03億元（人民幣，下同），
較去年同期的2453.12億元增加22%。其中，平安人壽
保費收入佔1613.87億元，同比增19%，而平安財產保
費收入亦增24%至1286.47億元。另外，平安健康及平
安養老期內分別錄得3.79億元及83.9億元，按年升
38%及31%。

任志剛昔日愛將陳民
傑（圖左二），去年初與

金管局共事老友黃慶鋒齊齊進軍財經公關界， 「圓通財經公
關」誕生未夠兩年，已細舖搬大舖。公司昨日舉行喬遷儀式
，多位財金界猛人現身撐場支持。金管局前總裁任志剛、前
財政司司長唐英年，以及四洲集團（00374）主席戴德豐，
更以嘉賓身份為喬遷喜事剪綵。

任志剛舊將搬大舖

復星醫藥4億售多項資產
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【大公報實習記者劉苡婷報道】 「高處未算高
」，一直以來，香港被指物價水平高，但根據ECA
的生活費用報告顯示，香港的生活費用在亞太區的
排名已被新加坡超越，退居至第10位，更比不上近年
物價飆升的上海及北京。至於受日圓貶值影響的東
京，亦遭首爾超越，退居次席。全球生活費用最高
並非港人耳熟能詳的紐約或倫敦，卻是較陌生的委
內瑞拉首都卡拉卡斯。

ECA亞洲區域總監關禮廉表示，雖然香港在亞

太區排名下跌，但全球排名卻由去年的29位上升一級
至的第28位，主要原因是與美元走勢強勁，加上香港
通脹率為4.5%較亞洲其他國家高。另外，報告亦將香
港、上海及新加坡作比較，發現香港的生活費由2007
年遠遠拋離該兩個地區，今年則被上海拋離；而新
加坡則輕微高於香港。關禮廉指，有關數據有助提
升香港的吸引力，因為外派僱員在港的生活費用減
少，令他們更願意來港。

報告以日常生活物品作為生活費用的量度，包
括汽水、麵包、香蕉、牛奶等，但不包括房價。關
禮廉解釋，是由於外派人員的房屋費用一般都會有
津貼，故此房價對他們影響不大，因此近年房價節
節上升的香港排名或被 「低估」。以日常物品比較
，有趣的是香港的香蕉價格較新加坡、上海及東京
等地區為低，每公斤約1.79美元（約14港元），而一
打雞蛋則較以上地區高，價值約6.63美元。

至於內地方面，雖然整體城市的生活費用上升
，上海及北京更排於亞太區第3及4位，但內地經濟放
緩，以及日前公布的11月CPI指數回落至1.4%，預計
內地城市的排名將會有所下降。關禮廉預料，內地
明年很有可能面臨通縮，CPI指數將會低於0%，主要
原因是油價、原材料等商品價格回落，令內地廠商
的製造成本下跌，廠商將趁機透過減價搶佔市
佔率。

以上的調查於今年9月進行，協助企業計算外派
員的生活費用，而一般的住房租金、買車費及子女
學習費不會包括在內。故此與當地居民的生活指數
有別。

▲關禮廉表示，香港在亞太區排名下跌，但全球
排名卻上升


