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即使是疫情也沒有
擋住 「劇本殺」 發展的
熱情。據天眼查數據，

目前中國有超6500家企業名稱或經營範
圍含 「劇本殺、桌遊」 ，其中去年新增企
業3158家，同比增長63%。 「目前僅在
杭州就有超過360家劇本殺線下門店，可
以說市場已經進入到 『血海』 階段。」 王
小龍感慨道，隨着資本的蜂擁而至， 「躺
着賺錢」 的時代已經過去了。

「我在兩年前開始玩劇本殺的時候，一家線下門店幾乎不用裝修，簡簡
單單準備兩三間房，從網上買幾個劇本就可以開業，說白了就是提供一個年
輕人聚集的場所。」 王小龍說，最早的一批玩家主要是為了玩推理，對環境
沒什麼要求，所以只要劇本有意思，他們就願意花一兩百元（人民幣，下
同）來玩。 「一個劇本一場能收一兩千元，三個月投資就回本了。」

「現在不同了，隨着線下門店越開越多，裝修也變得越來越豪華，特別
是針對一些想要出片發朋友圈的玩家，還要準備許多適合角色的換裝和場
景，這樣一來投資成本就直線上升了。」 王小龍告訴記者，以他的門店為
例，五個房間的裝修加購買服裝和劇本，前期投入超過80萬元。 「這在行業
中還只能算中等水平，如今一家線下門店投入幾百萬元的比比皆是。」

為能與其他線下門店有所區分，王小龍將前期投入的一半用於裝修一間
獨一無二的VR全景房，並為此請人設計三個配套劇本。 「在VR全景房裏，根
據劇本走向的發展，周邊場景和音樂會實時變幻，讓玩家有身臨其境的體驗
感。」 雖然玩VR全景房劇本費用要上浮20%，但在春節假期間依然是 「一房
難求」 。 「目前杭州的劇本殺線下門店有着明顯的兩頭分化，一種是用極低
的價格來吸引那些體驗者，可能一個劇本人均才二三十元，也會有不少聽過
這個遊戲但從來沒玩過的年輕人趕時髦去試一試，他們就做這種一次性的生
意，走量；另一種就是從來不打折，走精品化路線，一個劇本人均可能要兩
三百元，甚至更高的，但也有玩家慕名預約去玩。」

以杭州零號公館沉浸式遊戲體驗劇場為例，這間劇本殺線下門店走的是
小劇場的風格，不僅提供角色的配套服飾，還安排真人扮演其中的某些串聯
的角色，並在數個房間裏移步換景，玩一場遊戲就像是親身參與了一場話
劇，甚至吸引了包括王思聰等名人來體驗。 「像這樣的線下門店，在上海甚
至一場人均能做到七八百元，屬於行業的 『天花板』 。」

成本直升

▲ 「不在場」 劇本社的VR全景
房。 受訪者供圖

競爭激烈 百萬裝修比比皆是 一成價買盜版
行業亂象亟需整治

謀求暴利 劇本無疑是劇本殺的核心。對於玩家
而言，每個本子都具有唯一性，也就是說，
玩過的本子是不會再玩的。儲備劇本，成為

了所有劇本殺門店必備的功課。 「一家門店的主要開支是房
租，但對劇本的支出，也是不可忽視的方面。」 王小龍坦
言， 「不在場」 劇本社在開店之初的準備階段，就一次性採
購了100個本子，之後也平均每個月都會上新5至10個劇本。

記者了解到，目前劇本的定價根據質量以及發行的類型
而相差較多，盒裝普通本的價格在300至500元（人民幣，下
同）左右，城市限定本的價格在1000至3000元不等（一個劇
本一個城市最多只賣三家店），而城市獨家本（一個劇本一
個城市只賣一個店）則在4000至7000元之間。另外還有一種
實景劇本，價格則更加昂貴，在1萬至3萬元左右。

劇本的熱銷吸引了不少想在這個行業裏 「賺快錢」 的商
家，於是，價格低廉的盜版本開始在網絡上橫行。王小龍告
訴記者，在微信群、閒魚和淘寶等平台的盜版劇本店裏，用
正版劇本10%至20%的價格，就可以買一個劇本。 「甚至花
幾元錢買到上百個劇本的電子版，也不是什麼難事，盜印劇
本顯然已經形成了一條地下的黑產業鏈。」

對於購買正版劇本的門店店主和劇本創作者而言，維權
的難度和成本，使得他們面對盜版劇本毫無辦法。 「國家目
前的出版政策並沒有涉及到劇本，劇本殺的所有劇本，都是
沒有版號和國家審核的。」 王小龍說，除了侵權之外，盜版
劇本的質感與印刷質量很差，也會影響到玩家的口碑傳播。
「受到損害的，就是這個剛剛處於發展初期的行業。」

謀求暴利的產業鏈，甚至讓部分 「黃暴本」 獲得了土
壤。在這些劇本裏，為了吸引男性玩家入局，包含了對女性
角色的黃色甚至暴力的情節內容，這也是所有對行業熱愛的
創業者們苦惱的一點。 「 『劇本殺』 完美結合了社交屬性和
娛樂功能，我很看好它的前景，但行業亂象亟需整治，這樣
整個市場才會有更好的發展。」

角色扮演鬥演技
玩家大讚玩上癮

實現夢想 體驗另一種人生，實現未竟
夢想。 「我與他兩情相悅，早已
芳心暗許，即使他在婚配的問題

上對我有所隱瞞，我也不可能對他下手啊。」 27歲
的伊伊身着漢服，聲音中帶着哭腔向玩家們辯解
道，她劇本裏的夫君剛剛被人行刺，而她作為嫌疑
人之一需要解釋心意，洗脫自己的嫌疑。伊伊拔下
頭上的髮簪，假裝指向自己頸部，一副要與夫君生
死與共的模樣，讓不少玩家放棄了對她的指控。

事實上，在伊伊的劇本裏，正是她僱人行刺了
對她不忠的夫君，而她的劇本要求她把嫌疑嫁禍到
他人身上， 「逃脫審判」 就能贏得最後的勝利。
「我第一次玩劇本殺就上癮了，埋藏在心裏已久的

戲精人格立馬上線。」 生活中的伊伊是一位幼兒園
老師，說話柔聲細氣的，完全看不出她在遊戲中
「演誰像誰」 的功力。

伊伊告訴記者，她雖然從小就能歌善舞，但身
高不高，還有點兒胖，自知不是當演員的料，於是
就按照父母的意願讀了師範學院。 「感謝這款遊
戲，圓了我的演員夢，還認識了不少新的朋友。」

「像學生玩家無法去接觸其他的職業，在劇本
裏他可能想做醫生或者律師，體驗不同職業在現實
生活中遇到的問題。」 另一位玩家王小龍坦言：
「他們除了成為角色，還把自己的一些想法帶給這
個角色。」

王小龍清楚地記得，有一個劇本裏，一位卧底
警察愛上了罪犯，並為他以身試法，做了藏匿和包
庇的罪行。 「幾乎所有扮演這個角色的玩家都感同
身受，選擇原諒她。」 只有一次，一位玩家告訴王
小龍 「必須把她抓起來」 ，事後王小龍才知道，這
位玩家真的是一名警察。

在這款名為 「劇本殺」 的遊戲中，玩家
可以與朋友或者陌生人組成5至10人不等的
隊伍，大家根據各自的劇本、角色和線索，
從迷霧般的劇情中，或是指認誰是 「兇
手」 ，或是結伴逃出密室，還原真相。春節
期間，不少知名的門店都遇到了一房難求的
火爆景象，甚至有年輕人為了一個心愛的劇
本，從下午兩點等到晚上九點才能開局。

王小龍是杭州 「不在場」 劇本社的負責
人，本身就是遊戲重度愛好者的他，1月初
在城西某商務樓裏開出了線下門店，為的就
是能趕上今年的 「春節檔」 。 「今年春節呼
籲 『就地過年』 ，許多年輕的 『打工人』 都
留在了城裏，除了宅在宿舍裏看看春晚、打
打網遊，趁着假期與朋友們 『殺』 幾把也是
不少 『燒腦』 玩家的新選擇。」

「整個假期每天我們都能接待十幾波的
客人，大部分都是年輕人，畢竟這是個對腦
力和體力都要求很高的遊戲。」 雖然門店開
業不久，但憑藉着王小龍在劇本殺圈子裏的
好口碑，仍有不少玩家慕名而來，將門店的
檔期擠得滿滿的。

多樣題材迎玩家喜好
「我們現在有五個包廂，每個包廂都有

不同的主題設計，有的適合玩古裝本，有的
適合玩現代本，還有一個目前在杭州首創的
VR全景房，則是有配專門的沉浸式劇本。」
王小龍告訴記者，春節期間門店採用 「預約
制」 ，除了大年三十，整個假期都 「不打
烊」 。

「我們店裏有100多個劇本，其中不少
是原創劇本，外面玩不到的，這也是有些老
玩家哪怕是等也要來店裏的原因。」 王小龍
介紹道，一般來講，一個劇本有5至10位玩

家，角色隨機分配，根據劇本人均費用在
128至168元之間。 「春節期間人們多會選擇
『春運』 這樣帶節日主題的劇本，或是一些
玩起來比較歡樂的劇本，當然也有老玩家依
然鍾情那些 『殺人埋屍』 的破案劇本。」

「不在場」 劇本社在春節假期間的火爆
並非特例，記者15日在 「大眾點評網」 搜索
位於杭州大型商圈的劇本殺線下門店發現，
16日（年初五）當日80%的門店都處在 「訂
滿」 狀態，尤其是越到晚間，顯示 「訂滿」
的劇本就越多。此外，有部分線下門店為了
吸引更多單身玩家，開啟某些劇本的 「拼場
模式」 ，有部分熱銷的劇本甚至兩三天前就
「拼滿」 了。

結交同好新平台
「平時我的工作內容圍繞的都是小朋友

和家長，沒什麼機會認識同齡人，一到周末
就覺得好無聊，沒事幹。」 劇本殺玩家伊伊
說，自從迷上了劇本殺，她每到周末就會出
沒在杭州各家線下門店裏，微信裏由於劇本
殺認識的小夥伴更是超過了100位。 「我建
了好幾個微信群，有的愛玩古裝本，有的愛
玩穿越本，有的愛玩推理本，然後大家就會
在周五開始約局，打完還會一起吃飯復
盤。」

王小龍也很認同劇本殺為年輕人帶來的
社交屬性，他現在最要好的兩個朋友都是在
玩劇本殺的時候認識的，如今也成了他的線
下門店的投資人。 「我們這一代的年輕人都
是獨生子女，從小就沒有什麼玩伴，再加上
不斷地求學、就業甚至轉換城市，能一起長
大的朋友越來越少。再加上現在大家的工作
壓力都很大，又有競爭關係，很難說真的去
與同事交心。」

過年新消遣 推理桌遊熱
一張神秘的藏寶圖，六位各懷鬼胎的 「江湖人」 ，經過四小時的搜證和

推理，終於發現了寶藏的秘密……今年春節假期，不少年輕人愛上了這樣的
「燒腦」 遊戲── 「劇本殺」 。事實上，除了迎來 「報復性消費」 的電影
檔，今年春節期間，許多劇本殺線下門店也選擇了 「不打烊」 。企查查數據
顯示，截至2020年底，內地共有6500餘家企業名稱或經營範圍含 「劇本
殺、桌遊」 ，市場規模破百億元（人民幣，下同）。

年輕人迷上劇本殺 線下門店一房難求

大公報記者 俞晝杭州報道
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▲ 「不在場」 劇本社的劇本和配
套服飾。 受訪者供圖

▲拍攝好看的照片發朋友圈也是不少年輕人選
擇玩劇本殺的原因。 受訪者供圖
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▲正在劇本殺線下門店推理的年輕玩家。 受訪者供圖


