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瑞聲上季多賺9倍 毛利率目標40%

瑞聲表示，智能手機市場需求回
暖，海外主要客戶的銷售旺季在去年第
四季延遲開始，內地安卓手機市場滲透
率亦逐步提升，推動公司收入大幅增
長。其中，聲學業務銷售額按年上漲
47.5% 至 21 億 元 ， 整 體 毛 利 率 達
37.4%，增長11.4個百分點。光學業務
的銷售額按年增長175.7%至6.74億元，
毛 利 率 同 比 增 長 18.1 個 百 分 點 至
27.8%，當中塑膠鏡頭毛利率達到
36.3%，模組業務毛利率在第一季度也
已經轉正。另外，電磁傳動及精密結構
件首季銷售額按年下跌27.3%至12.3億
元，主要由於主要客戶電磁傳動產品單
價下降，以及金屬中框業務出貨量下降
所致。

聲學生產逐步自動化
對於期內，公司毛利率升8個百分點

至31.1%。首席財務官郭丹表示，公司
仍將毛利率達至40%作為長遠目標，但
並不是公司發展過程中的唯一目標，公
司會根據多元化業務發展，同時各業務
會因應發展不同，而毛利率有所不同。
公司預計，未來隨着安卓聲學單體到模
組的生產逐步實現自動化，有關的聲學
產品和毛利率水平將持續提升。

另外，對於公司的光學業務，尤其

是WLG玻塑混合鏡頭。投資者關係總監
黃美娟表示，光學業務將是公司未來主
力發展的方向，第一個WLG玻塑混合鏡
頭項目已經落地量產，目前仍有數個相
關項目正在接洽。她又謂，看好WLG在
市場的發展，因為隨着客戶對拍攝精度
的要求提高，未來塑膠鏡頭或無法滿
足，因此對其未來很有信心。

郭丹則表示，目前模組業務產能正
在擴大，可能拖累整體光學毛利率，但
集團大部分光學收入來自塑膠鏡頭，當
中獨有的WLG玻塑混合鏡頭於首季如期
量產出貨，反應良好。隨着有關市場滲
透度提升，可以為瑞聲帶來更多定價
權，相信整體光學毛利率有望升至30%
水平。

原料價急升影響微
近期，不少大宗商品價格急升，被

問及是否影響公司毛利，董事總經理莫
祖權指，公司在原材料採購上有一定經
驗，進行大量的預先採購，相信對整體
毛利沒有很大的負面影響。

期內，瑞聲經營性現金流入為8.72
億元，主要資本開支為11.1億元。莫祖
權表示，由於光學業務產線等大部分投
資去年已經完成，今年公司的資本開支
會有所下降。

瑞聲科技（02018）公布今年首季業績，由於智能手機市場需
求回暖，期內股東應佔溢利達5.32億元（人民幣，下同），按年增
長9.1倍，每股基本盈利0.44元，至於收入則上升20.6%，至42.92
億元。董事總經理莫祖權表示，會繼續推進光學業務，會將對研發
的管理更為精細化，但對研發投入不會減少。

力拓光學業務 看好玻塑混合鏡頭潛力
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瑞聲科技（02018）今年走勢
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農村阿凱實名劉志凱（見圓圖），粉
絲最先熟悉的是鍋台旁燒火做飯的奶
奶、還有田間地頭割谷子摘花椒的
爸媽。後來，清純甜美的妻子趙丫
頭和一雙可愛的兒女，也成為他視頻
內容日更的主角，唯獨沒有鏡頭記錄
他自己。

「初中畢業後，沒有選擇地進入涉縣技校
再造。」 阿凱毫不避諱地表達自己的厭學情
緒， 「白天在宿舍睡覺，晚上在網吧玩個通
宵。」 其後姐姐擔心弟弟在網絡海洋裏迷航，
喊他上岸在一家鐵廠做學徒。阿凱回到現實，
心還在虛擬世界裏衝浪。原本是電焊工的他跳
進旋爐裏，一手抱着鋼管，一手清洗爐壁。他
現在仍然堅持認為， 「世上沒有最累的活，只
有最累的心。」 所以，跟隨師傅轉場山東威海
一家旅遊酒店時，又創造了一天熬10桶蛋湯、
刷5000個盤子的後廚紀錄。他兩眼放光開心
地對記者說： 「盤子在手裏旋轉起來像飛碟一
樣，生活需要不斷製造點驚奇。」

網絡掘金處處碰壁
阿凱轉場天津摩托車廠做質檢員時，姐姐

已出嫁，奶奶雖然腰直不起來，但依然堅持下
地。爸爸從工廠內退後，回家和媽媽一起種

地。除了3畝梯田、100多棵花椒樹
和幾棵黑棗樹的收入，還有爸爸
每月1000餘元工資。在太行深處
涉縣劉家村，阿凱家境比上不
足，比下有餘。

阿凱沒有普通打工者的經濟壓
力，在天津、威海和包頭等地漂泊，始

終葆有無憂少年的浪漫情懷，夢想在互聯網淘
金。他先是在淘寶商城開店，接着又嘗試做產
品代理，兩次投入1000元，一分錢也沒有賺
着。而他沒有氣餒，轉身玩QQ豪華黃鑽，半
月工資又打了水漂。阿凱相信，網絡有金礦，
只是自己還沒挖着。

阿凱婚後，生了一兒一女。孩子一天天長
大，奶奶一天天變老。一直在虛擬世界衝浪的
弄潮兒，突然回到大山裏，感覺有諸多不適。

爸媽還有奶奶，對土地有一種非理性的摯
愛。阿凱雖然回到山裏，心卻依然在互聯網裏
衝浪。他花1000多元買了一套DV，今天拍野
花，明天拍昆蟲，大半年拍遍了家鄉的每一道
風景，向自媒體平台盲投。 「螞蚱再小也是
肉」 ，一個作品有2元錢的回報，他也興奮地
向爸媽炫耀一下。然而，只有奶奶常常微笑着
向他豎起大拇指。阿凱曾經登上家鄉的南天
門，拍太行日出日落；也曾經跋山涉水到將軍

嶺，追憶紅色往事。他一度着意傳播的正能
量，卻未能引發粉絲共鳴。

奶奶是黃金搭檔
阿凱自媒體創業，起初爸媽就不看好。他

堅持了一年多，不見起色，爸媽勸他放棄。阿
凱的心情壞到了極點，在和爸媽的冷戰期，他
就到奶奶身邊尋求溫暖。也就在這個時候，他
的鏡頭開始聚焦在奶奶身上。

「記錄奶奶切瓜、燒火、烙餅的生活作
品，粉絲特別喜歡。」 阿凱說： 「奶奶是天生
的演員，在鏡頭面前任性隨意。吃飯時的一個
小動作，將一片土豆皮不偏不倚地飛貼在鏡頭
上。」 阿凱用這個鏡頭做了封面，標題直截了
當： 「農村奶奶吃飯表演小李飛刀，把孫子都
逗樂了。」 阿凱沒有想到， 「這個作品意外成
為爆款，1天收穫了2萬粉絲，播放量第一次突
破128萬。」

按當時1萬播放量60元稿酬計，這條視頻
的回報接近8000元。阿凱從奶奶的生活中尋
找到拍攝新動力，好作品層出不窮，粉絲很快
突破180萬。

直播鄉村美食成網紅
2017年冬天，阿凱成為今日頭條首批簽

約作者。把鏡頭聚焦爸媽、妻子和孩子身上，
開始記錄太行人家的春種夏長，秋收冬藏。

阿凱的妻子趙丫頭，雖然是阿凱的堅定支
持者，但是她從來不敢直面鏡頭。奶奶鼓勵孫
媳同框獻藝──直播鄉村美食，趙丫頭很快成
為抖音當紅主播，掛上了小黃車。她和丈夫不
同的是：一個把家鄉的特產賣到城裏，一個把
城裏的東西賣到家鄉。

農村阿凱自媒體創業之路
河北鄉村經濟振興系列六十九

起初，阿凱一天可以拍三
個視頻。後來，三天拍一個視
頻都感到困難。有一次，實在
想不出拍什麼東西，就一個人
上了山，三腳架挪動了七八十
次，仍然理不出頭緒。他嘲笑
自己， 「這麼笨的人憑什麼獲
得自媒體河北創新獎？」

「只是忠實地記錄了一家
四代人的生活，沒有什麼創新
可言。」 阿凱坦誠地說： 「過
程既是目標，作品的全部意義
都在拍攝過程中自然呈現，而
不是鏡頭之外賦予作品什麼能
量。」 他舉例說，太行山的老
人八、九十歲還要上山幹活，
有作者給低頭背柴的老奶奶配
上沉重悲涼的音樂，還有 「農
民不易」 的畫外音，他不喜歡
這種煽情式對拍攝場景的強干
涉。

阿凱家住劉家村主街，灶
台就在街旁的露台上，農家飯
的美味和煙火氣瀰漫半道街。
阿凱性格木訥但熱情好客，經
常主動向路人搭話： 「炸蕉葉
了，嘗嘗吧！」 對方回話：
「不了不了，我們家也炸蕉葉
了。」

「炸蕉葉，是劉家村娶媳
婦、聘閨女必備的美食。」 阿
凱介紹說： 「現在農民都脫貧
了，幹完地裏的活，就變着法
吃。」 因為拍攝作品的需要，
阿凱家炸蕉葉的機會，比鄰居
要多好多。

2020年初冬，記者來到
劉家村時，阿凱家剛剛打完黑
棗，他又開始為日更題材發
愁。他笑着說： 「偷懶的辦法
就是炸蕉葉，這道鄉村美食媽
媽今年做了有幾十遍。」

每天為視頻題材發愁

「農村阿凱」 並沒有因為擁有180萬粉絲，而改變靦腆內向的性格。
這位河北涉縣劉家村不善言辭的90後，沒法拒絕粉絲打賞，就乾脆關掉直
播間。 「拿不該拿的錢，吃飯不香，睡覺不甜。」 作為今日頭條首批簽約
作者，阿凱感到唯一遺憾的是， 「錯失了作品流量的紅利期，那時，一天
只要多拍一個作品，一個月至少增收10餘萬元（人民幣，下同）。」

大公報記者 顧大鵬（文、圖）

【大公報訊】中芯國際（00981）
第一季盈利按年增1.48倍至1.59億美
元（下同，折約12.35億港元），按
季則下滑38%，銷售額約11億元，按
年增長22%。同時，公司預計，第二
季收入按季上升17%至19%，毛利率
介乎於22%至25%。在業績會議上，
被問及公司受美國制裁的情況，聯合
首席執行官趙海軍表示，一直與相關
政府部門溝通，惟不便討論箇中細
節，並指中芯國際與供應商、國外政
府達一定共識，有流程可以走。

首席財務官高永崗剛表示，首季
收入較去年第四季成長的主要原因
是，因價格調整以及改善產品組合，
晶圓單價季增5%，出貨季增10%。

他續稱，在2月份，公司給出的全年預
期為收入中到高個位數成長，毛利率
為10%到20%的中部。並預期公司全
年收入和毛利率預計將超過2月。

美制裁影響採購
趙海軍補充說，今年經營環境充

滿挑戰，然而多個芯片領域供不應求
情況延續，會優先分配產能予長期合
作的客戶及高毛利產品。產能部署方
面，中芯去年2月於北京簽約建廠，計
劃2024年完成第一期項目，可生產10
萬片12吋晶圓。另外，中芯在深圳已
完成建設每月4萬片12英寸月產能生
產線，但考慮到美國實體清單影響，
來年量產的過程有延遲風險。

高永崗指出，公司被美國政府列
入實體清單，在採購美國相關產品和
技術時受到限制，下半年依然面臨不
確定風險。今年整個市場正向發展，
正常情況下，公司本應延續去年高速
成長態勢。

華泰唱好目標價33元
華泰證券研究報告，預計2021至

23年中芯收入年複合增長率13%，主
要受到8吋和12吋成熟製程產能擴張
及持續的國產化需求驅動。預計12吋
成熟製程產能在2021至2025年將增
長143%，其間可望貢獻公司收入增
長的40%。給予公司 「買進」 評級，
目標價33港元。

【大公報訊】鴻海與美國電動車品
牌Fisker，正式簽署合作夥伴協議。消息
帶動旗下在本港上市公司股價造好，當
中鴻騰（06088）升4.3%，收報2.2元。
至於富智康（02038）則大升7%，收報
1.07元。根據雙方合作協議，鴻海與
Fisker的美國新廠房最快2023年投產。
Fisker行政總裁Henrik Fisker表示，正
考慮的選址有4個地點，包括鴻海現時在
威斯康星州的廠房地點。

今年2月，鴻海已與Fisker簽署合作
備忘錄，將展開一項名為 「Project
PEAR」 計劃，將開發全新級距的電動
車，預估每年製造25萬輛，生產料於
2023年第4季開始，由鴻海製造，在中
國、北美、歐洲、印度等主要市場販
售。

至於Fisker料於2022年第4季度開始
生產其第一款電動車Ocean SUV。截至
目前，全球預訂已超過1.2萬輛。

管理層言論重點
•看好WLG玻塑混合鏡頭在市場的發展，料客戶對拍攝
精度的要求持續提高，塑料鏡頭無法滿足需求

•預計晶片短缺的問題會在下半年得到緩解
•毛利率達至40%仍是長遠目標，但是並不是發展過程
中唯一目標，而且重視業務差異化發展

•繼續推進光學業務，今年資本開支會有所下降，研發
投入亦不會減少

大公報製表

瑞聲科技首季業績（單位：人民幣）
項目

收入

毛利率

公司擁有人應佔溢利

淨利率

每股基本盈利

大公報製表

截至2021年3月31日

42.92億元

31.1%

5.32億元

12.4%

0.44元

按年變幅

+20.6%

+8個百分點

+9.1倍

+10.9個百分點

+9.1倍

鴻海電動車後年投產 富智康升7%

中芯盈利增1.5倍 產能供不應求

▲穀子是當地農民的主產，也是阿凱主推的家鄉特產。圖為村民在穀
子地晒豐收。
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