
訪問當日，石漢基娓娓道
來其父石景宜的家國情，讚他縱
使時光變遷，其對家鄉的關懷從
未改變， 「自1978年起，父親

多次去往內地考察，先後向多所大學圖書館、
公共圖書館、科研機構等數百單位無償贈書高
達750萬冊，多次在海峽兩地舉辦當代名家書
畫展，為文化藝術交流做出貢獻。1998年更
是將歷年所收藏的各地藝術家贈送的近一萬件
書畫作品以及5萬餘冊藝術類圖書全數無償捐
贈予家鄉佛山市。」

秉承父親的精神，石漢基帶領漢榮書局曾
出版一套《中國全方位透視叢書》，贈予香

港、澳門各中學、公共圖書館以及各大院校，
希望加深學生對祖國的全面認識。為了令青年
一代勿忘國恥，牢記先輩付出，漢榮書局在
「九一八事變」 爆發90周年之際，出版《抗日
英雄點將錄》一書。

此外，漢榮書局已經連續四屆舉辦 「中華
翰墨情」 佛港澳台僑中小學生書法比賽，增進
佛港澳台僑中小學生了解溝通、進一步促進同
胞合作交流。今年馬來西亞和新加坡也加入其
中，活動影響力越來越大，範圍越來越廣。

石漢基表示，儘管門市結業，仍會租用其
他地方延續文化交流會以及書法比賽等活動，
積極推廣文化藝術，加強各地文化交流。

大公園 小公園 教育 投資全方位

漢榮書局現位於熱鬧的彌敦道上，從
1970年開業至今，已歷經52個寒暑。石漢基
12歲時，開始跟隨父親石景宜一同在九龍旺角
推着木頭車賣二手書，後又子承父業，執掌漢
榮書局。記者專訪前，漢榮書局已發布結業通
知，但在某個午後去到書店之時，店內一樓售
賣社科文化類書籍的書架前，依然可見顧客身
影，二樓售賣教科書處也依然有認真挑選的學
生，但人數並不多， 「這是時代發展的趨勢，
現在讀書人少，縱使有人買書，也是為了實用
或考試。原本愛書人也會用更多時間刷手
機。」 石漢基表示。

憂服務難保證影響口碑
不過，看紙質書的人愈來愈少，並非漢榮

書局致命傷。綿延三年的疫情，令石漢基感到
不可控因素太多，主要原因有三： 「暑假原本
應該是旺市，但倘若有員工確診，就需要停
業；香港教科書的供應鏈因疫情而受到影響；
出生率下降，購買教科書者自然減少，且學校
逐漸開始推廣電子教科書。」

人生難免有太多無奈之事，石漢基承認，
倘若沒有疫情，漢榮書局一直開下去又有何
妨。但現實是，客觀決定主觀，讓他感到若再
繼續堅持營業，完全想不到會否有更多超出掌
控之事，從而毀掉書店招牌。 「我想一直為大
眾提供優質服務，但我不希望因為種種客觀問
題而影響服務質量，令漢榮書局失掉好口
碑。」

漢榮書局的蓬勃發展，得益於70年代中期
一個獨特的機遇，創始人石景宜在1975年首
次赴英國，與英國當地出版商探討直接供應課
本到港銷售事宜，且簽下一張可供3年銷售的
大訂單。時逢英國當地爆發碼頭工人大罷工事
件，影響本港其他書局來貨，漢榮書局成為當
時全港一家擁有充足課本供應的書店，原先可
供3年銷售的存貨在1年內便全部售出。雖然其
後改以成本更高的空運來補充訂貨，但仍以原
價銷售課本，並未趁機抬高售價，這種做法深
受社會讚賞，鞏固了書店忠誠可靠的口碑。

石漢基介紹道，為了配合香港社會工業化
轉型需求，政府大力發展預科及專上教育，學
生對課本的需求大增。當時此類課本的價格不
菲，市民生活並不富裕。 「漢榮書局為此又率
先引進各類外國平價書籍：包括英國文化協會
資助出版的 『ELBS版』 叢書， 『印度版』 的
英文大專書籍，以及 『蘇聯版』 以英文編寫的

數學和工程類書籍等。」
與漢榮書局同時期的一些書店早幾年都無

奈退出市場，唯漢榮書局堅守至今，石漢基認
為這和父親的家庭觀念分不開。 「現在，我們
三兄弟若是沒有其他應酬，都會一起回家吃
飯。這種習慣從我父親在世時便延續至今。也
因為這種來自家庭的凝聚力，漢榮書局才得以
發展至今。若是沒了這股凝聚力，大家各有想
法，很難做好事情。」

堅守家庭凝聚力至今
漢榮書局的成功，可謂兩代人的心血凝

結，但如今卻是形勢比人強，店內的老夥計都
工作了幾十餘年，臨近退休年齡，請新人也要
從頭開始培訓， 「我有一子一女，兒子在做自
己的事，女兒一直有幫手書局業務，但倘若我
們三兄弟及老夥計都退下來，將所有重擔都繫
於女兒一身，也不現實。」

專訪前，記者也採訪了一些漢榮書局的常
客，收到的統一評價是 「他們家售賣的教科書
出了名的齊全，可以找到不少其他地方找不到
的教科書。」 這也是石漢基經驗書店一直堅持
的理念， 「我希望讀者可以在漢榮書局找到他
們此前找不到的書。」

可以說，漢榮書局雖非一間 「有求必應
屋」 ，卻能想讀者所需，令更多家長及學生可
以買到他們需要的教科書籍。何以做到此？
「我們敢於承擔賣不出去的風險。」 石漢基

道： 「我們會訂一些並不流行、少學校且少人
訂的教科書，縱使不能全部都賣出去，我們也
想盡可能滿足家長和學生的需求。」

此外，石漢基補充說，電腦檢索也是好幫
手， 「我們開啟了電話查書、電腦查書，讀者
檢索時，會顯示書籍有貨少量，抑或是缺
貨。」

不做與售書無關的營生
石景宜家訓有一句： 「我的一生都在計算

如何使用有限的資金，去產生最大的社會效
應，最終選擇了透過圖書去傳播知識。當我去
世後，希望你們能充分運用這些資金去幫助那
些尋求知識的人。」

父親的話，猶如石漢基前行路上的指明
燈。作為一家書店掌舵人，他多次強調開書店
不為賺大錢，堅持的也是薄利多銷，為的是讓
有學生的家庭能減少負擔，令大眾都能買到教
科書。 「漢榮書局自成立之初走過的路，從來
都辛苦，但總要為大眾做多點事。」

當下，不少書店為轉型而拓展業務，於書
店內甚至賣衫、飾品，經營咖啡吧等，或許轉
換一個思路，漢榮書局也能繼續前行，但石漢
基直言： 「我們不會轉型。家父去世前曾囑
咐，讓我們謹遵本職，不要做與售書無關的營
生。」

談及漢榮書局如何能歷經半世紀而屹立不
倒，石漢基認為最重要的是 「信用」 ，即說到
的一定要做到。再者，做事不能只考慮自己，
雙贏更重要。最後，所作所為不能令支持你的
人失望。

伴隨時代發展，石漢基以平常心看待漢榮
書局須結業一事， 「時代不會停下它的腳步，
我們也不得不跟着走下去。」 作為一間陪伴幾
代學子成長的書局話事人，他形容，經營漢榮
書局豐富了人生，同時他也希望現在依然在使
用教科書的年輕人，堅持努力，因為努力才能
有成果；亦要把握機遇，畢竟機會從不等人。

圖片：大公報記者劉毅攝

當電子書、電子教材逐漸成為一種發展趨
勢，經營傳統書籍的本地書局該何去何從？經
營半世紀、主營教科書的漢榮書局日前宣布，
將於12月31日結束門市營業，轉為推廣文化交
流活動。漢榮書局第二代掌門人石漢基自少年
便跟隨父親沿街賣書，一路走來，他見證香港
教科書業的變遷，如今談及結業，內心並無太

多哀傷，最重要的是令這間在香港差不多街知
巷聞的書局，能夠以美好的形象長存讀者心
中。 「我之所以選擇在除夕結業，因為這一天
是一年的終點，相當於為漢榮書局畫上一個圓
滿的句號。」 滿頭白髮的石漢基面對大公報記
者如是說。

大公報記者 劉毅、劉旅程
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從推車叫賣到知名書局 兩代人半世紀心血
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􀎠買教材首選就是漢榮􀎡

▲漢榮書局第二代掌舵人石漢基希望書局美好形象長存讀者心中。

▲漢榮書局一樓專營社科類、人文類書籍。 ▲漢榮書局結束營業消息發出後，仍見到學生在書架
前專心挑選教材。

▼漢榮書局已連續舉辦四屆以 「中華翰墨情」 為主題的書法比賽。

▲漢榮書局教材書專架。
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