
打開小紅書、抖音、微博等社交媒
體，有關 「快速致富」 的文章總能引來

人們的圍觀。翻至評論區，時不時就能見到 「收花
戶」 、 「三個月放款」 、 「到手300」 等留言，這些都是
招募者發出的暗語。 「哪裏能分到那麼多錢？產業鏈都
要被他們搞壞了！」 提及類似的評論，小宋表現出憤慨
的模樣，雖然他口中的產業鏈，是一條違規違法的不歸
路。

「人財兩空的情況在背債圈並不少見，現在還衍生
出了針對這一模式的詐騙。」 小宋舉例道，比如網上有
人發帖招人背車貸，其實只是汽車中介借此來衝業績，

背債人莫名其妙就真貸款買下了一輛車，不僅拿不到佣
金，後續還得自己還貸。 「還有一些騙身份信息的，說
是要拿來查徵信，結果用它擼了一圈網貸，導致背債人
無故欠下一屁股債的比比皆是。」

根據中國執行信息公開網數據顯示，截至2024年
10月31日，失信被執行者的數量已超846萬人。在這846
萬人裏，不知道有多少是被生活所困，又有多少是產業
鏈造就的背債人。他們開出的一張張空頭支票，最終將
成為一筆筆爛賬，由貸款機構自行承擔。而當爛賬積累
到一定數額時，就是引爆風險的導火索，不知屆時買單
的，又將是誰？

責任編輯：呂泰康 美術編輯：麥兆聰
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利潤分成可觀 背債形成隱秘產業鏈經
濟
透
視

「字簽到最後已經麻木了，沒算過背了多少債，反
正也沒打算還。」 半年過去了，如今回憶起當時的場
景，沈生用 「腦子裏一片空白」 來形容。兩場
交易最終為他帶來170萬元（人民幣，下
同）的收益，以及或許一輩子都還不
完的1200萬元貸款。弔詭的是，當他
將自己的經歷放到互聯網上後，底下
評論最多的不是抨擊或唏噓，而是更
多想要像他這樣通過賣徵信實現 「一
夜暴富」 的諮詢。

大公報記者 俞晝

背債，是近幾年出現的新詞，過去被稱為 「擼口
子」 ，也就是用不同的方式從銀行騙取貸款不還。與
「擼口子」 基本是個人行為不同，在經濟下行、樓市
疲軟、失業率增高等多重因素的影響下，背債逐漸形
成了一條隱秘的產業鏈。在這個鏈條上，招募者、包
裝中介、銀行職員、背債人缺一不可，大家彼此合作
又相互提防，在民事糾紛與刑事犯罪的邊緣鋌而走
險。

辦理假離婚淨身出戶
若時間倒退回兩年前，沈生從未想過自己會有賣

徵信的一天。彼時的他在浙江寧波擁有兩家火鍋店，
門口排隊等位的顧客坐滿了小板櫈，日均流水超過五
萬元。 「好像也沒做錯什麼，顧客越來越少，流水日
益枯竭。」 提及過往，他有些恍惚，印象中最後那段
日子，商場、員工、供貨商輪流上門談判，而欠下的
租金、工資和貨款則如雪球般越滾越大，直至再無希
望還清。

最開始抵押的是公司名下的兩輛車，再後來是妻
子接送孩子的商務車，最後是夫妻共同持有的一套房
產。 「抵押房子的時候，我信誓旦旦地對老婆講，這
回一定能把火鍋店盤活，誰能想到當你陷入泥潭時，
錢是那麼的不經用。」 沈生回憶道，抵押房產換來的
60萬元，只撐了四個半月就化為烏有。正當他到處託
人試圖將房產做二次抵押時，有人向他推薦了背債中
介。

按照中介的說法，沈生並非是背債的最好選擇，
因為他的名下仍有公司、房產與汽車，而這些都是一
旦背上債務後的累贅。 「中介告訴我，待我背的債逾
期後，銀行會起訴還錢，而我原本擁有的資產就會被
變賣。所以，如果我要背債，第一步得先把火鍋店清
盤，然後將房、車以離婚的名義過戶到老婆名下，確
保自己身無分文，這樣後續銀行起訴，也不能拿我怎
麼樣。」

按照中介的要求，沈生與妻子辦理
了假離婚，自己淨身出戶。 「怎麼可能
不猶豫呢？」 提及當時的決定，他長嘆
了一口氣說： 「老婆剛開始不同意，說寧
願沒房子也要一家人團團圓圓，但我把孩子
搬了出來，雖然賣了房子可以填火鍋店的窟
窿，但兒子後面要花錢的地方還有很多，總得給他
留點積蓄。」

買下滯銷樓王抵押借貸
一切辦妥後，沈生便開始在家等消息。 「剛過完年

沒多久，我接到一個電話，讓我帶上身份證去河北保
定。」 他有些惶恐，但對收益的渴望讓他隨即買了機
票，從杭州飛至石家莊，再轉車到了保定。 「去之前我
向對方打探過了，幹一票至少能有百萬元以上的收益。
再說了，我現在一窮二白，對方還能騙我什麼呢？無論
如何都要賭一把了！」

在保定的車站，一位40歲左右的男人接上了沈生，
給了他一台插着電話卡的手機，將他接到賓館。三天
後，背債流程便啟動了。 「我先被帶去銀行，用身份證
辦了銀行卡，然後又被帶到郊區的一個樓盤。」 他回憶
道，在售樓處坐下沒多久，一位房產銷售員過來遞上一
疊合同讓他簽字。 「我瞄了一眼，就是正常的購房合同
模板。」

在接下來的日子裏，沈生又跟着男人到保定幾家銀
行簽字，也正是在簽字過程中，他才發現自己居然買了
該樓盤的樓王──520萬元的售價，在每平方米8000元
均價的保定絕對算是豪宅了。 「我用新號碼在銀行辦了
短訊提醒業務，基本上但凡簽了字，沒過幾天就會收到
十幾萬元至幾十萬元入賬的消息，兩個多月後居然累積
了四百多萬元。」

花五百多萬元買房，最後收到四百多萬元，怎麼算
都是虧本買賣，利潤又從哪裏來？日夜相處中，沈生逐
漸從男人口中得知，他買的樓王其實是滯銷盤，掛了兩
年都賣不出去。 「我們給樓盤解了套，拿到了一成的提
成，相當於首付兩成即104萬便入手了樓王，然後用它在
多家銀行做了裝修貸、信用貸、消費貸等各類貸款，最
終獲利超過三百萬元。」

「主動」還款一年欲避刑責
按照約定，沈生拿到了利潤中20%的提成，獲利70

萬元。一個月後，同樣的流程又在瀋陽跑了一遍，只不

過這次帶領他走完全程的，變成了一位50多歲的東北大
姐。 「瀋陽這趟我的名下多了一套聯排別墅。」 沈生苦
笑道，若不是做背債，他可能這輩子也買不起那麼貴的
房子。兩場交易後，他最終背上了1200多萬元的債務，
獲利170萬元。

中介告訴沈生，為了保平安，他會 「主動」 為其還
款一年。 「對方解釋說，只要此前有過主觀的還款行
為，後面哪怕逾期了，也只能說明我是因為沒錢了被迫
不還，就算被銀行起訴，頂多是民事糾紛。如果一拿到
錢就消失不還，屬於惡意詐騙，算刑事案件，整個鏈條
上的人都要因此入獄的。」

2023年12月15日，上海警方披露了一起涉案6000萬
元的房貸詐騙案。此案中，背債人、黃牛、房產中介、
貸款中介、銀行職員等輪番登台，合作演繹了一場利用
背債人買房騙貸套利的戲碼，最終，34名嫌疑人被警方
抓捕歸案。

沈生尚算幸運，如今依然與前妻、兒子生活在一
起。只是因為失信人的身份，他很難找到正式的工作。
170萬元大多被他換成金條，與剩餘的現金一起鎖進了保
險箱，但他與前妻很默契地都未曾使用裏面的任何資
產。 「兒子不知道我倆離婚，也不知道我成了失信人。
但謊言遲早有一天會被戳破，不知那時我是否會後悔曾
經的選擇。」 （文章中沈生為化名）

從招募者、背債
人，到包裝中介、銀行

職員，背債這條隱秘的產業鏈環環相扣。
其中，銀行 「有人」 是最為關鍵的一
環——如果沒有 「內部人員」 在審批環節
的放水，整條產業鏈的資金就無源可循。
「以前我們還會花精力去打點貸前審查的
業務員，後來幾乎都只疏通副行長以上職
別的員工了。」 小宋直言： 「因為他們有
審批環節的一票否決權。」

「至於業務員，本身他們也有貸款指
標和放款壓力，只要中介把背債人的材料
包裝得好看一點，還是很容易過審的。」
不僅如此，在小宋看來，疏通「上面」還有
另一層好處——一旦貸款還不上，業務員
才是主要責任方，審批者最多扣點獎金，
「每做成一單，銀行環節能拿利潤的30%
至40%，抵得上扣一百次獎金了！」

近年來，越來越多的違規信貸案件浮
出水面，國家監管機構亦開啟了對銀行業
的嚴管嚴罰。根據國家金融監督管理總局
公布的行政處罰信息統計，今年前三季
度，總局機關、監管局本級、監管分局本
級共對銀行業開出1533張罰單，合計罰
沒金額約為11.81億元人民幣。其中，信
貸業務是違規 「重災區」 ，1533張罰單
中超過七成與此相關。

「從營收結構和利潤佔比看，信貸業
務屬於商業銀行最為核心的業務，且信貸
業務流程長、環節多，信貸資源又是稀缺
資源，天然易產生違規操作和道德風險，
一直以來都是銀行業合規審查的重點領
域。」 在星圖金融研究院副院長薛洪言看
來，伴隨着監管力度的加強，銀行業的潛
在問題與風險會更容易暴露出來，倒逼銀
行機構更加重視合規經營。

信貸業務成違規􀎠重災區􀎡
環環相扣

所謂的背債，就是包
裝公司與希望得到巨額款項

的背債人進行合作，包裝公司由於對金融
機構放貸條件較為了解，因此便為背債人
編造資料，以符合放貸條件，最終幫背債
人獲得巨額貸款，隨後再與背債人 「分
錢」 。而背債人的代價便是其所背負的債
務總額，遠高出拿到手的額度。

背債大概有兩種形式：一種是背壞
賬，如運作公司將不良資產轉移給背債
人，由中介幫背債人 「包裝」 出一個公

司，將這筆不良資產抵押給背債人的公
司，再由背債人抵押給銀行申請貸款，所
申請款項跟企業分成；還有一種是包裝
貸，公司給希望得到巨額款項的背債人包
裝資質，編造資料以符合放貸條件，去金
融機構貸款拿到的錢再來分。

對此，《中華人民共和國刑法》明確
規定，以欺騙手段取得銀行或者其他金融
機構貸款，給銀行或者其他金融機構造成
重大損失或者有其他嚴重情節的，需要承
擔刑事責任。

什麼是背債？
話你知

招募暗語充斥網絡
花樣百出
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▶背債逐漸
形成隱秘產
業鏈，誘使
財困一族或
年輕人賺快
錢。
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像沈生這樣的 「黑
戶」 （信用卡或貸款發

生過嚴重逾期的用戶），小宋是拒絕接受
的。作為一位從業兩年的招募者，為了提
高撮合率，小宋只做 「純白」 ──從未申
請過任何貸款、信用卡的用戶。 「做背
債，查徵信是第一步，徵信好的才能過得
了銀行的審查關。」 他解釋道： 「我找的
關係都在上面，底下的業務員如果把你卡
死了，我也沒辦法。」

小宋的微信名叫 「萬事順遂」 ，朋友
圈的背景圖是漫山遍野的向日葵，配着
「大起大落誰都有，拍拍灰塵繼續走」 的
簽名。 「現在經濟不好， 『純白』 越來越
難找了。」 小宋說，能為了錢賣徵信的要
麼是走投無路，要麼是無知者無畏。 「城
市裏找上門的幾乎都是 『黑戶』 和 『花
戶』 （徵信存在瑕疵的用戶），只有農村
還剩點兒 『純白』 可以挖掘了。」

「前段時間我做了兩單，都是從農村
找來的年輕人，他們對於什麼是徵信毫無
概念，聽說能包吃包住到城裏逛一圈、運
氣好還能賺大錢，期待得不得了。」 小宋
坦言，即使是「純白」，最近的過審率也只

有一半。 「在貸前審查環節，業務員會問
很多問題，年輕人沒見過世面，說話結結
巴巴的，怎麼看都不像是買得起房子、開
得了公司的模樣，還是很容易被拒的。」

不過，或許正是因為無知者無畏，優
質的農村 「純白」 也是直背（背銀行不良
貸款）的好對象。如果說以房、車、公司
等名義到銀行貸款還只是普通的背債，那
麼以一己之力抗下銀行幾千萬甚至上億不
良資產的直背就算得上是背債圈的神話
了。 「直背利潤高，競爭也很激烈。」 小
宋說，每年相熟的銀行都會向圈子裏放
風。 「有時候銀行找一個直背，能收到十
幾份材料。」

「我們公司就做過一個直背。」 小宋
回憶道，當時銀行有1.1億元的壞賬，同
事找的 「純白」 過了面試，用一塊爛地批
下了1.3億元的貸款，其中1.1億元拿去填
了銀行的窟窿，剩下的兩千萬元作為利潤
分給環節裏的每一個人。 「那個『純白』一
下子就進賬了1000萬啊！」 小宋心有餘
悸地說：「不過，由於直背的材料全是假
的，屬於純詐騙，一旦抓到絕對十年刑期
起步。」

􀎠徵信好才能通過銀行審查􀎡
想方設法

▼

背債人先向銀行申請貸款，然後再透過提成獲利。
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銀行職員

30%-40%

背債產業鏈
及利潤分配

賣徵信力圖一夜暴富
財困一族鋌而走險

包裝中介
（背房債、背車

債、背企業債、背銀
行不良資產）

20%-30%

招募者

10%

背債人

20%-50%

大公報製圖


