
數看香港資產及財富管理市場
❶ 國際金融機構擴大香港業務版圖

•截至去年底，從事私人銀行或私人財富管理業務的銀行機構
增至46家

•多家國際銀行和資產管理公司預計未來數年增聘人手10%至
100%不等

❷ 香港資本市場活躍
•上半年新股集資額突破1000億元
•2022至2024年間
-零售銀行和私人銀行的相關交易金額分別上升1.2倍和50%
- 銀行的證券及期貨，以及資產管理客戶賬戶數目由371萬增

至430萬
- 證券及期貨業務總收入由377億元上升464億元

❸ 資金流入亞洲市場
•2025年4月至7月下旬，投資基金向亞洲市場淨投入約915億
美元，其中約443億美元淨資金流進內地和香港

❹ 數字資產業務快速增長
•2025上半年，銀行數字資產相關產品及代幣化資產交易總額
達261億港元，同比升233%，並已超過去年全年交易總額

資料來源：香港金融管理局

香港的資產及財富管理業務
近年持續增長，吸引國際金融機
構和個人投資者將資金投入香港

和內地市場。自今年4月初以來，趨勢尤其明顯。
金管局總裁余偉文表示，內地的經濟增長和財富累
積，以及各個 「互聯互通」 計劃的擴容優化安排，
將進一步擴闊香港財富管理業界的客戶群，他對前
景 「充滿信心」 。

此外，本港亦從監管程序方面進行優化，如於
2023年推出、適用於高端專業投資者的合適性評
估及產品披露精簡程序，可有助簡化流程、提升客
戶體驗。至於近年持續發展的數字資產領域，也會
為香港財富管理業務發展帶來新動力。

大公報記者 黃裕慶
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灣區營商趨便利 港企：即日取執照

▲GoGBA港商服務站（福田）在一年
間已接待超過1萬名港商。

大公報記者李昌鴻攝

▲港商蘇顯昇在服務站的協助下，成功
在深圳註冊公司。

大公報記者李昌鴻攝

掃一掃有片睇

亞洲財富增長持續 資金加速湧港

香港競爭力

▲內地和亞洲的財富增長，將成為香港財富管理業務的發展動力。

印花稅收入增 政府經營賬料扭虧

南向理財通普及 產品選擇趨多元化

▲金管局近年不斷優化政策，協助香港發展財富
管理業務。
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余偉文透過金管局 「匯思」 專欄
撰文，闡述香港財富管理市場的機遇
與前景。除了前述利好因素之外，他
說宏觀環境不穩定，也促使海外投資
者更積極尋求多元化的投資策略，以
分散風險，尤其是中國資產和人民幣
資產。

金管局助理總裁（外事）許懷志
補充說，在過往一、兩年，國際投資
者對中國市場的觀感略為負面，但在
今年初 「大方向轉咗」 ，尤其是特朗
普宣布 「對等關稅」 措施以後。

上季3400億投資基金流入內地與港
根據新興市場投資基金研究公司

（Emerging Portfolio Fund Research，
EPFR）數據庫，在2025年1月至3月，
投資基金向亞洲市場淨投入約107億元
（美元，下同）的資金，其中約106億元
淨資金流出中國市場。到了4月至7月
下旬，資金流向出現顯著轉變，投資
基金向亞洲市場淨投入約915億元資
金，當中約443億元（約3400億港元）
（約佔48%）淨資金流入內地和香港市
場。

香港資產及財富管理市場的蓬勃
發展，一方面受惠於亞太區財富的持
續增長所帶來的龐大需求。截至2024
年，單計內地的高淨值（資產淨值超
過1000萬元）人群已達47萬人，佔全
球約20%。余偉文表示，一直以來，
在香港管理的資產，來自中國
（包括香港）及其他海外市場
大約各佔一半；預期隨着內地
與亞洲區內財富的持續增長，
將繼續為香港財富管理業帶來
增長動力。

香港之所以成為區內資
產財富管理樞紐，其自身優勢
亦不容忽視。在目前充滿不確
定性的環境下，香港成熟的金
融市場、可靠的聯繫匯率制
度、穩定的銀行體系及活躍的

資本市場，為國際資本提供了穩健增
值的理想平台和豐富的投資機會。香
港作為連接內地與國際市場的 「超級
聯繫人」 ，在促進跨境資產配置和資
金雙向流動方面，也扮演着不可或缺
的角色。

在監管程序方面，金管局助理總
裁（銀行操守）區毓麟表示，該局聯
同證監會於2023年推出了適用於高端
專業投資者的合適性評估及產品披露
精簡程序，期望有助簡化流程、提升
客戶體驗。

數字資產助力財管發展
截至2025年6月，7家私人銀行已

提供精簡程序，為近200名高端客戶完
成超過700億港元相關交易。另外，
13家私人銀行亦計劃採用精簡程序，
其中4家預計在今年內實行。這20家銀
行覆蓋合資格客戶管理資產總值的八
成。

余偉文續說，香港銀行在數字資
產業務的發展亦呈快速增長。自相關
監管指引推出後，愈來愈多銀行開拓
銷售數字資產相關產品和代幣化資
產，以及數字資產保管的業務。此
外，多家資產管理公司亦相繼公布計
劃推出代幣化產品，加上特區政府積
極推動代幣化債券發行，相信香港在
數字資產領域的增長將會持續，為香
港財富管理業務發展帶來新動力。

金管局：聯匯與銀行體系穩定 資產配置理想地

金管局資料顯示，隨
着南向 「跨境理財通」 投
資者對香港市場產品越多

了解，以及日益重視分散投資，其產品
選擇漸趨多元化。在2024年3月，絕大
部分投資者選擇存款產品，佔比高達
98%，只有少部分選擇基金（1.4%）
和債券（0.2%）。及至今年6月底，選
擇存款、基金和債券產品的比例有所改
變，依次為59%、36%和5%。

今年6月時，內地與香港的監管機
構在 「理財通2.0」 的政策框架下，共
同推出包括 「一次性同意」 、 「三方線
上會議」 和非親身方式開立南向通戶口

等優化措施，以便銀行提供更有效的銷
售和開戶服務。

港銀對2.0措施反應積極
金管局助理總裁（銀行操守）區毓

麟表示，香港銀行反應積極，並陸續落
實有關措施，已有6家銀行落實 「一次
性同意」 安排，主動向客戶介紹產品及
提供資訊；另有10家銀行正計劃落實有
關安排。此外，自今年6月推出 「三方
線上會議」 ，在短短一個多月內，部分
銀行已推出或正準備推出有關措施。

「一次性同意」 的安排允許香港銀
行在取得南向通客戶書面同意後，在其

業務所在地主動向其介紹符合風險胃納
的產品及資訊，及／或提供產品研究報
告。 「三方線上會議」 的安排，則允許
內地銀行應南向通客戶要求，協助他們
在其內地分行的營業網點，與香港銀行
就南向通服務建立三方線上對話或視像
會議。

參與南向通的
香港機構投資者持倉佔比

日期
2024年3月
2025年6月

資料來源：香港金融管理局
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財政司司長陳茂波昨
日接受傳媒訪問時表示，
本港近年股市交投活躍，

資金持續流入本港，有助改善特區政府
的財政收入。他透露，因應印花稅收入
增加，本財政年度特區政府經營賬目或
由估計的赤字，轉為盈餘，綜合賬目則
仍預計為赤字。

陳茂波：全年GDP增2%至3%
陳茂波表示，第二季本地生產總

值（GDP）增長3.1%，主要由出口
推動，因為4月初美國總統特朗普宣
布加徵對等關稅，令很多出口商將貨
品提早出口。他預計，第三季經濟持
續增長，但增長勢頭（尤其出口表
現）未必及得上第二季。他又提到，
若美國9月減息，對營商環境和資產
市場都會帶來幫助。本港的零售銷貨
價值在5月和6月重新錄得輕微按年增

長，第二季微升0.3%，本周亦將公布
第二季食肆總收益，預計按年會有輕微
增長。

不過，陳茂波坦言，美國下半年減
息速度較慢，同時關稅戰仍有不確定
性，特區政府會繼續評估，暫時維持本
港全年經濟增長2%至3%的預測。他續

稱，現時地緣政治風險揮之不去，資金
進出快速或對金融市場造成衝擊，特區
政府會密切注視。

本港上半年的新股市場集資額為全
球第一，陳茂波認為顯示國際投資者對
香港有信心，又指以往有人抹黑香港、
稱香港為「金融廢墟」的說法不攻自破。

他表示，股票交易勢頭持續；印花稅
增加，特區政府經營賬目本財政年度
起或有盈餘。不過由於發展北部都會
區涉及大量基建工程，在賣地收入仍
未恢復下，綜合賬目仍會有赤字，他
強調，特區政府財政非常穩健。

談到失業率上升，陳茂波表示，
香港處於經濟轉型階段，一些新行業
要群聚、 「發大」 、惠及其他行業，
需要時間。他指特區政府明白零售、
餐飲、建造業等行業正面對較大壓
力，會透過不同計劃支持，願意與業
界共同努力。

前景
樂觀

23家港企主要行業分布
•餐飲（5家）
•醫療諮詢、IT服務、科技推廣
及應用服務、信息技術服務業
（各2家）

•新材料、醫療器械、眼鏡製
造、食品批發、批發零售、設
計、職業中介、體育賽事組
織、傳媒策劃服務、電子商務
（各1家）

資料來源：
GoGBA港商服務站（福田）

大公報記者李昌鴻整理

為了助力港商大
力開拓大灣區市場，
GoGBA港商服務站

（福田）在去年5至6月進行試運營
和9月正式啟動，一年來，吸引了
大量的港商湧入前來諮詢，累計接
待港商超過1萬人次，接待港商諮
詢超過4000次，跟進港商需求超過
2600次，累計舉辦89場的深港活
動，截至今年7月底已協助23家港
企成功落戶福田區。

談及GoGBA成立的初衷時，
GoGBA大灣區及華中首席代表曾
沂靖表示，2021年貿發局聯同廣東
省正式推出GoGBA一站式平台，
通過信息、培訓及諮詢、活動及支
援平台，全方位支持及協助港商及
外商把握大灣區機遇，拓展市場。
GoGBA港商服務站（福田）是由貿
發局、福田區人民政府、廣東省香
港商會三方共建，位於福田地鐵
站，面積有近400平米，距離福田
高鐵站僅5分鐘的步程。

記者現場採訪時看到不少港商
前來諮詢，其中納衛保香港有限公

司董事蘇顯昇表示，公司採用美國
先進的抗菌液技術和配方，在香港
投資近千萬港元用於產品灌裝，計
劃出口到大灣區內地城市。他又
稱： 「為此我特地來到服務站，我
只提供資料，在工作人員幫助下，
沒想到上午註冊，下午就拿到公司
營業執照，以前註冊公司沒有幾天
是辦不下來的。」

另外，天璇智能公司創始人吳
嘉晉表示，作為香港科技大學300
種子基金受資助者，通過參加服務
站舉辦的 「走進大灣區─深圳福
田考察團」 和 「香港科創拓展大灣
區機遇」 等系列活動，在服務站引
薦下，今年2月入駐香港科學園，
並在深圳設立子公司。

GoGBA平台提供一站式支援
曾沂靖表示，GoGBA在大灣

區11城市均設有分支機構，通過貿
發局全國許多重要城市的網絡，可
以幫助港商對接內地市場，組織大
量的交流考察團，更好地了解市場
和找到市場機會， 「港商走進來不

光是開公司，要
活下去並且活得
好，有訂單才能
賺到錢，因此服
務站幫助他們積
極拓展人脈，教
其人工智能應用場景、內銷電商和
直播及新媒體運營等，以吸引更多
消費者購買產品，並且還會教導其
避免踩坑，減少了業務拓展中的波
折和損失。」

大公報記者 李昌鴻深圳報道

開拓
商機

許多港商通過GoGBA服
務站更好地開拓內地市場。
其中，舒糖訊息科技（深圳）

有限公司創始人、首席執行官何耀威表
示，公司已經經營了10年，投資1億多元
（人民幣，下同），銷售無創血糖濃度檢測設
備，去年銷售5000多萬元，主要是通過
電商天貓和京東銷售給內地消費者。

何耀威稱： 「GoGBA服務站幫香港
企業免費推廣，今年初我與其合作，在服
務站可以打公司產品廣告，並且線上線下
推廣我們的企業，吸引了許多內地客戶。
最近服務站還帶來一些香港客戶想與公司
合作，購買公司的醫療設備。」

開拓線上電商 線下代理銷售
何耀威告訴記者，2015年公司在深

圳前海落地，後來遷到河套深港科技創新
合作區，主要是那裏附近有福田和皇崗兩
個口岸，方便公司多名香港員工上下班。
現在公司在香港有14位員工，在深圳有
30多位員工，其中有三四位香港員工從事
研發工作。現在除了線上電商外，公司線
下通過代理商銷售，今年銷售預計增長兩
三成。內地許多糖尿病患者購買公司的設
備，一台價格3000至6000元，每個月銷
售400多萬元。其中內地一年銷售近2萬
台，出口香港兩千台。

大公報記者 李昌鴻深圳報道

港商
分享

▲特區政府的經營賬目有望在本財年轉虧為
盈。


