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粵演藝裝備產品多元 首季出口增30%
發揮完整產業鏈優勢 加大研發打造高端品牌

中國外貿開門紅③
大灣區演藝裝備正通過

智能化升級、文旅融合、產
業鏈向海外拓展等多種方

式，實現產業高質量發展。機電產品約佔中國外
貿出口過半份額，佔廣東省相關比重更接近
70%。今年以來，以演藝裝備為代表的廣東機電
產品出口增長25.9%，顯著高於外貿整體增幅。

本月6至8日，2026年廣州（國際）演藝設
備、智能聲光產品技術展覽會（「GETshow」）在
廣交會展館舉行，展會透露，大灣區演藝裝備產
業規模佔全國比重接近90%，全球市場份額70%
以上，幾乎是全國 「獨一份」 的特色產業。參展
企業反映，今年一季度演藝裝備出口普遍增長
30%以上，行業保持高景氣度。

大公報記者 敖敏輝（文、圖）

數看大灣區演藝裝備產業

企業數量 聚集全國85%以上
的演藝設備企業，總量超過5000家，
其中僅廣州市就擁有近3000家燈光音
響企業

產值規模 行業總產值約佔全
國80%。其中，廣州專業燈光音響規模
超500億元人民幣

出口數據 全球約70%的舞台
燈光設備產自中國，其中85%來自廣東

擁有全球第一大規模聲光展GETshow

本屆展出面積15萬平米，設14個
專業館，100多個國家和地區採購商參
展，預計成交額450億元人民幣，均創
歷史新高▲大灣區演藝裝備在 「GETshow」展會上受到外國採購商歡迎。圖為多名採購商在一家企

業展區對接業務。

演藝裝備展面積創新高 成交料超450億
「GETshow」 作為亞洲

乃至全球演藝裝備業最具規模
的行業展，本屆展會展覽面積
達15萬平米，創歷史新高，
14個專業展館匯聚1000多家

知名品牌參展商，全面覆蓋燈光、音
響、舞台特效、會議系統等核心板塊，
吸引全球100多個國家和地區專業買家
觀展採購，交易額有望超過450億元
（人民幣，下同）。

展會集中展示了人工智能、虛擬現
實、智能機器人、高科技大屏等前沿技
術與演藝設備的深度融合成果，推動
「演藝+文化」 、 「演藝+旅遊」 等新
業態發展。展會期間舉辦的活動包括行

業論壇交流會、技能賽事、藝術
SHOW和戶外線陣巡演。

灣區演藝裝備出口佔全國70%
廣州市文旅裝備行業協會會長、

銳豐文化總經理黃沛凌表示，大灣區
演藝裝備產業規模佔全國85%以上，
出口佔全國70%以上。從近年舉辦的
「GETshow」 展會看，規模從最初
的3萬平米增長到如今的15萬平米，
每年都在擴容，這表明國內外市場需
求不斷增加。隨着行業的智能化升
級、行業融合以及新業態的不斷湧
現，大灣區演藝裝備高質量發展值得
期待。

從賣產品到賣服務 促進演藝產業升級
本屆 「GETshow」 上，作為

展會核心IP和展示內容，由廣東演
藝設備行業商會、廣州市文旅裝備
行業協會聯合主辦，十五運會開幕
式原班人馬打造的《極SHOW》

沉浸式光影空間在廣交會展館上演，持續三
天，特殊的展覽方式使得該展會成為全球行
業展的創新標桿。業界表示，通過展示大灣
區聲光電技術的 「軟實力」 ，將推動演藝設
備產業從 「製造」 向 「智造＋服務」 轉型，
帶動產業從 「賣產品」 向 「賣服務」 升級。

《極SHOW》2.0由銳豐文化打造，總
導演黃沛凌曾擔任十五運會開幕式副總導
演，她帶領團隊將十五運會的技術積累與創
意理念融入這場沉浸式大秀。記者在現場看
到，《極SHOW》運用激光矩陣與棱鏡光
束，引入智能機器人，並通過 「曲艙布局」

在有限展館空間營造出宇宙無邊界感，讓
「星空藍」與「中國紅」在粒子流中碰撞，效
果十分震撼，吸引大量中外專業觀眾駐
足。

值得一提的是，這場大秀所使用的燈
光、音響等設備，由全國數十家演藝裝備企
業提供，大多參與過十五運會開幕式。這種
創新模式，推動演藝產業從頂級賽事到文旅
消費場景的技術轉化。

「讓世界看到中國藝術表現力」
黃沛凌表示，大灣區演藝設備產品佔據

全國絕大部分市場份額，以前多是 「賣設
備」 ，現在是做 「一體化解決方案」 ，實現
「賣服務」 的轉變。接下來，這種模式將被
運用於即將在4月22日開幕的三亞亞沙會等
國際級文體賽事，以及全國不同城市的文旅

場景和活動中。黃沛凌相信，通過轉型升
級，將讓世界看到中國製造不僅有性價比，
更有藝術表現力，這將進一步壯大大灣區演
藝產業，實現產品和服務更快更多進入國際
市場。

港發揮橋樑功能 助內企「出海」
本次展會與香港業界深度聯動，

除了特設港澳參展通道，亦與香港業
界互動，實現抱團發展。《大公報》
記者了解到，本屆GETshow展會開幕
前，廣東演藝設備行業商會一行前往

香港推介展會，並與香港廣州工商聯會正式簽
署合作協議，在信息互通、資源對接、經貿協
助、展會交流、活動聯動等方面加強合作。廣
東演藝設備行業商會負責人表示，廣東將依託
香港平台，積極對接在港企業及全球客商，為
演藝設備行業企業產品、技術和服務搶抓灣區
機遇、穩健出海搭建橋樑。

「香港是全球重要的演藝市場，活躍着一
批演藝裝備貿易商。以往，我們多從歐美、日

韓進口設備，在香港和內地銷售。如今，廣州
不少演藝裝備企業已經成為香港貿易商的源頭
工廠，我們把中國先進的設備銷售到世界各
地。」 香港參展商Andy說。Andy早年在廣州
與內地合夥人開設音響設備工廠，近年，隨着
內地相關產業鏈逐漸成熟，他開始專注從事中
國演藝裝備出口業務。

專家倡設行業標準 提高產品質量
多位參展商告訴記者，廣東演藝裝備產業

與香港有着極深厚的歷史淵源，尤其是廣州，
扮演着香港流行文化的內地承接者和產業技術
升級者的角色。廣州的專業批發市場，初期的
大量演藝裝備貨源均來自香港，奠定了產業基

礎。另外，在技術人才培養、OEM代工、大型
演藝活動設備供應乃至大型活動聯合創作方
面，粵港都有着深度聯動。

業界認為，未來大灣區演藝裝備產業要想
行穩致遠，粵港可在行業標準方面盡快開展合
作。

「比如，由於光學指標、電子、結構等方
面缺乏行業標準，導致不同企業產品質量參差
不齊。又如，演藝活動管理平台常常因設備、
軟件之間的通信協議不一致，使得演藝安全存
在風險。」 廣州市河東電子有限公司副總經理
陳新平說，這也往往成為企業產品出海的 「攔
路虎」 ，未來，可在這些方面率先建立行業標
準。

「演藝裝備產業幾乎是廣東獨大，形成了非常完整的產業
鏈。未來，行業仍是一片藍海，為此，公司在做強影視演藝裝
備的同時，開始積極擁抱國際市場變化，瞄準聲光電一體化，
豐富產品線。」 廣州維嘉光電科技有限公司總經理尹建濤說。

維嘉光電起步於香港，在廣州設立生產線，是一家集影視
及舞台、舞美專業燈具設計、研發、生產、銷售於一體的演藝
科技企業。尹建濤介紹，公司產品出口佔95%以上，主要銷往
歐美和東南亞市場，佔比分別達到60%和30%。去年，公司出
口增幅超過15%，預計一季度出口增幅超過30%，全年出口形
勢樂觀。

打破歐美日企業壟斷
高端演藝裝備以往多被歐美日韓企業壟斷。然而隨着中國

企業加大研發力度，疊加製造產業鏈優勢，大灣區企業實現從
「貼牌代工」 到 「自主品牌」 的跨越。廣州酷米智能光電有限
公司是演藝燈光和演藝場景物聯系統研產銷企業，產品已打入
歐美和日韓高端市場。公司負責人李先生坦言，隨着國產高端
演藝裝備逐漸打開國際市場，行業話語權也將提升，為拓展更
大市場奠定基礎。 「今年一季度，我們公司的出口增長預計在
30%至50%之間，增幅好於預期。」

尹建濤表示，去年粵港澳全運會開幕式上呈現的彩色激光
效果震撼，受到中外採購商關注。目前，公司正擴充隊伍成立
專門團隊研發，從光源技術到軟件、硬件設備，開發系列產
品。

當前，海內外直播電商、文旅融合、沉浸式夜遊等新業
態，正成為拉動演藝裝備增長的新引擎。受訪企業相信，大灣
區演藝裝備的高景氣度將保持較長時間。

尹建濤說，隨着文旅市場對聲光電技術需求的爆發式增
長，廠家必須從單純賣設備轉向 「與內容搭配」 。他舉例，成
都世運會和十五運會開幕式雖然是大型賽會演藝活動，但與文
旅融合，使得技術、設備與節目內容產生了極佳的化學反應，
受到海內外觀眾追捧。

酷米智能光電負責人李先生也表示，未來，除了大型活
動，公司將更聚焦文旅演藝等細分賽道。 「直播電商同樣是一
個快速增長點，其雖然場景和舞台小，但市場體量大，同時，
對燈光、音響的智能化、便捷化提出了新要求。」 在他看來，
文旅項目對設備的穩定性、環境適應性和創意呈現要求更高，
這恰恰是技術型、創新型企業的優勢所在。

機器人為產業帶來新機遇
人工智能、機器人等新興產業的發展，也催生更多演藝裝

備產業新業態。參與策劃本次展會舞台秀的火花機器人運營負
責人胡從灧透露，從央視春晚到十五運會，智能機器人表演逐
漸成為晚會等演藝活動的重要環節。他預測，未來，機器人將
大規模運用於演藝活動，這給演藝裝備產業帶來新的機遇，實
現不同產業的互促共融。

▲

一
名
外
國
採
購
商
在
展
會
上
查
看
燈

光
產
品
。

▲ 「GETshow」 上，演藝裝備企業展示了豐富的聲光電
產品和應用。

▲《極SHOW》人機共舞聲光電效果，展示
演藝裝備與文旅的融合成果。

粵企看產業出口前景

維嘉光電總經理 尹建濤

去年粵港澳全運會開幕
式上呈現的彩色激光效果震
撼，受到中外採購商關注。
目前，公司正擴充隊伍成立
專門團隊研發，從光源技術
到軟件、硬件設備，開發系
列產品

銳豐文化總經理 黃沛凌

國內外市場需求不斷增
加。隨着行業的智能化升
級、行業融合以及新業態的
不斷湧現，大灣區演藝裝備
高質量發展值得期待

酷米智能光電負責人 李先生

直播電商是一個快速增
長點，其雖然場景和舞台
小，但市場體量大，同時，
對燈光、音響的智能化、便
捷化提出了新要求

河東電子副總經理 陳新平

由於光學指標、電子、
結構等方面缺乏行業標準，
導致不同企業產品質量參差
不齊，未來宜在這些方面率
先建立行業標準，免除演藝
安全的風險
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