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積金局主席劉麥嘉軒
表示，當局積極回應打工

仔女對強積金減費的要求，有信心 「積金易」 未來
收費可以持續降至最低0.2%，當局將檢視其他強積
金收費，包括成員服務費、投資管理費等的減費空
間，目標將強積金整體收費繼續向下調，預計在今
年底會有結果。

大公報記者 李潔儀

劉麥嘉軒發表網誌表示，目前 「積金易」 收費是強積金計劃資
產值的0.29%，較受託人過去平均收取行政費0.58%的減半。在
數碼化運作和 「積金易」 以非牟利的原則經營下，有信心 「積金
易」 未來收費可以持續降至0.2%至0.25%，屆時強積金行政費會
較之前減少三分二。

隨着最後一個強積金計劃於兩個月前完成賬戶數據轉移， 「積
金易」 開始全面運作。劉麥嘉軒表示，將按照強積金受託人資產管
理規模，按 「先小後大」 的原則，安排12個受託人的24個強積金
計劃、超過1100萬個賬戶的數據全部順利加入。

用戶養成定期登入習慣
劉麥嘉軒指出，以往強積金以分散模式營運，不少計劃成員有

多個賬戶分散在不同的受託人及計劃，加上強積金一般要到65歲
時才能提取，因此會有計劃成員誤以為沒有迫切性或 「怕煩」 ，導
致疏於管理。她提到， 「積金易」 徹底改變運作25年的計劃行政
安排和管理強積金的模式， 「積金易」 和其他大型數碼基建項目，
都需時才達至普及，而且不同人士對新程序及電子應用的適應情況
亦各有不同，可能令不少計劃成員仍然未註冊 「積金易」 。

根據部分 「積金易」 用戶表示，使用 「積金易」 並沒有想像般
困難，劉麥嘉軒認為，用戶漸漸體會到 「積金易」 的好處，開始養
成定期登入 「積金易」 的習慣，例如透過 「冬甩圖表（donut
chart）」 檢視自己強積金的投資表現，這種一站式呈現方式，是
「積金易」 獨有功能，讓用戶一目了然掌握自己強積金的整體狀
況，方便管理。

已處理逾200萬成員戶口
至於未有 「積金易」 前，打工仔女管理強積金最普遍的 「痛

點」 就是要分別處理屬於不同強積金計劃的賬戶，才能完成跨計劃
的行政指示。劉麥嘉軒表示，以整合不同計劃的賬戶為例，以往須
先找回在不同計劃的賬戶及號碼，又要填寫紙本表格，一旦資料有
誤，須與不同受託人跟進，過程既耗時，又容易出錯。

「積金易」 自今年
4月底全面運作後，過
去近兩個月，註冊 「積
金易」 以電子方式處理
強積金的用戶數目，已
超過21萬僱主及超過
200萬計劃成員，註冊
率 分 別 達 73% 及
41%。 「積金易」 處理
的行政指示近1400萬
宗，近八成指示透過電
子方式提交。

積金易收費續下調 目標降至0.2%
積金局︰將檢視整體減費空間 年底前有結果

持續降費
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陳茂波：港擔當「超級轉換器」 助內企出海
【大公報訊】記者龔學鳴報道：

財政司司長陳茂波昨日在網誌表示，
全球局勢複雜多變，國家正以超大規
模市場與科技創新紅利創造 「中國機
遇2.0」 ，而香港在 「一國兩制」 下的
優勢，能將這些機遇轉化為海外投資
者更理解、可參與的發展機會，從而
將技術實力轉化為全球資本認可的資
產價值。香港正發揮着超級聯繫人、
超級增值人和超級轉換器的功能，為

內地企業賦能增值，也為自身取得發
展和功能提升。

陳茂波指出，香港不僅是招商引
資的重要渠道，更是內地企業和產品走
向國際的關鍵紐帶，以及技術創新與國
際市場之間標準與規則的轉換器。他上
星期到大連和西安出席活動，看到香港
的國際化、香港能拉動的資金，以及北
部都會區教育、科技、人才、產業相互
賦能的正向循環，都將成為香港和這些

地區進一步聯動發展的優勢。

讓內地研發對接全球應用
他表示，遼寧和陝西都有深厚的

科技研發和工業基礎、科教資源豐富，
一直以前沿創新為主軸，科技教育人才
一體化發展，致力科技創新和產業創新
深度融合，驅動地區的高質量發展。在
產業層面，遼寧重工業、裝備製造和造
船業強大，陝西則在硬科技和航天產業

等具有明顯優勢。他參訪的多家創科企
業，技術水平位處國際前沿，但如何將
研發成果、產品和技術應用轉化為海外
的訂單，是這些企業走出國門、規模化
全球發展時面對的課題。無論是客戶網
絡的開拓、品牌的建立、標準的轉換對
接，以及產品的試驗和調整，香港都可
以發揮重要作用，讓內地研發精準對接
全球應用。

陳茂波表示，國際化作為香港的

獨特優勢：普通法制度、對知識產權的
保護、資金等生產要素的自由流動、國
際資金與人才匯聚，以及與國際接軌的
會計法律等專業服務和企業管治，都有
助這些企業加速推進跨境市場業務開
拓，並且走得穩、走得遠。香港也可在
耐心資本方面發揮引領作用，拉動國際
長期資金一起投小、投早、投長期，助
力有潛質的科技企業，以及新興和未來
產業企業成長壯大。

􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜􀤜

【大公報訊】國家龍頭央企華潤系，打
從數十年前已在本港房地產市場大展拳腳，
單計過去7年透過競投官地、私人市場併購
及換地等，共整合得6個發展項目。其中，
集團的旗艦物業西南九龍大型綜合發展項目
（長沙灣潤發貨倉舊址），是集團及市區今
年的重頭戲，全盤提供逾2000伙，屬當區
近10年最大規模項目，第一期507伙有望
短期內登場。

華潤集團系子公司華潤置地（海外）董
事總經理施偉賢接受《大公報》訪問時表
示，旗下西南九龍大型綜合發展項目規模龐
大，商業及住宅總樓面達157.9萬方呎，住
宅部分分6期共6座發展，單位總數逾2000
伙，屬當區過去10年最巨無霸物業發展。
經過改契及補地價等程序，銷售推廣逐漸有
眉目，部署第一期507伙短期內推出，戶型
涵蓋一房至三房。

施偉賢續說，商場分戶外及室內兩部

分，坐落於項目基座的第一期，樓面約10
萬方呎，計劃引入新穎設計及構思，有別於
華潤以往的商場風格，並會與第一期住宅同
步落成，意味該期買家入伙後已可享有商場
配套的應援。

施偉賢補充，集團目前發展中或已建成
的項目共有6個，共提供約330.7萬方呎發
展樓面，西南九龍項目佔6項目中的48%，
預算整個項目落成期約於2029年左右。

被問及項目的定位及對象，華潤置地
（海外）銷售及市場營銷總監孔建表示，集
團在本港房地產市場已扎根多年，品牌已建
立一定口碑，就如夥同保利合作的啟德澐
璟，截至6月22日累售470伙，套現170億
元，買家來自四方八面，反映項目世界盤的
定位，相信旗下西南九龍大型發展項目，同
樣坐擁世界盤特質的交通及地理優勢，料同
受廣泛買家及投資客捧場，故暫時無意針對
某一群買家推出置業優惠。

華潤置地（海外）銷售及市場營銷副總
監岑菲菲表示，西南九龍大型發展項目的後
續期數，不排除有機會年內接着推售。

對樓市有信心 下半年延續升勢
展望後市發展，施偉賢表示樂觀，認為

本港處於低息環境及資金充裕，疊加高才通
計劃及租金上揚力度續強，未來下半年樓市
延續升勢，對樓市有信心。

華潤西南九龍項目涉逾2000伙 首期將登場

【大公報訊】環球股市近月大
幅波動，連帶與打工仔息息相關的
強積金（MPF）表現亦受影響，
MPF研究機構積金評級統計，截
至6月23日為止，6月MPF錄得
約1.93%的投資虧損，為今年第二
個負回報月份。然而，上半年整體
回報亦達5.16%，打工仔平均賺約
16796元。

積 金 評 級 主 席 叢 川 普
（Francis Chung）表示，上半年
有逾半成的回報，為近八載以來最
佳，亦遠高於歷來上半年平均回報
1.73%。亞洲股票首六個月預期回
報達27.65%，主要受韓國及中國
台灣科技股的強勁回報帶動。他補
充，歷來最受歡迎及規模最大的美
股、港股及A股股票，6月份表現
卻較為失色，分別為負3.37%及負
4.63%，但上半年回報亦有5.98%
及0.18%。這類短期表現恰恰凸
顯了長期投資及分散投資的重要
性，同時進一步印證低收費預設
投資策略基金（DIS），仍然是強
積金成員值得考慮的優質選項。期
內，DIS基金（核心累積基金）及
DIS基金（65歲後基金），上半年
回報分別為6.59%及2.34%。
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至0.25%。

強
積
金
行
政
費

數看 「積金易」 使用情況
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•超過21萬僱主

•超過200萬計劃成員

已註冊 「積金易」
以電子方式處理強積金的用戶數目

註冊率
•73%僱主
•41%計劃
成員
「積金易」

處理行政指示
•近1400萬宗
•近 80%透過
電子方式提交

▲施偉賢（左二）表示，西南九龍大型綜合
發展項目首期有望短期內登場。


