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2026第十七屆東莞台灣名品博覽
會於9月3日至6日在東莞舉行。本屆
台博會以 「智匯兩岸 鏈通全球」 為主
題，面積3.6萬平方米，規模創歷屆新
高。不少在大陸發展的台資企業亦亮
出 「獨門武器」 。

在瑋光的展位，展示台從1994年
美國世界盃一路排到2034年，一件件
不同年份的 「大力神杯」 仿製擺件整
齊陳列。瑋光FIFA組業務部經理陳燕
莊告訴大公報記者，瑋光與世界盃的
緣分始於1994年美國世界盃。當時的
瑋光還只是一家普通製造商。 「雖然
價格沒有優勢，但我們的產品質量有
保障。」 經過FIFA多番比較後，瑋光
最終獲得訂單，由此開啟與世界盃長
達30多年的合作。

全鏈條協作 高效生產
「這一屆世界盃的大力神杯，在

材料和工藝上都有明顯升級。」 陳燕

莊指着展台上的擺件介紹，產品採用
純銅材質，表面鍍真金，杯身為啞光
霧面設計，頂部 「地球」 部分則採用
光面處理，底座鑲嵌孔雀石。一尊26
厘米高的擺件，從設計圖紙到最終出
廠需要約3個月，打磨、上色、組裝
等10多道關鍵工序，仍有不少環節需
要工匠手工完成。她說： 「有些細節
機器做不了，只能靠工人的經驗一點
點修出來。」

陳燕莊透露，公司與世界盃相關
的合作合約將持續至2027年3月。除
賽事期間的常規訂單外，公司亦會繼
續開發 「FIFA PLUS」 歷史系列經典
產品，延長世界盃IP產品的銷售周
期。 「未來兩屆世界盃的相關訂單，
目前已經在布局之中。」 她認為，企
業能夠持續獲得全球高端訂單，除了
自身工藝積累，大灣區完整的產業鏈
同樣是重要支撐。

「在東莞和大灣區，幾乎找不到
我們拿不到的原材料和半成品供應
商。」 陳燕莊說，無論是零部件、五
金、塑膠，還是複雜工藝的加工需
求，都可以在灣區找到上下游企業協
作。 「很多技術問題，我們很快就能
找到供應商一起解決，然後馬上進入
量產。」

這份 「製造底氣」 亦成為不少台
商多年深耕東莞的重要原因。數據顯
示，東莞累計登記設立台資企業超萬
家。本屆台博會匯聚612家優質台商

企業，設置8個省級專業館，參展商
總數達1870家。隨着大灣區產業鏈不
斷完善，越來越多台企正從傳統製造
走向品牌、技術及全球供應鏈的更高
端環節。 「東莞電子信息產業上下游
配套完整，從核心零部件、精密配
件，到五金、塑膠構件等一應俱全，
是在莞台企的重要競爭優勢。」 東莞
市台商協會會長吳峻睿表示，借助台
博會搭建的精準對接平台，台企可進
一步對接大陸頭部製造企業和內銷市
場，推動企業由過去 「外銷為主」 向
內外市場並重轉型。

半導體台企擬增資擴產
此外，記者走訪發現，隨着全球

AI訂單增長，不少台資半導體相關企
業均迎來大量訂單增長，均有增資擴
產的布局。 「受益於全球AI數據中心
建設熱潮，台達前7個月整體營收實
現約40%的強勁增長，其中AI相關業
務的增長勢頭更為迅猛。」 台達電子
工業股份有限公司副總裁、永續長暨
發言人周志宏表示，電源管理與散熱
系統一直是台達的核心業務，AI時代
的到來，數據中心對電力的需求呈現
爆發式增長，目前AI相關需求增長最
快的區域仍以美國和中國大陸為主。
對於美國正在考慮新一輪進口半導體
關稅，他指出台達早在多年前就完成
了全球化生產網絡構建，多元布局應
對關稅風險。

責任編輯：朱瑞宜 美術編輯：鍾偉畧

東莞台博會規模創新高 重大項目簽約額近30億元

2026第十七屆東莞台灣名品博覽會近日在東莞舉行，規模創歷屆新高。一批重大產業項目集中簽
約，總金額近30億元（人民幣，下同）。其中，作為國際足聯（FIFA）大力神杯全球唯一的頂級授權
生產商，東莞台企瑋光負責人告訴大公報記者，大灣區極其完備的工業配套，助力台企接下全球高端訂
單，並透露他們不僅成功 「踢進」 這屆美加墨世界盃，對於未來兩屆世界盃的相關訂單也在布局中。

大公報記者 盧靜怡東莞報道

▼

台
博
會
現
場
設
有
海
峽
兩
岸
青
年
創
新
創
業
館
，
為
青
年
創
業
提

供
支
援
。

大
公
報
記
者
盧
靜
怡
攝

【大公報訊】盧靜怡東莞報道：2026第十七屆東莞台灣名
品博覽會6日在東莞正式閉幕。連日來，展會現場人頭攢動、
洽談熱絡，不少台企組團參展拓訂單，收穫滿滿。本屆台博會
還特別舉行莞台產業雙循環供應鏈對接會，為台商對接大灣區
製造業資源提供平台。台博會總召集人鄧志騰表示，以往不少
台企以OEM代工為主，這次展會着力推動台灣先進技術落地
大陸市場，牽線台企對接vivo、OPPO、華為等本土龍頭企
業。 「我們還促成台企自主品牌產品與山姆、京東等大型渠道
開展深度合作，推動優質技術與產能留在大陸，實現從代工生
產向品牌內銷的跨越。」

在對接會上，華為東莞行業解決方案專家圍繞智慧工廠建
設介紹了華為在智能製造領域的實踐與探索。台資企業、台達
電子（東莞）有限公司代表亦分享企業在電源及元器件、交通
自動化、基礎設施等領域的業務布局，介紹了供應商引進的相
關需求。

東莞市台商協會會長吳峻睿表示，今年上半年，團隊專程
赴台，積極推動台中市政府組團參展。作為台中支柱產業，台
灣工具機與精密機械產業全球領先，具備極強的技術優勢與產
業競爭力。今年台中精密機械企業組團亮相2026年台博會，為
兩岸高端裝備產業合作注入全新動能。

台商與大陸龍頭企業合作 擴大內銷
▼

台
博
會
現
場
，
不
少
智
能
設
備
受
到

關
注
。

大
公
報
記
者
盧
靜
怡
攝

看好大陸半導體市場 兩岸業者盼共享產業新機遇
【大公報訊】據新華社報道：2026台

灣半導體展最近在台北舉行。這場匯聚逾
1300家企業、4300多個展位的科技展
會，吸引不少大陸企業攜最新成果亮相，
積極展示兩岸共享產業新機遇的更多可
能。

在黃山聚鑫新材料有限公司展位前，
大小不一、顏色各異的材料樣品整齊陳
列，不時有台灣從業者駐足詢問。 「許多
台灣企業都對我們的展品很有興趣，其中
一些還是去年就來展台聊過的台灣朋
友。」 公司銷售總監屈超說。這家專注於
高性能聚醯亞胺材料的高新企業是第二次
參加台灣半導體展的 「老朋友」 。

「從芯片製造前端到後端封裝，聚醯
亞胺無處不在。」 屈超介紹，聚鑫的材料
不僅有成本優勢，更有客制化服務、全程
可追溯等優點。 「兩岸應該有更大的產業
合作空間。」 屈超說，大陸材料進入台灣

市場，可通過當地企業進一步加工並拓寬
應用場景。

展會現場也有來自大陸的 「新朋
友」 。台灣維佳科技公司的展櫃中擺放着
石英AR窗口片、鍍金石英板等，在燈光
照耀下顯得晶瑩剔透。這些產品來自連雲
港匯德石英玻璃有限公司，今年首次通過
維佳科技代理展出。

「我們看好大陸石英製品的品質與潛
力。」 維佳科技總經理特助莊雅惠介紹，
雙方去年建立合作，今年借助展會平台，
希望讓更多台灣客戶認識這些產品，進一
步尋找應用場景。

「半導體產業對石英材料的需求貫穿
很多環節。」 她說，材料進入實際應用
後，還需要精密加工等配套， 「將優質的
大陸產品帶到現場，也是希望為台灣客戶
提供更多元的選擇」 。

展會上，也有大陸企業積極展示更前

沿的合作可能。來自張家港的安儲科技有
限公司專注研發配方型功能電子化學品和
電子特氣安全存儲，主要服務於半導體製
造領域。

「在半導體產業的應用和市場層面，
兩岸具有很強的互補性。」 台灣研發管理
經理人協會秘書長羅懷家說。

大陸AI短劇《非妖哉》引台胞追看
【大公報訊】綜合報道：大陸

AI短劇《非妖哉》近日爆火，僅上
線2集，全網點讚便一舉突破400
萬大關，導演個人賬號粉絲數也在
短時間內暴增超過50萬人。《非妖
哉》也引發台灣網友追看。台輿論
表示，這部AI短劇視覺風格獨樹一
格、志怪故事背後是深刻的人性議
題。大陸創作者們也證明了，AI非
站在傳統對立面，二者結合，或可
迸發出更耀眼的火花。

《非妖哉》以中國傳統志怪故
事為創作基底，由導演 「不吃榨
菜」 一人獨力包辦。

台灣有媒體分析，《非妖哉》

之所以能在眾多短劇中脫穎而出，
其中一大關鍵特色，正在於作品所
呈現出的獨特視覺風格。此外，導
演在細節調整上投入了大量時間與
心力，《非妖哉》平均每集製作時
程長達約10天，單集成本更一舉超
過人民幣1萬元，相較於一般AI漫
劇平均每集僅約人民幣 1000 至
2000元的製作成本，明顯高出不少。

不少台灣網民在看完本片後亦
在網上表示肯定，認為《非妖哉》
的故事，嵌入了對社會、人性的觀
察，區別於一般快餐式、直給式的
短劇，《非妖哉》發人深省、令人
深思。

▲在台企瑋光的展位，一件件不同年
份的 「大力神杯」 仿製擺件整齊陳
列。 大公報記者盧靜怡攝

「用着大疆說抵制大疆」 綠營政客被島內網友嘲諷
【大公報訊】據台媒報道：島內年底

「九合一」 選舉臨近，民進黨台南市長參
選人陳亭妃日前在台南市完成登記參選。
有島內網友注意到，陳亭妃在登記現場面
對媒體鏡頭時衣領上夾着大陸品牌大疆麥
克風。不少島內網友為此嘲諷表示， 「戴
着大疆說抵制大疆」 ，結果民進黨自己才
是大陸製造的忠實用戶。

據報道，有 「臉書」 粉絲專頁日前貼
出陳亭妃在參選登記現場佩戴大疆麥克風
的照片，發文嘲諷： 「好啦，一定是我們
看錯了，這不是大疆啊。我們怎麼能質疑
民進黨用的是大陸製造呢？怎麼能質疑民
進黨的 『非紅供應鏈』 破功呢？」 隨後，

有島內網友發文並附上現場視頻隔空喊
話，嘲諷 「青鳥」 （指民進黨支持者）
稱， 「 『青鳥』 還不飛出來？」 「陳亭妃
用大疆麥克風，原來民進黨的 『抗中保
台』 只是口號，生活都是大陸製造」 。

在相關帖文評論區，不少島內網友批
評嘲諷民進黨： 「民進黨的雙標史上第
一」 「民進黨拚命 『抹紅』 其他人，結果
自己才是大陸製造的忠實用戶」 「戴着大
疆卻說抵制大疆」 「民進黨全身上下、全
家上下有多少大陸製造」 。

還有網友表示，民進黨 「嘴裏說的是
一套，身體很誠實」 「抗中是工作，親中
是生活」 「哪次不雙標？」

機器人、無人機、新能源汽車、摩托
車等越來越多大陸優秀品牌和產品正不斷
走出去，受到全球關注，得到廣泛認可，
成為消費者的首選。

國台辦發言人早前表示，所謂 「非紅
供應鏈」 是某些國家以意識形態劃線的政
治操弄，違背經濟規律和市場規律，破壞
世界經濟穩定，擾亂正常國際貿易，也損
害島內經濟發展。有關統計數據充分證明
兩岸產業鏈供應鏈合作不斷深化，兩岸經
濟融合發展不斷增強。

民進黨當局一意孤行，推動所謂 「兩
岸脫鈎斷鏈」 ，蠻幹胡來，只會搬起石頭
砸自己的腳。

▲在2026台灣半導體展上，黃山聚鑫新材
料有限公司工作人員向台灣參展商介紹產
品。 新華社

台當局加碼管控赴陸旅遊 被台民眾「打臉」
【大公報訊】綜合台媒及環球

網報道：民進黨近日再度針對兩岸
旅遊加碼限制措施，被質疑在島內
「九合一」 選舉前操弄 「抗中保
台」 。

台媒直言，儘管民進黨當局一
直用各種方式誣稱 「赴陸很危
險」 ，但近年來赴陸人數還是持續
增加，島內民眾用腳投票，打臉台
當局。

在民進黨當局持續推行 「禁團
令」 （禁止台灣民眾參加旅行社組
織的赴陸團隊遊）的背景下，很多
島內民眾通過自組考察團、交流團
的方式委託旅行業者辦理赴陸手
續。近日台 「觀光署」 發函給島內
旅行業者，要求從9月1日起辦理赴
陸考察、參訪及旅客自組團業務

時，必須逐團確認並填寫相關注意
事項備查。若旅行業者未如實填
寫，可處1萬至5萬元新台幣罰款。

有台媒質疑，年底島內 「九合
一」 選舉時間逼近，民進黨是否又
在選前操弄 「抗中保台」 ？有網民
在相關消息下留言，批評台當局宣
揚 「赴陸很危險 」 是 「危言聳
聽」 。台灣中華優質旅遊發展協會
理事長李奇岳表示，民進黨當局一
直用各種方式告知島內民眾 「去大
陸很危險」 ，但近年去大陸的人數
每年持續增加，民眾用腳投票。

相關數據顯示，2025年台灣赴
大陸旅客達 323.75 萬人次，較
2024年增長16.86%；2026年上半
年，赴陸人次達285萬，較去年同
期增長24.9%。

大陸配套完備降低成本
東莞市台商協會會長吳峻睿：台企參加台博會，
一方面可借助這個平台拓寬內銷渠道；另一方面，

大陸完備的零部件配套體系、極具競爭力的產業生態，能夠幫
助台灣精密機械企業優選配套資源、壓縮生產成本。

大公報記者盧靜怡

依託東莞對接灣區市場
全國台企聯常務副會長陳燕木：製造業不能沒
有根，祖國就是台商最安穩的港灣。公司希望通過

整合上下游產業鏈資源、打通供應鏈與價值鏈，依託東莞完善
的家居產業配套對接大灣區龐大消費市場。

台商心聲

「一站式」 服務配合企業
台達電子工業股份有限公司副總裁周志宏：東
莞的營商環境在不斷改善，無論企業需要新建還是

擴建項目，都能真切感受到當地相關部門的大力幫扶。相關部
門提供的 「一站式」 高效服務全力配合企業的進度要求。

台博會助台農品拓銷路
台博會總召集人鄧志騰：今年大陸首批輸入的台
灣文旦柚亮相展區，可見台博會有助打通台灣農漁

產品進入大陸市場的銷售通道，讓台灣農漁民切實共享兩岸和
平發展紅利。
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