
山東曹縣 出圈

神 州 行 走A19
20212021年年55月月3131日日（（星期一星期一））

2021年5月31日（星期一）

2021年5月31日（星期一）

●責任編輯：楊家鈺 ●版面設計：余天麟

1.8萬家淘寶店

3,000多家演出服企業

承包淘寶70%的演出服

80%的村民從事演出服飾
加工及上下游行業

「去年因為疫情表演服賣不動，我就慢慢轉型到了兒童漢服，兒童漢
服的訂單年年遞增。」趙營說，今年訂單尤其火爆。在曹縣大集鎮孫莊
村趙營的扶貧車間，各式兒童漢服掛滿了貨架。趙營一手推着嬰兒車裏
四個月的女兒，一邊工作，兩歲多的二兒子在一旁自己玩耍。
孫康佳與趙營同村，2014年退伍後才開始做演出服。看到演出服的局限

性比較大，他先是轉型舞台裝漢服，這兩年又瞄準了日本的動漫市場。
「出口日本市場的主要是動漫服裝，以及小部分的漢服。」孫康佳註

冊了亞馬遜店舖，目前出口訂單量比較穩定，銷售額達到幾十萬元。日
本客戶對產品質量要求很高，孫康佳對每一件產品都會打
開嚴格質檢，確認沒有任何問題才會發往海外倉。相比國
內市場，發往日本的產品也帶來了十幾倍的利潤空間。
從原創表演服到原創漢服，孟曉霞去年也因為疫情轉戰

漢服。她已經累計賣出十多萬件漢服，去年僅是漢服的銷
售額超過了五百多萬元，她預測今年銷售額更會遠超去
年。
「我們曹縣的演出服，從小到老，男女老少，從古至
今，只有你想不到的沒有我們做不出來的。」于靜繪聲繪
色地給香港文匯報記者做了總結。目前，曹縣當地演出服
已從幾十款發展到幾千款，漢服、校服、動漫服、舞蹈鞋
等更多元種類也越來越多。

結婚新風俗 網店做嫁妝

「北上廣曹」、「寧要曹縣一張床，不要上海一套房」……內地網絡平台

近期最火的「梗」，都圍繞着山東一個省管縣：菏澤曹縣。最初只是視頻UP

主的調侃，讓曹縣走進人們的視野。深入發掘，網友們發現，這個人口175萬

的山東省人口第一大縣是名副其實的電商大縣，當地的演出服

產業蓬勃發展。曹縣的大集鎮是全國最大兒童演出服加工基

地，「六一」前，當地工廠訂單井噴，工廠加班趕製，堪稱

「六一」國際兒童節前中國最忙碌的縣城。

●香港文匯報記者 丁春麗、胡臥龍 山東曹縣報道
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曹縣火了，朋友圈甚至還流傳着一張
曹縣一環、二環、三環、四環的圖，河南
省會鄭州被納入「曹四環」，山東省會濟
南尚在「曹五環」之外。大集鎮一家服裝
加工廠老闆告訴香港文匯報記者：以曹縣
為中心，方圓100公里的加工廠都是為曹
縣的電商商家服務的。而布料供應範圍可
以輻射方圓兩三百公里，大集鎮又被稱之
為北方的小「柯橋」，浙江柯橋60多家布
料商家長期駐紮在此。
大集鎮鎮長侯正亮也告訴香港文匯報記

者，大集有1.8萬個淘寶店，表演服飾公司
3,000多家，但真正在當地生產、加工的環
節不足20%，80%的產品被放到了河南、
安徽以及山東省內的聊城等城市。
「表演服飾之所以發展這麼大，其中一

個主要原因就是產業鏈比較完善。」李濤
告訴香港文匯報記者，大集鎮已經形成了
配套產業的集群效應。演出服產業已從開
始的只生產銷售，拓展到布匹、輔料、打
版、繡花等各個環節。

大集鎮80%村民從事加工業
侯正亮補充說，演出服的分工也越來越

細化和專業，有專門做設計的，有專門做
打版的，還有人專門做包裝的。僅以繡花
為例，大集鎮目前就匯集了
6,000餘家繡花企業。
王蓬從事服裝設計30多年，

2019年底他將工作重心從廣州
「遷移」到了大集鎮。他在廣州
的工作室接到的訂單八九成都是
來自曹縣，看到如此大的客戶需
求，他乾脆在大集鎮成立了華夏
漢帛原創漢服文化設計工作室，
主營漢服設計和開發。

作為內地最大的演出服產業集群，大集鎮
80%的村民從事淘寶服飾加工行業，可謂家家做演出
服、戶戶做電商。就連七八十歲的老人，也在家裏盤
扣、做花。一位70多歲的老大爺，硬是靠着「一指彈」
做電商，一年賺了十多萬，他的故事還登上了央視。
2017年至2020年，大集鎮32個行政村連續四年全被評為
中國「淘寶村」，這在全國也是獨一無二的。正在大集鎮考
察的中國人民大學農業與農村發展學院教授馬九傑告訴香
港文匯報記者，淘寶村通過互聯網實現了城鄉之間要素流
動，促進了鄉村產業發展，為鄉村振興注入了巨大活力。

先轉型舞台裝漢服
再瞄準日本動漫市場
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有1,000個年銷售超百萬元的電商戶

32個行政村連續四年全被評為中國「淘寶村」

2019年電商產值近70億元人民幣

2021年電商產值有望突破100億元人民幣

演出服產業演出服產業撐起撐起兒童節兒童節

曹縣大集鎮電商數據曹縣大集鎮電商數據表表

整理：香港文匯報記者 丁春麗、胡臥龍
◀于靜的公司

主營小動物演出
服。 香港文匯報
記者丁春麗攝

●●大集鎮李八莊村布料大集鎮李八莊村布料
市場市場 受訪者供圖受訪者供圖

●衛石勝說紅色主題的布料賣斷了貨。
香港文匯報記者丁春麗攝

●孫康佳展示出口日本的動漫服裝。
香港文匯報記者丁春麗攝

●趙營一邊工作一邊照顧四個月的女
兒。 香港文匯報記者丁春麗 攝
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山東省菏澤市曹縣位置圖山東省菏澤市曹縣位置圖

訂單井噴加班趕製 「六一」前最忙碌縣城

「搶貨一定要認準貨，衣服的款式要記在腦子裏，眼睛麻利點、腿腳
勤快點！」誰能拿到貨誰就能賺到錢，一定要把貨搶到手！

晚上21時45分，曹縣辰霏服飾有限公司負責人孟曉霞和5名員工剛剛
吃上了晚飯，她在吃飯間隙傳授「搶貨」的小技巧。他們口中的「貨」就
是電商平台的爆款演出服，因為自家公司的貨量跟不上，他們只能去
「搶」其他廠家生產的貨。

演出服甫下線 商家一搶而空
孟曉霞感慨地說，上一次搶貨還是在2019年的「六一」前。去年受疫情影

響，曹縣的演出服跌入谷底，很多貨壓得商家們都喘不過氣來。今年演出服
訂單「井噴」，衣服甫一下線就被等候的商家一搶而空。孟曉霞自嘲曾是
「搶貨小能手」，別人6點去搶貨，她5點甚至4點就去搶。一手拎着一個麻
袋，一手拿着打印好的訂單，看準自家需要的貨號，快速扔進麻袋……
「爆款的演出服根本搶不上，斷貨了！」孟曉霞有些失落。

小八路演出服最火 布料全面斷貨
由於今年是中國共產黨建黨100周年，紅色主題演出服最受市場歡迎，
其中最炙手可熱的「爆款」是一款小八路軍裝演出服。「別說成衣了，就
連布料都斷貨了。」曹縣柯橋恒輝布業的衛石勝告訴香港文匯報記者，該
款演出服使用的是一款淺藍色的柔美尼斜紋面料，進入五月份就已經全面
斷貨了。衛石勝正在對接更多的面料生產工廠，但短期內依然無法滿足市
場需求。
「今年所有面料價格上漲了30%，僅是這款軍裝演出服面料，今年銷售
額預計將超過1,000萬元（人民幣，下同）。」衛石勝預測，今年的銷售
旺季還可能會後延至七月底。
曹縣小天鵝服飾有限公司負責人于靜今年做的是另外一款紅色主題演出
裝：軍綠色的軍帽、書包和短褲，搭配了一件藍色橫紋T恤衫。「4月份
訂單開始增多，5月份訂單猛增，一天出幾千單，最高能出上萬單。」于
靜解釋說，一單並不是一件衣服，每一單正常都是幾十件衣服。
「衣服斷碼，工廠連夜加班趕製，產能還是跟不上。」2019年「六一」
前，于靜提前儲備了30多萬套表演服，受疫情影響，她今年僅備了10幾
萬套。訂單猛增之後，各個商家產能短時間內根本跟不上。
大集鎮李八莊村的李凡彬今年準備了15萬套兒童演出服。每年「六
一」訂單井噴期主要集中在5月10日至25日，僅5月上旬他就已經銷售了
三四萬套，但訂單量還在急劇上升。
過完這個「六一」，33歲的李凡彬離着自己的別墅夢也近了一步。
「十年前在新疆打工的時候，我就想着年底能帶着3萬元回家。如果

按照當年3萬元計算的話，現在一年的收入可能100年左右才能達到。」
李凡彬很是感慨。2019年元旦前後四個月，李凡彬銷售了11萬套演出
服，銷售額達到1,000多萬元。

過千家企業 年均銷售額逾百萬
李凡彬已經在濟南全款買了房，又在曹縣買了一套學區房，他想等到不
忙的時候再在老家建一套別墅。
採訪中，一位大集鎮的商家笑着對香港文匯報記者說，今年表演服市場
火爆，過完這個「六一」，曹縣又將增加一批百萬富翁。
「我們的村民，一年銷售額兩三千
萬、三四千萬，這都是很普通的。」
大集鎮丁樓村黨支部書記任慶生笑着
說。僅在大集鎮，年銷售額在百萬元
以上的就有1,000多家企業。
曹縣大集鎮黨委書記李濤告訴香港
文匯報記者，今年疫情控制得比較
好，表演服市場和漢服市場都非常火
爆，又趕上建黨100周年，僅是大集
鎮銷售收入有望突破100個億。「曹
縣今年電商銷售額計劃超 200 億
元。」曹縣人民政府黨組成員孫元濤
如是說。

「等我打完『六一』這個漂亮仗，我要帶女兒去北京，
帶她看看祖國的首都。」這是于靜和女兒的約定。恰逢建
黨百年，村裏會組織前往魯西南紅色革命基地學習。

每年忙完「六一」這個節點，大集鎮就會開啟全民
休假模式，組成自駕車隊周遊全國。去年，鎮上的10

位年輕的創業小夥伴，一起買了10輛越野車，自駕前往西藏。
孟曉霞前兩年也組織了一次旅遊，她帶了關係要好的四家人回到了她

的老家內蒙古，遊玩了十幾天。如今她的二寶只有9個月，今年她也選
擇了近郊遊。

「六一之前，我們可能會是一個持續加班的狀態，熬過這一段我就獎
勵你們一個長假！」孟曉霞在飯桌上許諾。「老闆，獎勵一個媳婦
吧！」一個員工的請求立馬讓大家哄堂大笑。孟曉霞連連笑着擺手：
「獎勵不起！」

他們告訴香港文匯報記者，大集鎮的陪嫁新風俗，最受歡迎的彩禮和
嫁妝不是車子房子，而是淘寶店、天貓店。

大集鎮孫莊村孫國強就是典型例子。6年前結婚時，媳婦王一曼的嫁妝就
是2家淘寶店。孫國強向香港文匯報記者回憶說，當時兩個5鑽淘寶店價值
近百萬。如今，夫妻兩人做爵士表演服，年銷售七八百萬元。他笑着說，
現在家家都有淘寶店，陪送淘寶店不稀罕了。

「現在流行陪嫁車間和廠房！」一個村民笑着說。
孫莊村黨支部書記孫學平告訴香港文匯報記者，電商給村民帶來的不

單單是經濟收入，而且也是整體思想的轉變。
大集鎮丁樓村的任慶生和妻子周愛華是曹縣電商「先吃螃蟹的人」，

2009年他們投資1,400元，裝網線、買組裝電腦，從影樓作坊拿貨到網店
銷售。他們怎麼也沒有想到，那次「觸網」點燃了
大集鎮做電子商務的第一把火。丁樓村及附近村子
的村民紛紛效仿，影樓服飾逐漸轉型為表演服飾。

這一點星火，終成燎原之勢。


