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港名企營青創基地港名企營青創基地
助創客與資源對接助創客與資源對接

◆◆香港創業項目在新華港澳國際青創中心路演香港創業項目在新華港澳國際青創中心路演，，舉行創業交流活動舉行創業交流活動。。 香港文匯報記者敖敏輝香港文匯報記者敖敏輝 攝攝

◆◆蔡展思表示蔡展思表示，，基地為港澳基地為港澳
創客融入祖國發展大局創客融入祖國發展大局、、參參
與國際競爭創造條件與國際競爭創造條件。。
香港文匯報記者敖敏輝香港文匯報記者敖敏輝 攝攝
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李柏亨也是土生土長的香港青
年，早在2003年，他便開始在粵
港兩地創業。作為一家學科培訓中
介機構，他創立的香港學師匯，已經
成功服務30萬香港學生家庭。「當年我們的團隊主要在深
圳，而業務則在香港。之所以兩地布局，就是因為深港兩地創
業成本存在較大差異，公司在深圳可以較低價格，租到更大面
積辦公場地。因此，我們是較早透過深港兩地優勢互補進行創
業的。」李柏亨說。
較早地進入大灣區內地城市，也讓他更早洞察更多創業機
會，如今他又創立柏晶文化傳播機構，以自媒體、短視頻等方
式，幫助大灣區企業包裝、宣傳，開拓海外市場。「大灣區其
實有很多質高價優、非常有創意的產品，比如家居、電子等行
業，我們可以通過我們的TikTok、fb等平台，幫助他們營銷，
對接海外渠道。」

基地背景雄厚 利更快接入市場
與此同時，公司也通過自身渠道，幫助灣區企業或者港澳創
業團隊引入海外產品或者服務，讓他們更好開拓內地市場。李
柏亨說，入駐新華港澳國際青創中心後，對於如何運營和開拓
客戶，基地專業團隊給了很多中肯意見，讓他迅速幫助客戶對
接俄羅斯等國的客戶。
同時，新華集團自身深耕國內、國外市場，產業眾多，且合
作夥伴遍布全球。「依託這種資源，我們可以更快地接入市
場，對接不同類型的客戶，這對我們來說是最重要的。」李柏
亨說。
李柏亨並未止於此，他正在籌劃「AI+教育」創業項目，未

來，希望以人工智能技術，幫助國內外學生更好地激發創新意
識，實現在不同學科中融會貫通。

「九五後」港青曾祥盛在廣州已有3年創業經歷。他
創立的廣州盛世英才教育科技有限公司，面向港澳台、
華人華僑學子提供內地高等院校專業升學信息諮詢和培訓
服務，至今已服務200多人。和李凱榮一樣，他同樣擬將公
司核心部門放在新華港澳國際青創中心，立足南沙，服務海內
外。
曾祥盛2018年畢業於暨南大學，求學時，他發現在內地求學有着不同的

優勢。雖然有越來越多的港澳學生選擇到內地求學，但詳細的升學資訊和
考試內容，依然有很多人不熟悉。

個性化定製培訓 助港生考取暨大
「比如，港澳台生赴內地升學有三種途徑，即免試收生計劃、港澳台僑
聯招試及院校獨立招生，但很多人並不了解，即便知道也不知哪種渠道
適合自己。我們熟悉香港，也熟悉內地，通過我們的專業團隊，可以幫
助他們作出最優選擇，以及提供之後的學習、考試培訓。」曾祥盛說。
以曾祥盛團隊服務的一個香港個案為例，經過評估，以該生的成

績，並不能考上香港頂尖的幾所高校，但有可能達到暨南大學的入學
標準。此外，在接觸他們團隊之前，該生對內地幾乎零認知。為
此，從中五（高二）開始，團隊根據他個人情況為他規劃，比如選
擇參加DSE考試，而非港澳台僑聯考。選擇好方向後，又為他提
供數學等科目的培訓。最終，這名學生成功考上暨南大學。
曾祥盛也敏感地發現，越來越多華人華僑子弟選擇到內地求

學，因此，他也正計劃把創業版圖向外擴張。
教育是新華集團的八大重點產業之一，在國內外有豐富的教

育資源和合作方。曾祥盛說，落戶新華港澳國際青創中心後，
通過與新華集團提供的平台和資源優勢，可以大力開拓東南亞
等華人華僑聚集地的市場。
他透露，正着手成立英才書院，落戶新華港澳國際青創中

心，接下來，將在東南亞設立英才書院分中心。通過與新華
集團的合作，打通市場、渠道的入口問題。

港青李凱榮在廣州創立港式餐飲品牌WOW WOO熊，項目屢在雙創大賽獲獎。疫

情以來，他困擾於融資難、進軍海外進程緩慢等難題。入駐位於廣州南沙「創享灣」

的新華港澳國際青創中心後，港式服務和國際化資源，讓困擾李凱榮的瓶頸迎刃而解。為

此，他決定將南沙作為再出發的戰略支點。

在大灣區，遇到與李凱榮一樣類似問題的港澳創客大有人在，他們有優質技術、產品或服

務，進入內地後往往單打獨鬥，但要將其「國際視野」轉化為國際資源或銷路亦非易事，常

面臨「兩頭難」。與大灣區多數由政府或投資機構運營的港澳雙創基地不同，新華港澳國際

青創中心由擁有產業和市場資源優勢的大型企業集團、商協會營運，直接導入創業者所需國

內外資源，能夠助力入駐團隊打通國內、國際市場。 ◆香港文匯報記者 敖敏輝 廣州報道
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新華港澳國際青創中心提供服務
新華港澳國際青創中心入駐條件

港澳青年（不多於5人聯合參股）首次註
冊實際權益持股比例25%以上

港澳青年人數佔企業總人數（不少於10
人）比例的30%以上（企業人數以在南沙
區繳納社保人數為準）

港澳青年擔任法定代表人或企業（不含下
屬子公司）首席財務管理人員、首席技術
人員、首席產品管理人員及同等級別的
高級技術及管理職務的

港澳青年以境外企業（不多於5家聯合參
股）作為在本中心註冊企業股東，則其持
有境外企業的股份比例經折算後直接持
有本中心企業註冊實際權益持股不低於
25%以上

●政府配套港澳青年公寓，低租入住

● 實習支持與獎勵。鼓勵港澳青年到基地參與
實習，對參與港澳青年學生南沙「百企千
人」實習計劃並在實習期間表現優秀的港澳
青年給予一次性 3,000 元（人民幣，下同）獎
勵。對常態化在南沙區參與或開展不少於3個
月實習的港澳青年及企業進行獎勵，給予港
澳青年每人每月1,000元獎勵；每接收1名在
校港澳青年，按照每人每月3,000元標準給予
企業獎勵，獎勵時限不超過6個月

● 協助申請落戶補貼，場地租金補貼，參展補
貼，創業成長補貼，創業投資補貼，城市配
套服務及醫療補貼等

● 創業培訓/指導及市場分析。邀請區政府部
門，針對不同項目，給予指導及本地企業對
接。並結合集團資源，提供不同領域專家分
析指導

● 針對優秀創業項目，本中心提供多方資源整
合，協助成長壯大的孵化服務

「八十後」李凱榮來到內地已經15年，長期從
事廣告設計行業。5年前，因為想念香港小吃和
街頭美食文化，他在廣州創立WOW WOO熊品
牌，將港式小吃帶到內地。他將此前從事廣告行
業的經驗融入項目中，走出一條動漫IP-直營/加
盟連鎖-新零售的新模式。高峰時，他在珠三角以
及廣西、湖南、天津等地的直營和加盟店達到30
多家。

外拓渠道不暢 門店因疫關停
按照原本的想法，李凱榮希望在內地市場的基
礎上，將創業版圖擴大至東南亞。但由於缺乏市場
資源，渠道並不通暢。新冠疫情來襲，不僅外拓步
伐艱難，內地門店也受到很大影響。為了保生存，
他甚至關停了部分門店，重新整理創業思路。

基地臨近地鐵 位置優越便利
躊躇之際，他聽聞新華集團與南沙區政府簽

約，在南沙「創享
灣」打造新華港澳國際
青創中心的消息。2021
年10月，青創中心正式開
放運營。幾乎同時，廣州中
心城區通往南沙的快速通道
地鐵18號線開通。
李凱榮從位於天河區珠江新城附近的住處出

發，搭乘18號線，最快16分鐘就抵達南沙萬頃
沙，下地鐵後，打車不到10分鐘就來到了新華港
澳國際青創中心。「如果自駕或其他交通工具，全
程需要近2個小時，現在只需要30分鐘。在大灣
區、在南沙，日新月異的變化讓人吃驚。有些在外
人看似理所當然的進步，對我們創業者來說，卻是
巨大的紅利。」李凱榮感歎。

依託基地服務 布局菲國印尼
更讓李凱榮受用的是基地提供的創業資源和服

務。「借助新華集
團在內地布局的產
業，我們已在對接投資
方，很快就能融到資金。
同時，運營方也幫我們找到
像萬達廣場這樣的渠道商，落

實門店選址，洽談合作模式。」李凱
榮說，依託新華集團在地資源，
WOW WOO熊正着手在菲律賓、印
尼等地布局。
他坦言，之前的門店布局過於激進，

沒有找到很好的模式，如今，與來自香
港的合作方抱團，步伐更穩健。「我來內
地已經15年，就像我如今依然說着一口港
普一樣，北上的香港創客對市場熟悉程度
不如內地同行，但如今，這個基地對我來
說就是一個加速器，是我在疫後重新出發的
起點。」李凱榮信心滿滿地表示。

廣州盛世英才教育科技有限公司

創始人曾祥盛

香港學師匯

創始人李柏亨

WOW WOO熊港式小食

創始人李凱榮

諮詢內地升學增諮詢內地升學增 擬藉基地拓市場擬藉基地拓市場

與港合作方抱團 品牌拓市更穩健
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專業團隊給意見
助運營開拓客戶

對於大灣區港澳創客遇到的難題，新華集團大灣區總
裁、新華港澳國際青創中心聯席主席蔡展思深有體會。
他在調研中發現，有了產品和服務，在尋求打開內地這
個海量市場中，他們往往單打獨鬥。與此同時，國際
視野是他們的優勢，多數人並不囿於內地市場，但如
何立足灣區打開國際市場，辦法並不多。

親身體會「堵點」決心幫助創客
蔡展思坦言，先不說創業，就以日常生活而言，諸
如銀行賬戶開設、就醫、回鄉證使用等方面，港澳創
客都會有「水土不服」之處。「舉個簡單的例子，
以我為例，手機使用的中國移動大灣區卡，但綁定
的健康碼顯示不了行程，給出行帶來諸多不便。」
創業涉及工商、稅務、金融、法律、營銷等方
方面面，港澳創客遇到「堵點」概率更大。特別
是如何撬動和利用政府、社會資源，打開國內
外市場，是他們面臨的最大挑戰。
蔡展思說，正是看到港澳創客的這些難點和
痛點，新華集團決定利用自身在融入祖國發
展大局和深耕海外市場的優勢，聯合多方打
造新華港澳國際青創中心。剛從倫敦畢業返
回香港的蔡展思，在全國政協常委、粵港
澳大灣區企業家聯盟主席蔡冠深的推動
下，下決心與大灣區一起成長。「市場資
源、產業資源是灣區創客最迫切得到的創
業資源，而新華集團最大優勢就是擁有
這些資源，我們直接參與打造孵化基
地，無縫對接港澳創客。」

利用自身優勢 提供三方面服務
目前，新華港澳國際青創中心孵化

面積達到6,600多平方米，可容納初創
型、成長型等各類企業。基地運營團隊
10餘人，一半是香港人，一半是海歸。
基地提供的服務涵蓋三方面，基礎服務
方面，包括工商、稅務、法務、財稅等；
增值服務方面，提供融資、保理、租賃等
金融支撐，對於一些優質項目，新華集團
亦會投資支持；在開拓國際市場方面，利
用新華集團的優勢業務，為入駐團隊和項目
導入多國資源。「比如團隊要到國外銷售、
採購乃至上市，我們都可以利用在當地的資
源，提供全方位的貼心服務。」蔡展思說。
他特別指出，新華港澳國際青創中心是一

個非營利性機構，由南沙區政府提供場地，
來自新華集團、香港菁英會等組成的團隊負責
運營。該基地的成立，是要立足灣區鏈接全
球，打造一個新型孵化平台，為港澳創客融入
祖國發展大局、參與國際競爭創造條件，最終為
大灣區發展貢獻力量。


