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屹立逾半世紀 漢榮光榮結業
二代掌舵人石漢基：畫上最圓滿句號 留下最美好回憶

2022年的最後一天，屹立香港超過

半世紀、與一代又一代學生共同成長

的教科書店漢榮書局正式結束門市營業。過

往每逢暑假擠滿「執書單」人流、學生家長

稱頌「沒有在漢榮買不到的教科書」將此情

不再。書局第二代掌舵人石漢基在接受香港

文匯報訪問時，似乎對此並沒顯得太傷感，

因為他最珍視的，是書局50多年來辛苦建立

的名譽和口碑，不想因疫情帶來的不可控因

素而破壞學生與家長對書局的信任，遂決定

忍痛退場。

「毋負時代、毋負國家」是石漢基與家人

為漢榮所撰告別感言的主題。自被譽為「文

化書史」的爸爸石景宜起，在香港學校教育

快速發展的時代，他們竭力為學生搜羅供應

價格相宜的課本；在國家人民需要知識普及

的時代，他們向全國各地圖書館累積贈書逾

750萬冊，將知識傳播輻射開去。漢榮書局

門關了，但幾位負責人仍會籌劃教育出版與

文化活動，繼續他們為下一代貢獻的初心。

石漢基說：「這是最適當的時間（結束），

畫上最圓滿的句號，給大家留下最美好的回

憶！」

◆香港文匯報記者 鍾健文

書，是知識文化的載體，而教科書更是向莘莘學
子傳承知識的重要平台。在即將結束營業之

際，大半生為教科書忙碌的石漢基於彌敦道的門市現
址，為香港文匯報記者娓娓道來與漢榮走過及告別的
歷程。
自12歲起，身為長子的石漢基已跟隨父親於旺角街

頭推着木頭車大聲叫賣二手課本。當時，香港中小學入
學率上升，社會對教科書需求日漸增加，賣書業務讓他
們成功「上舖」成為漢榮前身「國榮書店」，至1970
年漢榮正式成立，至今52年。

疫情帶來不可控因素成結業主因
儘管已年逾七十白髮蒼蒼，石漢基依然幹勁十足，一

邊親切熱情地與記者寒暄交流，一邊打開各式各樣記載
書局歷史的圖書向記者介紹。來到閣樓，在散發着歲月
氣息的木製高腳椅坐下後，石漢基就開始談起結業的緣
由，「最大的原因當然是疫情。」他平靜地說。不過，
令他決定結束門市生意的並不是疫情所導致的經濟低
迷，「若只是經濟差，書局要一直撐下去也沒有問題，
但是由疫情引伸出太多不確定性，遠遠超乎我們的掌
控，從而履行不到對顧客的承諾，這是我們最擔心
的。」
石漢基輕嘆一口氣，道出了兩個主要不可控因素，
最關鍵的是教科書的供應鏈和物流。他表示，本港三
大出版社的倉庫都在內地，疫情不僅影響印刷，也導
致陸路運輸不便，船期更是難以預計，由以往兩三天
可到貨大幅延長到一星期至十天。其次是怕若有員工
染疫，會嚴重影響貨倉倉存和門市銷售，這都會導致
無法如期把教科書交到學校和學生的手中。

為免失信於客 忍痛結束門市
同時，疫情加快了教學電子化的進程和上升趨勢，加
上出生率下降和移民等因素，致使本港學生人口持續下
降，對實體教科書的需求自然隨之減少，加上教科書愈
來愈多的改版都對入貨和存貨構成更大挑戰，而書局的
6名負責人：石家三兄弟及他們的妻子，年紀均已「登
六越七」，服務書局達40至60年，長期辛勞也使身體
多處累積了不同程度的損傷。
綜合種種因素和考慮，石漢基與各負責人縱然百般無
奈又萬般不捨，但為免無法如期交書而失信於客，有損
誠信和名譽，只好毅然忍痛放下，為求不辱由父親傳承
下來的「金漆招牌」。
事實上，今年8月暑假因疫情縮短了一半，漢榮便
經歷了一次不尋常的挑戰，由學生開始放假至9月開
學，教科書售賣期只得20天。石漢基說，當時全體員
工和暑期工只得迎難而上，終於完成向數萬名學生提
供課本的銷售服務，「執行了一個近乎不可能的任
務，為書局建立了半世紀的業務畫下一個完美的句
號！」

續出版教科書 舉辦文藝活動
儘管門市的大閘最終都要落下，石漢基表示，他們仍
會秉持父親「讀書人應該有書讀」的信念以及「知識可
以改變命運」的精神，會透過出版社子公司堅持繼續出
版質優價廉的中學教科書，為本港的中學教育發展作出
力所能及的貢獻，讓學生的家庭減少負擔，人人都可買
到課本，還會舉辦各式各樣的文化藝術活動和比賽，持
續推動及加強兩岸四地的交流互動，傳承並推廣中華文
化，竭盡全力履行父親留下的訓誨與使命。

漢榮結業，是香港老店受疫
情所困而退場的另一幕情節，
但當中承載了「書」與「知
識」的分量，讓其在商業「生
意」之外，書寫了一個不一樣
的故事。

執筆之際，香港與內地已相繼放寬防疫抗疫措

施，兩地恢復正常通關在即，細節正逐步敲定，
那麼對漢榮的決定會不會有影響？
石漢基昨日淡然地回覆記者說，結束門市的
決定「返唔到轉頭」，雖然逐步恢復正常通關
是向好發展，但疫情始終未結束，病毒仍然存
在，且不能否定再有變種可能性，供貨及物流
不穩的憂慮仍然存在，加上香港逐步走上復常

之路，百業待興正是請人之際，書局重新聘請
人手亦是一大難題。在各項不確定因素下，他
與家人仍無意冒可能讓家長和學生失望的風
險。
告別在即，石漢基以平常心跟隨時代的步伐，
希望年輕人可以「艱苦奮鬥，同舟共濟」，延續
獅子山精神。

復常通關在即 無改結業念頭

��

回憶過去，漢榮上一次出現重大困難和危機，要
數到1983年。石漢基憶述，當時中英就香港問題
展開談判，前途不明朗導致港元兌換美元及英鎊等
外幣大幅貶值近50%之多，對教科書價格升幅構成
沉重壓力。然而，當時其父親堅持為學生提供價格
相宜的課本，只將書價上調10%，並自行承擔由此
出現的虧損，又為了堅守信用，在明知會蒙受巨大
損失的情況下，仍如期清還所有對外國出版社的貨
款。這種堅持商業道德的精神，後來幸運地得到回
報，各外國出版社都主動為書局增加供貨折扣率並
延長繳付貨款的賬期。

「不要讓支持你的人失望」
石漢基強調，「信用」就是漢榮書局一直堅持

的原則，「做事要說到做到，而且不可只考慮自
己，互相幫助達至雙贏更重要，不要讓對你有希
望和支持你的人失望。」這個承諾，正好說明了
為什麼漢榮被不少家長和學生視為「有求必應

屋」，大家都認定「沒有漢榮買不到的教科
書」。
說到這裏，他欣慰地笑言：「我們敢於承擔賣不

出去而蝕本的風險，因此會訂一些不流行、需求少
的教科書，縱然最終未能全部都賣出，最重要是家
長和學生開心，可以買到需要的書。」

堅守信用甘虧損 樹業界「金漆招牌」

▲ 不少家長和學生視漢榮為「有求必應
屋」。 香港文匯報記者郭木又 攝

◀ 上世紀八十年代的漢榮書局擴充門
市。 漢榮書局網頁圖片

漢榮書局創始人石景宜曾以「少年讀書，中年賣
書，老年送書」來概括自己與書的緣分，同時體現
出這位愛書之人心中有着熾熱的家國情懷。石漢基
表示，自1978年內地改革開放起，父親多次回內
地考察，發現內地院校和圖書館對各類圖書非常渴
求，故毅然將圖書零售的收益全數用作購買內地所
需圖書，回饋國家、回饋社會。石家先後向全國30
多個省市自治區的大學圖書館、公共圖書館及科研
機構等數百個單位，無償贈書超過750萬冊，又多
次在海峽兩地舉辦兩岸當代名家書畫展，以及出版
數十套大型書畫集免費贈送予各地的藝術家及藝術
團體，為文化藝術交流作出貢獻。
到1998年，石景宜將歷年收藏的各地藝術家送
贈的近一萬件書畫作品，以及五萬餘冊藝術類圖
書，全數無償捐贈予家鄉佛山市，並本着「獨樂
樂，不如眾樂樂」的宗旨，與佛山市人民政府共同
籌建了「石景宜劉紫英伉儷文化藝術館」來收藏這
批藝術精品，並免費開放予公眾人士參觀。他一生
心繫桑梓、情繫中華，為國家文化及教育事業發展
鞠躬盡瘁的態度與精神，贏得兩岸人民對這位「文
化書使」的無比尊重。
石漢基提到，父親在1998年北京大學建校一百
周年之際，獲該校頒發名譽博士學位，以肯定及表

揚其為兩岸文化藝術交流所作出的貢獻。他引述父
親曾感觸地道，自己雖不幸生於長於國家遭受侵略
的年代，「卻有幸地活在國家積極推行改革、擺脫
百年屈辱的特殊年代，讓我有機會為祖國崛起的偉
大征程貢獻一己之綿力啊！」

出版叢書增學生國家認同感
來到石漢基這一代，一眾負責人秉承着石景宜

致力推廣中華文化教育事業的精神，曾出版不同
系列叢書，包括一套《中國全方位透視叢書》，
送予在當年公開考試中取得優異成績的學生，以
及贈予香港及澳門各大院校、中學和公共圖書
館，並就叢書舉辦「學界閱讀報告大賽」，鼓勵
學生加深對祖國的認識，從而增強對國家的認同
感及歸屬感。
為了令香港年輕一代毋忘國恥，銘記抗戰烈士先輩

的付出，書局在「九一八事變」爆發九十周年之際，
出版《抗日英雄點將錄》一書，記錄了自1931年
起，中國著名抗日英雄在各主要戰役中的英勇事跡。
漢榮書局又先後舉辦不同類型的文化藝術比賽活

動，包括「石景宜博士盃」華夏書畫創作大賽及
「中華翰墨情」中小學生書法比賽。其中，「中華
翰墨情」已連續舉辦四屆，除兩岸四地的學生，今

年更加入馬來西亞和新加坡的學生，活動以書法為
媒，借助比賽作為紐帶，進一步增進兩岸四地及海
外同胞的文化交流，加深大家的情誼。.

續辦活動推廣中華文化
石漢基強調，漢榮書局即使結束門市營業，仍然

會以不同方式持續推行各類文化交流會和書法藝術
比賽等活動，透過積極推廣中華文化，加強兩岸四
地以至全球華人之間的文化交流。

心繫家國盼回饋 無償贈書逾750萬冊

▲上世紀七十年代的漢榮書店門市。
漢榮書局網頁圖片

◀ 石漢基表示，他最珍視的是書局50多年
來辛苦建立的名譽和口碑，不想因疫情帶來
的不可控因素而破壞學生與家長對書局的信
任。 香港文匯報記者郭木又 攝

◆ 漢榮書局創始人石景宜有着熾熱的家國情懷，
希望以自己微薄之力回饋國家、回饋社會。

香港文匯報記者郭木又 攝


