
內企看好港優勢 併船出海首選地
投資署助海內外企來港拓業務 今年科企數料有雙位數增長

香港近年着力推動創新科技發展，多重政

策的支持、優越的融資環境、簡單優惠的稅

率、不斷強化的國際商務網絡，吸引許多科

技企業來港落戶。當中有內地眼科醫療器械

製造商於兩年前來港設立其國際總部，如今

計劃加大產品研發投資，並已積極布局全球

銷售網絡；亦有內地科技品牌將來港設立全

球首間多層旗艦店，並開設更多分店，期待

以香港為平台展示中國品牌的最新實力。特

區政府投資推廣署總裁（創新及科技）黃煒

卓昨日在接受香港文匯報訪問時表示，署方

積極協助海內外公司來港開展業務，其中內

地企業佔六至七成，預計今年署方協助來港

的科技公司數目將會有雙位數字增長。

●香港文匯報記者 康敬
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香港文匯報訊（記者 姜嘉軒）衞生署至今共表揚11所學校晉升為計
劃中最優秀的卓越學校，它們除落實「健康促進學校」措施外，更主動
進一步成立制定和檢討健康學校政策的專責小組，讓教職員參與健康主
題培訓，並邀請家長和社區夥伴就健康校園發展提供建議及分享實踐經
驗等。獲選卓越學校之一的路德會沙崙學校，校長任竹嬌指，該校自參
與「全校園健康計劃」以來，致力調節體育課與午膳安排，及加強精神
健康支援等，未來亦會根據《學校健康報告與建議》的詳盡數據，作針
對性調整優化。

結合家庭培養運動氛圍
任竹嬌說，今年起全校將體育課調整成兩節連堂，省卻轉堂時間，又
在各年級加入了小型網球、活力操、游水、花式跳繩、劍擊、欖球等各
式運動，讓學生多接觸運動。另校方亦會爭取門票，安排家長帶同子女
觀看大型國際賽事，包括即將舉辦的第十五屆全國運動會中，積極尋求
社區結連讓家長和子女參與其中，結合家庭一同培養運動氛圍，建立健
康快樂的生活習慣和態度。
除了經學校安排的健康飯盒，該校亦設有午膳指引，提醒家長宜考慮
低鹽、低糖的午膳選擇。任竹嬌提到，以往有家長每天給子女送飯都是
漢堡店快餐，有工友提醒引起其不快，透過指引列明，便能更清晰傳遞
健康飲食訊息。

鼓勵家長多寫讚賞話 親子關係進步
社交和精神健康方面，該校會讓學生書寫心情日記，助學校和家長及
早識別需要關心的學生。任竹嬌表示，好多時家長會着眼子女未做到的
事，例如功課未完成、分數差一點，「我們鼓勵家長在回饋中多寫讚賞
說話。起初家長未必懂怎樣寫，但老師多給意見和鼓勵，家長們愈寫愈
好，小朋友看見都會很窩心。」這類措施成功讓該校家長與學生親子關
係進步。
另該校近年尤其注意學生沉迷網絡問題，包括提防網上欺凌，及幫助
家長學習與孩子的溝通技巧，及早發現並提供協助，未來亦希望推出控
制上網時間指引，「例如控制在一小時內，因為太多會令學生少活動，
亦會影響社交，或出現精神緊張等。」

香港文匯報訊（記者 姜嘉軒）去年施
政報告宣布加強及擴展「全校園健康計
劃」至全港中小學，為每所學校編製「一
校一健康報告」，建議針對性校本措施，
改善體能活動和飲食等安排，提升學生身
心健康。特區政府衞生署今日（19日）向
全港共808所參與學校首次發放「度身訂
造」的《學校健康報告與建議》，涵蓋詳
述數據、觀察及行動建議。衞生署指，目
前全港近七成學校已承諾參與計劃，並已
落實多項措施，形容表現令人滿意，未來
期望讓全港學校都能參與其中，逐步成為
有益於生活、學習及工作的「健康促進學
校」。
衞生署於2019/20學年起以先導形式推

行「健康促進學校計劃」，其後恒常化並
命名為「全校園健康計劃」。衞生署社會
醫學顧問醫生（家庭及學生健康）張竹君
受訪時介紹，計劃環繞體能活動、健康飲
食、精神健康及社交健康四大健康主題，
並參考世衞倡議的《健康促進學校框架》
及六個發展領域，通過指引和檢視表，協
助學校有系統地推出健康措施。

張竹君：參與校表現令人滿意
目前808所加入計劃學校中，458所已
提交檢視表稱為行動學校，能全面落實
《框架》要求並願意分享經驗者更會獲冠
名「卓越學校」。張竹君形容，參與計劃

學校的整體表現令人滿意，包括將四大健
康主題融入學校課程，提供設施及場地鼓
勵學生進行體能活動，提供高質素的體育
課程及健康飲食環境，成立專責小組支援
學生和員工的情緒問題，記錄和分析學生
的健康狀況，並建立機制，協助有自毀或
自殺風險的學生及處理學生的欺凌問題。
不過她亦提到，在社區聯繫及專責檢討

健康學校政策等方面，普遍學校仍需要時
間處理。衞生署全校園健康計劃健康促進
學校科護士長郭秀倫補充，未來會進一步
鼓勵多向家長方面着手，亦可更積極與非
牟利組織聯繫，以及多運用社區不同資
源，以更好地落實健康促進工作。

《建議》概括該校學生健康狀況
而衞生署今日首次向學校發放的《學校
健康報告與建議》，結合參與計劃學校學
生參加學生健康服務中心周年健康評估及
校本檢視表，針對性概括該校學生的健康
狀況，並提供健康促進建議。例如在健康
飲食方面，會以圖表列明該校學生「少於
三份蔬果」、「三份至少於五份蔬果」、
「五份或以上蔬果」的百分比，同時提供
全港學校的資料，以便學校比對；另圖表
也設有觀察文字說明，方便學校了解相關
數據，該校學生放諸全港及與以往相比，
是否有明顯差別。
另報告也會就學校提交的檢視表及文字

說明，按健康校園的不同領域進行分級，
顯示學校是屬於待發展、發展中，或是已
全面發展的程度。至於行動建議則是由署
方為學校度身訂造，若學生普遍未有吃早
餐習慣，報告會提醒學校加強工作，如在
校園內張貼相關訊息，並鼓勵家長多參與
及認識健康飲食原則；亦會作出如邀請營
養師分享健康食譜、舉辦親子健康飲食烹
飪比賽等建議，幫助學校做好家校與社區
聯繫。
衞生署會在報告發出六星期內，約見學校

講解。張竹君補充指，由於部分學校尚未提
交檢視表，相關行動建議或未夠針對性。郭
秀倫則提到，署方會安排1：20的專責護
士，為每所計劃學校提供專業健康指導和建
議，包括電話聯絡及至少一年一次到校訪
問，解答學校對各健康主題的疑問。

提升港生身心健康 808校獲定製「建議」
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●衞生署將發放「度身訂造」的《學校健
康報告與建議》。

香港文匯報記者姜嘉軒 攝

香港文匯報訊（記者 康敬）2010年在北京成立的
愛博諾德醫療科技有限公司是一家以創新驅動的眼科
醫療器械製造商，2023年來港設立辦事處，並作為其
國際總部。愛博香港公共關係經理崔若鴻昨日接受香
港文匯報訪問時表示，香港擁有獨特地位，得到更多
國際投資者、貿易商、展覽商的關注，對企業來說能
夠更快開展國際業務，加速國際化進程。自公司成立
香港辦事處後，公司國際化業務推展得更加順利。

港平台助拓展國際網絡
愛博香港主要負責業務發展、人才招募、融資及
研發等工作，去年正式進駐香港科學園，緊密接觸
國際創科生態圈。今年5月還跟隨科學園公司一同參
與香港國際醫療及保健展，直接拓展國際網絡。崔
若鴻指，公司在設立香港辦事處前，主要透過分銷
商將產品推廣到國際市場，現時可透過香港平台幫
助愛博醫療加速國際化進程。
「目前我們已開拓了馬來西亞和韓國市場，並持

續完善海外布局。」崔若鴻表示，公司已透過投資
推廣署的推薦，與瑞士多個政府部門建立聯繫，海
外業務快速落地。今年3月愛博醫療布局歐洲市場，
投資成立愛博瑞士，搭建起歐洲核心銷售渠道。
「公司正是看中香港作為『超級聯繫人』的角

色，以及自由港的優勢，還有高度集中的商業資源
和專業服務機構，能夠高效解決公司在港投資時遇
到的問題和國際客戶的需求。」崔若鴻說，公司未
來將繼續加大在香港及海外市場的投資，香港的投
資主要是與本地大學共同研發項目及人才招聘。

「人才庫」對接國際高端科研專才
特區政府不斷推出支持政策吸引創科企業落戶，
崔若鴻十分認同指，例如「研究人才庫」可幫助公
司對接國際高端科研人才，解決人才短缺問題。同
時，公司可採用「專利盒」機制的稅務優惠，以減
低企業的創新成本，將更多資源用在研發方面，提
升整體競爭力。

香港作為亞洲最大及全球第二大生物科技融資中
心，擁有高水平醫療專業和高效醫療衞生體系，衞生
署在今年6月公布「香港藥物及醫療器械監督管理中
心」的成立時間表，以及推行新藥「第一層審批」路
線圖。在今年7月，愛博醫療成功向衞生署醫療器械
科表列其4款產品，包括人工晶狀體等產品。公司在
開拓香港銷售市場同時進一步將產品推向海外市場。
更多醫療企業有意來港發展，黃煒卓昨日表示，

香港近年着力發展創新科技，特別在醫療方面出台
不少優惠政策，如「產學研1+」配對基金、「研究
人才庫」、InnoHK創新香港研發平台等，吸引愈來
愈多的內地醫療公司查詢或落實來港布局，利用香
港作為一個跳板和平台「走出去」。他預計今年投
資推廣署協助來港的科技公司數目會有雙位數字增
長。
被問到投資推廣署對落戶企業的支援，黃煒卓

說，除香港的總部外，署方亦於全球設有34個辦公
室，可協助企業在當地落戶。署方亦在香港和海外
舉辦更多活動，包括聯同各業界持份者，如大學、
科研機構等組成聯盟，一起出去參加活動以及推廣
產品。署方亦發揮「超級聯繫人」的作用，聯繫不
同持份者包括投資者、學術界、科研人士等搭建平
台，幫助企業增加商業網絡資源。

醫企來港設辦 加速公司國際化
香港文匯報訊（記者 康敬）在全球全景相機市

場穩居第一的品牌Insta360將於今年內在香港設立
全球首間多層旗艦店，將優先發售新品，並設有
首間全層工作室，提供更好用戶體驗，鵬世有限
公司（下稱「鵬世」）作為該品牌在港澳地區的
獨家代理商，將負責運營旗艦店。Insta360亞太地
區負責人王冠一昨日透過視頻表示，香港是公司
拓展國際市場的重要據點，期待以香港作為平
台，向世界展示中國科技品牌的魅力。「鵬世」
資深市場經理葉加龍昨日接受香港文匯報訪問時
表示，來港設立店面亦是品牌實力的象徵。

連續6年全球第一 市佔率67%
Insta360成立於2015年，一直致力於全球化發
展，在香港、洛杉磯、東京、柏林均設有設計辦
公室，技術合作與市場擴展則覆蓋全球。在全球
市場上，目前Insta360已連續6年在全球全景相機
市場穩居第一，去年數據顯示市佔率已達67%，
產品遠銷全球200多個國家和地區，可以說是內地
企業「走出去」的代表。
香港本地公司「鵬世」在Insta360創立開始已作
為其港澳地區的獨家代理，在這十年耕耘下亦成
功推動Insta360品牌在香港市場的深度滲透，讓創

新影像科技走進大眾視野與專業領域。「我們收
到許多外國遊客的反饋，他們第一次接觸Insta360
就是在香港購買其產品時。」葉加龍表示，香港
是國際城市，亦是購物天堂，所以在宣傳以及品
牌建立時，將產品鋪陳到各大連鎖店，國際旅客
就能夠輕鬆接觸到這些品牌。

對港創科發展投信心票
10年後，「鵬世」再推動Insta360香港旗艦店
落地，葉加龍直言，大家認可香港自由開放的貿
易環境、國際化人才及完善的金融體系，亦是對
香港創科發展投下信心一票，同時對科技產品的
「體驗式消費」趨勢有信心。
這間香港旗艦店將會有優先發售新品的計劃，
還會預留一層定期舉行展覽和工作室，為全港市
民推廣和展出Insta360最新影像新科技，以打造香
港科技新地標。同時利用香港國際城市的優勢，
向全世界展示Insta360高端的新拍攝科技和硬件。
「鵬世」銷售及市場總經理施樺榕補充說，Ins-
ta360致力於通過全景影像與AI技術的結合，推動
香港於建築、工程等傳統行業的智慧化轉型，目標
是成為香港「全域數位化場景的視覺基礎設施提供
者」。未來計劃深化在智慧建造、工業檢測等領域
的創新應用，為行業帶來更多的經濟效益。
「香港作為國際購物天堂，因此Insta360亦計劃
於未來在港開設更多分店，希望能夠令國際旅客
在香港買到中國品牌的最新影像科技。」她說。
「鵬世」代理的產品九成都是來自內地的品
牌，近年亦積極用好香港貿易發展局的商業配對
服務。葉加龍透露，去年配對了17間企業，有4
間正在商討合作細節，均是內地企業。
他指出，中國科技產品硬件在國際上備受認
可，如他們代理的一款內地品牌的錄音設備，在
歐美市場的銷量超過香港和內地，成為許多商務
人士的首選，亦看出外國消費者對中國品牌的信
心。

全景相機一哥旗艦店年內落戶香江

●崔若鴻（左）說，公司未來將繼續加大在香港及海外市場的投資，香港的投資
主要是與本地大學共同研發項目及人才招聘。

香港文匯報記者萬霜靈 攝

●葉加龍（左）表示，來港設立店面亦是品牌實力的象徵。施樺榕（右）補充
說，Insta360致力推動香港於建築、工程等傳統行業的智慧化轉型。

香港文匯報記者萬霜靈 攝

●Insta360已連續6年在全球全景相機市場穩居
第一。 香港文匯報記者萬霜靈 攝

●2010年在北京成立的愛博醫療是一家以創新驅動
的眼科醫療器械製造商。 香港文匯報記者萬霜靈 攝


