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商界（第一）候選人聚焦北都及灣區發展
建言推進「AI+香港產業」倡以創科推動綠色能源
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四方向兩支柱為商界發聲
冀吸引資金進駐香港

商界盼政府搭建平台 加碼支援中小企

深化灣區協同構建「智城」
扶持青年創業推產業革新

業界籲做好AI認證 推動數智化轉型

無申報政治聯繫
1 李家聰 N1

經民聯
2 林偉全 N2

第八屆立法會換屆選舉功能界別商界（第一）有兩名候選人競逐一個議席，包括N1號候選人李家聰和N2號

候選人林偉全。他們提出的政綱均聚焦於北部都會區、大灣區合作乃至海外等發展方向，希望香港能融入國

家發展大局，助力國家高質量發展。李家聰提出的政綱重點方向包括推進「人工智能（AI）+創新科技+香港產

業」及「國際金融+銀髮經濟發展」等。林偉全則重點提出以創新科技推動綠色能源發展，專

注智慧低碳城市建設和碳中和轉型等，探討綠色創科發展。 ●香港文匯報記者 張弦

N1號候選人李家聰是公司董事，他提出的參選政綱包含四個政
策方向以及兩個核心支柱，他希望在「發揮香港所長、服務國家所
需」的大原則下，為商界發聲與開拓新機遇為主軸，輔以務實進取
的態度，通過連接國家戰略、大灣區資源與全球資本，打造香港成
為國家經濟轉型升級的全球樞紐。
李家聰提出的四個政綱方向包括推動商界主動對接國家「十五
五」規劃、多維度支持中小企開拓大灣區及「一帶一路」市場、推
進「人工智能（AI）+創新科技+香港產業」及「國際金融+銀髮經濟發
展」，以及支援北都建設，促進產業發展。李家聰認為，香港商界
應識別在國家「十五五」規劃建議中的戰略價值所在與發展機遇，發
揮香港在科技金融、綠色金融、養老金融、數字金融四大領域的獨
特優勢，推動可落實執行的計劃，為商界創造實際的商業談判與解
決方案場景，做到真正參與「十五五」發展。
李家聰表示，政府及社會應識別具戰略潛力的中小企及初創企

業，利用香港國際化優勢，協助相關企業進軍大灣區內地市場及「一帶一路」市場，他亦持續倡議
各類政府資助中小企計劃進行優化措施，為中小企做到「申請易、審批快、匯報簡」，建議發揮香
港國際金融、資產管理與法律框架優勢，結合大灣區創新與人工智能產業，推動長期資本投放與銀
髮經濟發展；他提倡利用香港及大灣區優秀的基礎設施及領先產業，為國際投資者創造長期價值投
資項目，吸引更多資金進駐香港，並透過香港投資整個大灣區。
為推動發展北都金融服務體系，他認為先要吸引香港及國際金融機構開發創新金融產品，用以服
務及培植北都新興產業，政府應針對重點企業「度身訂造」落戶北都方案，注入「短期主動讓利、
長期促進發展」思維。

促進兩地互聯互通
李家聰亦提出兩個核心支柱，包括提升本地人力資源水平，策略性引進新型人才，以及促進香港

和內地人流、物流、資訊流互聯互通，建議採取雙軌並進策略，一方面支持企業投資員工培訓，提
升本地勞動力競爭力；另一方面策略性引進高端專才與急需技術工種，以及確立香港作為人才集聚
高地定位，善用香港國際化環境吸引人才來港，服務國家所需。
李家聰建議香港積極識別並破除政府各部門及粵港兩地的審批執行障礙，簡化跨境監管流程，主
動為中小企與企業提供跨境合規與操作指引，引導企業善用跨境基礎設施與連通政策，降低市場進
入成本。

N2號候選人、創業家林偉全提出五點政綱，包括促進轉型升級，
深化灣區協同，構建智慧城市；以及扶持青年創業，推動產業革新，
凝聚工商力量等。林偉全希望繼續以同理心服務社會，為香港的繁榮
發展貢獻力量，攜手同行，一起建設更美好的香港商業環境。
林偉全指出，面對全球經濟新格局，香港需要凝聚各界力量，共同

開創新局面。從創業至今，林偉全始終堅信企業的成功不只是個人的
成就，更要為社會創造價值，為下一代開拓更寬廣的發展空間。他提
出的五大政綱重點包括促進轉型升級，深化灣區協同，構建智慧城
市；發揮國際金融中心優勢，優化融資配套，支持企業發展；推動跨
產業協同創新，促進產學研合作，培育更多專業人才；發揮香港橋樑
優勢，拓展環球商貿網絡，鞏固國際商貿樞紐地位，以及扶持青年創
業，推動產業革新，凝聚工商力量。
綠色創科發展方面，林偉全認為要以創新科技推動綠色能源發展，
專注智慧低碳城市建設和碳中和轉型。憑藉在光伏建築一體化(BIPV)

和太陽能科技的專業經驗，推動建築節能創新，發展智慧能源管理。引領香港綠色經濟轉型，構建零
碳建築生態圈，實現可持續發展願景。

推動北都發展 打造港深創科創新圈
國家發展機遇方面，林偉全建議要運用香港獨特優勢，擔當國家與世界的重要橋樑。透過「一國兩
制」制度優勢，深化區域協同，促進創新要素互通，引領產業升級，助力國家高質量發展。林偉全亦
認為要重點推動北部都會區發展，打造港深創科創新圈，實現「雙城三圈」協同效應，構建大灣區科
創產業新高地。
在鞏固香港國際金融中心地位方面，他建議發展家族辦公室生態系統，推動金融科技創新，以及優

化財富管理環境，促進綠色金融發展，提升金融服務競爭力。
環球貿易網絡方面，林偉全建議擴展全球貿易網絡，深化「一帶一路」合作機遇。作為「超級聯繫
人」推動內地企業拓展環球商機，同時引領國際資源對接中國市場，以及運用豐富的國際商貿經驗，
提升香港作為國際貿易樞紐的策略地位，促進跨境商業發展，創造多贏格局。
產業人才發展方面，林偉全建議建立完善的人才培育體系，促進產學研合作，支持青年創新創業。
亦要吸引國際人才，培育本地專才，為香港可持續發展提供人才保障。

現在地緣政治不穩定，對商業合作產生多方面影響。有商界代表認為需要開放新市場，包
括中東、東南亞、南美洲等地區的市場，建議香港特區政府搭建平台，或組織考察和交流活
動，促進本地商界人士與新市場交流、合作。亦有商界代表認為「一帶一路」可帶來新機遇
及商機，但仍有部分業界人士正開拓非「一帶一路」國家的業務，因此希望當選的議員能推
動政府擴大「中小企業市場推廣基金」適用範圍，讓更多企業合資格申請。
「中小企業市場推廣基金」提供資助鼓勵中小企業參與出口推廣活動，擴展境外市場（包
括「一帶一路」國家），2025年選舉委員會商界(第一)界別分組選委于健安表示，有些業界
正在開拓非「一帶一路」國家（例如美國）的生意，未必受惠於政策之下。
于健安續指，香港特區政府可能考慮到中美關係因素而制定有關限制，但實際上仍然有一
部分企業主要做美國市場的生意，這種情況下，他們如果想舉辦展覽會做推廣，就不能獲得
資助，對他們來說是一個不小的困擾。于健安希望「中小企業市場推廣基金」部分可以不設
置地域限制。于健安續指，申請一些資助計劃的步驟比較繁複，亦理解政府的標準嚴格，畢
竟涉及公帑，一些中小企業就認為，可否適當放寬限制，讓大家申請起來更方便，至於這樣
做是否可行，他希望當選議員為企業向政府反映。
香港總商會中小企業委員會前任主席黃龍想表示，整個環境不穩定，對中小企業來說充滿
了不確定性，業界面對的其中一個問題是中美貿易戰帶來的影響，雖然有些少曙光，但還沒
有完全處理好，仍然存在很多變數。黃龍想指出目前最大擔憂是若將來有什麼變動或緊張局
勢，對業界來說不是好事，例如最近擔心日本和內地的往來或外交關係，會影響到香港這邊
和日本做生意。黃龍想續指這種情況下必須另尋出路，開發新市場，例如考慮中東、東南
亞、南美洲，以及非洲市場，商界希望找到一個值得信任、有能力的人，代表商界向政府反
映意見或帶領業界開發新市場。
黃龍想建議當選者應助政府牽頭在新市場搭建平台，或者由政府組織帶領商界出去認識當
地商界人士，建立聯繫，就像政府推動開發中東市場那樣。
黃龍想多年來在寵物用品和玩具行業經營生意，他指出香港寵物行業希望能開發、進入大
灣區內地市場，希望爭取內地允許香港的寵物零食、糧食等產品進入大灣區。他表示，現在
規定生產商必須和內地有相關合同，產品才能進入內地，但中小企業未必可以找到大型工廠
與內地對接，他希望當選者能向內地反映，促進政策放寬，只要相關產品有國際認可的衞生
證、產地來源等相關證書，就可以直接進入內地市場。

近年愈來愈多港人喜歡在內地網購平台購物，衝擊本地零售市場，對日用品、奢侈品等商品的
銷售均產生不小影響。有商界代表提議香港的實體零售店可以向O2O模式轉化，以及提升客服、
售後服務等，讓消費者覺得物有所值。近年不少企業使用AI提升工作效率，有商界代表提示要確
認使用的AI系統是否可信以及具備認證，亦要提升公司的數智化能力，再進行數智化轉型。
香港資訊科技商會榮譽會長方保僑表示，疫情後內地與香港的融合加速，兩地物流愈來愈發
達，網購之後貨物很快就能到達香港，甚至直接送貨上門，現在京東、淘寶和拼多多網購平台
已進入香港市場，這不僅影響包括資訊科技產品在內的零售業，只要涉及銷售貨物的行業都會
受到影響。
方保僑認為網購的優勢是快速和便宜，但弱點在於消費者無法親自看到和觸摸商品，未必每
次送來的商品都符合預期，一些商品需要客戶服務，而香港的優勢從來都不在於價格，而是客
戶服務和質量管控。他指出總有一些地方需要實體店，例如淘寶在香港開傢具實體店，因為消
費者需要親眼看到產品才知道是否合適，這就是O2O（Online to Offline）模式，即消費者在線
上渠道了解商品或服務，然後到實體店購買或體驗服務。

倡增兩地合作 港設計內地製造
方保僑認為，零售行業不能一成不變，實體店可以考慮着重做客服、消費體驗、做O2O模式
等業務，以應對網購帶來的衝擊。他亦建議香港企業可以與內地公司合作，亦可以背靠祖國打
造自己的品牌，做香港設計、內地製造的產品，在香港銷售。
香港電腦商會會董/前主席許健生表示，近年消費模式轉變，很多香港人都去內地買電腦或手

機這類電子產品，而香港這邊，若在價格上沒有絕對優勢，那就要靠服務，行業要提升服務，
讓消費者覺得在香港購物有價值，「百貨養百客，不是每個人都想要便宜，會不會有些消費者
真的需要優質服務？」他續指，該如何把線下銷售體驗再提升一個階級，是零售業都需要考慮
並推進的事情。
許健生認為，香港其中一個優勢可能是配送快一點，若有什麼問題都能即時跟進處理，香港
的線上銷售就要看品牌、客服，還有保養維修服務，「我們香港這邊的價格可能貴一些，但若
能提供即時服務，有問題馬上有人解答，這些細節位可能要提高服務水平。」
近年不少企業會使用AI協助營運，許健生認為首先要注意AI系統是否可信，這就需要專業機

構做認證，說明可信度高，企業才能安心使用。其次是公司自身是否已經準備好進行數智化轉
型，許健生指出要先想辦法提升公司的數智化能力，之後才有足夠能力向數智化轉型，相信現
在就要協助更多企業真正把握這一波機遇，能否做好就要看整個行業以及政府的推動力度。


