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今年首季內地經濟按年增長5%，表現好過市場預

期，香港中小企業務表現亦水漲船高。澳洲會計師公

會最新調查顯示，香港中小企業2025年的表現創十

年來最強勁紀錄，對2026年的信心亦攀升至新高。

澳洲會計師公會大中華區分會理事葉耘開昨展望指

出，儘管全球地緣政治緊張與外部不確定性挑戰重

重，但香港內在優勢仍是中小企的核心競爭力，香港

穩定一致的營商環境，配合簡單低稅制等政策優勢，

反而令香港在吸引國際企業與投資者方面脫穎而出，

他對香港今年的整體商業前景依然充滿信心。

●香港文匯報記者 岑健樂

港中小企營商信心攀新高
澳洲會計師公會調查：穩定環境低稅制優勢 七成受訪企業料業務擴張

香港文匯報訊（記者 周紹基）香港證監會昨日宣
布，與羅兵咸永道香港達成協議，羅兵咸永道香港在
不承認任何法律責任的基礎上，同意預留10億元以
向恒大的合資格獨立少數股東作出賠償。此為香港首
次有已倒閉公司的核數師，向因虛假及具誤導性的財
務報表而蒙受損失的獨立少數股東作出賠償。恒大於
2024年1月停牌，並於2025年8月25日退市，根據
網上資料，退市時約有16萬名小股東持有恒大股
份，若以10億元均分予他們，每人約可分得6,250
元。

會財局罰3.1億 半年禁接新業務
另外，會財局昨亦公開譴責羅兵咸永道及兩名前註

冊負責人張肇昌及周世強；並處以合共3.1億元罰
款，其中羅兵咸永道罰款3億港元，張肇昌及周世強
分別罰款500萬元。會財局又禁止羅兵咸永道6個月
內就任何公眾利益實體項目承接新客戶、或為新客戶
執行該等項目、或為新客戶出具相關報告。
根據證監會與羅兵咸永道香港所達成的協議，證監

會與羅兵咸永道香港同意在不承認任何法律責任的基
礎上，有關事宜將完全並最終得到解決，且證監會不
會對羅兵咸永道香港採取任何進一步行動，前提是羅
兵咸永道香港必須履行協議的條款。
羅兵咸永道香港曾審核恒大截至2019年12月31日

及2020年12月31日止財政年度的財務報表，根據證
監會審視羅兵咸永道香港所擔任的角色後，認為恒大
散發虛假及具誤導性的財務資料，而核數師亦嚴重違
反其專業責任，故曾出現市場失當行為。
證監會的結論是，恒大於2019財政年度及2020財

政年度的經審核年度收入，分別被誇大2,139億元人
民幣或 44.79%及 3,502 億元人民幣或 69.03%。因
此，恒大於2019財政年度及2020財政年度分別為
335億及314億元人民幣的經審核年度利潤，實應為
71.2億及199億元人民幣的虧損。

賠償詳細條款將會適時公布
證監會表示，本着為股東爭取賠償的最終目標，證

監會斷定，與羅兵咸永道香港達成協議，是最符合恒
大獨立少數股東的利益，而根據該協議，已預留10億
港元，以透過由獨立管理人監督的程序，分發予該等
獨立少數股東作為賠償。賠償程序的詳細條款將會適
時公布。同時，恒大的獨立少數股東及其中介機構應
保存涉及該公司股份的交易記錄，以便就賠償提出申
索。中介機構亦應向這些股東提供合理協助，以便他
們提出申索。
儘管羅兵咸永道香港在事件中不承認任何法律責

任，但證監會認為羅兵咸永道香港作為核數師角色，
涉及6項缺失（詳見附表）。

證監會行政總裁梁鳳儀昨表示，這是首次有已倒閉
公司的核數師，向因虛假及具誤導性的財務報表而蒙
受損失的獨立少數股東作出賠償。這將向審計業界及
投資大眾發出一個明確的訊息：證監會致力就財務資
料的披露是否準確和可靠，向上市公司及其核數師追
究責任，藉以維護市場的廉潔穩健，同時保障投資者
的利益。

羅兵咸：已果斷採取整改措施
羅兵咸永道昨日表示，此前恒大審計工作的表現遠

低於該公司一貫持守的高標準，以及持份者的期望。
過去兩年，羅兵咸永道中國已果斷地採取了問責和整
改措施。香港會財局所施加的業務限制不會影響該事
務所的現有客戶；相關限制只針對該事務所未能在6
個月內承接新的香港公眾利益實體審計客戶。
就恒大財務造假事件，早在2024年9月13日，國

家財政部和中國證監會當日公布，普華永道（羅兵咸
永道內地名稱）共涉及11項指控，對普華永道共罰款
4.41億元人民幣，並給予普華永道警告、暫停經營業
務6個月，及撤銷承擔直接審計責任的普華永道廣州
分所等行政處罰。相關處罰亦創內地監管部門對會計
師事務所作出的最嚴厲處罰，罰款額並接近中國證監
會2024年之前的3年、對50多家次違法違規會計師
事務所的罰沒款總和。

羅兵咸10億賠償恒大股民 不承認任何法律責任
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1.在擔任中國恒大的核數師
期間，牽涉入披露《證券
及期貨條例》第277條所
指的虛假或具誤導性的資
料；

2.在對恒大的2019及2020
財政年度的財報審計期
間，沒有維持核數師的獨
立性；

3.在審計規劃、執行審計程
序及處理審計違規事項方
面，沒有抱持充分和專業
的懷疑態度；

4.沒有設計並執行有效的實
地視察，以確定物業的建
造及交付狀況，從而作出
適當的收入確認；

5.主動默許恒大管理層操縱
審計樣本及實地視察的行
為，致使提前確認收入一
事遭到隱瞞；

6.沒有充分核實相關證明文
件及紀錄的真確性。

澳洲會計師公會昨發布《亞太區小型企業調查
2025-2026》報告，共訪問亞太區 11 個市場

4,166家中小企業，它們來自香港、內地、新加坡與
澳洲等不同地點。其中，香港受訪者佔305名。調
查結果顯示，香港中小企的業務在2025年表現強
勁，錄得增長的比例由2024年的65%，升至68%的
新紀錄。該正面勢頭預期可延續至今年，71%中小
企預計今年業務將持續擴張，76%預期本地經濟會
有所提升，兩項指標均刷新調查以來的新高。

港營商環境改善成增長關鍵
葉耘開表示，營商環境的改善是支持香港中小企
增長的關鍵。去年香港在資本市場穩定、旅遊與消
費復甦，以及房地產市場平穩發展的多重帶動下，
整體商業信心和經濟動力都明顯增強。在這樣有利

的環境下，小型企業不單受惠於商業活動轉趨頻
繁，更有空間去實現健康、可持續的擴張。
展望未來，葉耘開稱留意到全球地緣政治緊張與

外部不確定性帶來挑戰，惟香港的內在優勢仍是中
小企的核心競爭力。他指出，地緣政治風險上升，
的確會為貿易與物流等行業帶來阻力，例如推高燃
料成本或導致供應鏈中斷，但該行對香港今年的整
體商業前景依然充滿信心，因為當全球許多地區的
局勢變得難以預測時，香港穩定一致的營商環境，
配合簡單低稅制等政策優勢，反而令香港在吸引國
際企業與投資者方面脫穎而出。
他續指，中東地緣政治風險上升也為本地中小

企帶來新機遇，特別是國際關注度提升，為建立
合作夥伴關係、擴大網絡及開拓新市場創造了空
間。

港企在亞太區對償債最有信心
另一方面，調查結果顯示業務表現提升，強化了

許多本地中小企的財務穩健性。調查顯示，報告支
付債務有困難的企業比例從2024年的22%，銳減至
2025年的3%；對於今年的展望亦保持樂觀，僅有
4%預期償債方面會面臨困難，較先前的26%大幅改
善，該結果亦顯示香港的中小企在所有受訪地區
中，對債務償還最有信心。
成本上漲仍是2025年香港中小企面臨的主要挑

戰，有29%的受訪企業表示其業務受此負面影響。
然而，該比例在所有受訪市場中位列第二低，反映
出香港去年相對溫和的通脹環境。值得留意的是，
員工成本被視為負面因素的比例從35%升至42%，
成為香港企業在2025年最沉重的成本負擔。這亦解

釋了為何計劃增聘人手的中小企比例，由去年的
42%回落至38%。
澳洲會計師公會大中華區分會中小企及創業委員
會副主席梁迪峰表示，雖然員工人數增長放緩，但
隨着企業轉向投資高價值人才，整體員工成本持續
上升。他指出，提升數碼化與自動化水平有助於緩
解勞動力短缺的壓力。中小企目前在招聘時，更傾
向於尋找具備數碼及AI技能的專才，或設立新職位
以驅動業務轉型。這類職位的薪資水平通常較高，
這也解釋了為何在招聘步伐放緩的情況下，整體員
工開支依然錄得增長。

中小企業業務表現及展望
●錄得增長的比例由2024年的65%，升至2025
年的68%。

●71%預計今年業務將持續擴張。

●76%預期本地經濟會有所提升。

●報告支付債務有困難的企業比例從2024年的
22%，大減至2025年的3%。

●僅有4%預期償債方面會面臨困難，較先前的
26%大幅改善。

●2025年認為科技投資有助提升盈利的中小企比
例升至 64%，較2024年的59%有所增長。

●五分之二的受訪企業去年已投入資金發展AI應
用，緊隨其後的是CRM 系統。

●報告因網絡事件遭受損失的企業比例，從2024
年的72%驟降至2025年的43%。

●近五分之三的中小企預期今年將面臨網絡威
脅，顯著高於調查平均值（42%）。

整理：香港文匯報記者 岑健樂
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香港文匯報訊（記者 蔡競文）第三屆智慧照
明博覽及第17屆香港國際春季燈飾展昨結束。
為期4天的展會匯聚約900家展商，吸引約1.3萬
名來自114個國家及地區的買家親臨參觀和採
購，貿發局於展覽期間進行現場問卷調查，訪問
了450名參展商和買家，展商及買家對未來業務
走勢的信心普遍有所增長，49.1%受訪者預計未
來12至24個月整體銷售額將會上升，47.6%受訪
者預計持平。
調查還顯示，受訪者認為未來兩年照明產品於
以下目標銷售市場的增長前景為理想及非常理
想：印度(73.4%)、澳洲(71%)、東盟國家(70.4%)
和日本(68.1%)。市場潛力方面，最多受訪展商正
在嘗試開拓的市場分別是中東(31.8%)、歐洲
(29.5%)、東盟國家(23.9%)、拉丁美洲(17.6%)和
北美洲(14.8%)。
在智能照明方面，受訪者認為家居自動與智能
照明控制系統 (48.2% )、節能照明控制方案
(38.2%)，以及戶外智能保安照明系統(31.1%)在
未來兩年最具發展潛力。相對於傳統燈飾產品，
受訪者表示消費者願意支付平均額外29%溢價購
買配備智能功能的照明產品。

提供與國際買家對接絕佳平台
據貿發局指出，今年的智慧照明博覽及春燈
展，來自亞洲的馬來西亞、菲律賓，歐洲的法
國、德國、荷蘭、俄羅斯、土耳其，以及北美和
南美市場如巴西、加拿大、美國等的買家數目均
見上升，再次彰顯香港在全球照明產品及技術交
流中的樞紐角色。
首次參展的韓國展商NIZ公司財務總監Rebec-

ca Seo表示，展會為公司提供了與國際買家對接
的絕佳平台，成功吸引來自丹麥、德國、日本及
美國等地的國際買家，其中一家日本知名家居用
品專賣店更已即場下單，「受惠於新展區所帶動
的暢旺人流，我們預期展會今年將為公司帶來高
達7,000萬美元的訂單。」
今屆展會亦吸引中東買家前來採購，深圳展團

的太龍電子銷售副總裁張捷表示，在展會上已成
功對接一位來自阿聯酋的買家，以及一位來自美
國知名女性時尚品牌的採購代表，雙方均有望成
為公司的合作夥伴，預期此次展會將為公司帶來
200萬美元的銷售額。

貿發局首次組織買家團赴中山
今屆兩項燈展獲中山市大力支持，成為特別合
作城市，並組織中山古鎮展團及中山橫欄展團參
展智慧照明博覽，組成中山智慧家居專區，展示
當地具規模及競爭力的照明製造實力，協助企業
拓展國際市場。百然燈飾是中山橫欄規模以上企
業，公司經理劉曉霞表示，兩項燈展為中山企業
提供一個高效的「出海」窗口，讓企業能直接對
接來自歐洲、中東、南美及東南亞等地區的買
家，推動產品及品牌走向國際。該公司預計能達
成200萬美元的銷售額。
另外，在展覽期間，貿發局還首次組織買家團

赴中山，考察多間照明企業廠房並參與商貿配對
會議，全面加深與中山照明產業鏈的交流與合
作。此次活動促成了多項實質性的商業合作意
向，其中，新西蘭買家 Spark100 Ltd成功與一家
中山市照明供應商建立聯繫，預計促成價值 10
萬至30萬美元的採購訂單。

香港文匯報訊（記者 孫曉旭）服裝零售商佐丹
奴（0709）正啟動品牌重塑，旗下女裝品牌Gior-
dano Ladies位於香港皇后大道中、面積達5,858平
方呎的旗艦店已完成翻新並重新開幕。行政總裁
Colin Currie昨日透露，該店自上周五重開試業以
來，開舖至今銷售較去年同期約翻倍，並在上周六
突破去年最高單日銷售紀錄，年輕女性顧客比例由
35%提升至50%，開業首3日VIP會員銷售額按年
上升77.5%，對未來增長很有信心。
Colin Currie指出，職場女裝市場的競爭不及體

育服裝及快速時尚激烈，所以仍有「市場空
白」，相信佐丹奴女裝具備發展潛力，未來可望
加速成長。對於香港零售前景，他認為已見到復
甦跡象，包括啟德體育園舉行演唱會等大型活動
吸引遊客，提升城市活力。他提到，現時香港零
售氛圍與兩年前截然不同，盛事經濟及訪港旅客
正帶動零售消費，雖然面對北上消費的挑戰，市
場仍具增長潛力。他透露，香港市場首季零售收
入按年增長 6%，內地電子商務銷售增幅更達
46.7%。

尖沙咀門店10月重開
此外，他指，集團2026年首季整體收入按年增長

3.9%，零售收入上升7.4%，主要受惠於大中華區
增長，包括香港業務自2025年下半年延續至2026
年第一季度的良好勢頭，以及中國內地電子商務表
現強勁。內地門店方面，他指公司目前擁有約300
家實體零售店，大部分位於南方。公司在內地會優
先發展電商業務，亦會審視表現不佳的實體零售店
並進行轉型。

Colin Currie表示，計劃在2至3年內完成香港13
間Giordano Ladies門店的全面翻新，持續提升門
店質素。他透露，將重新打造位於尖沙咀文遜大廈
的Giordano門店，並預計今年10月重新開幕。
面對中東局勢帶來的物流及成本上漲壓力，Co-
lin Currie表示，中東業務約佔集團總貢獻20%，由
於已提前採購原材料，今年秋冬季產品暫無加價計
劃。他指物流及運輸成本受局勢影響，下半年會密
切留意發展。他表示，集團將堅持「數位先導」策
略，今年6月推出全新「Giordano」網店，將旗下
所有品牌整合至同一網上平台，隨後於今年第四季
度，為核心品牌Giordano展開重新定位，並以香港
為首發市場。
業績方面，佐丹奴首季總收入10.36億元，按年
增長3.9%；零售收入9.3億元，增長7.4%；首季同
店銷售上升8.2%至8.2億元。集團指，首季大中華
區收入增長7.8%至4.56億元，佔整體44%；東南亞
及澳洲收入升4.2%，中東地區收入則跌5.2%；季
內線上收入上升40.5%至1.6億元，當中以內地等大
多數市場表現強勁。

Giordano Ladies旗艦店重開銷貨勁 港零售漸復甦逾49%燈飾業界看好未來兩年生意
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