
清晨六時許，天色未亮，廣東茂名高州市滿記
農業基地的魚塘邊已人聲漸起。百米長的漁網緩
緩收緊，水面翻湧，一尾尾銀白色羅非魚躍出水
面。廣東茂名高州市滿記農業科技發展有限公司
董事長陳光滿站在塘邊，不時指揮工人把控收網
節奏，「這批魚經過深加工之後，就會銷往北
美、歐洲市場。」目前中國已成為全球最大的羅

非魚出口國，而廣東茂名則被業界稱為「中國羅
非魚之都」，當地羅非魚養殖面積超26萬畝，年
產量達28萬噸，全國每7條羅非魚就有1條產自
這裏。
這條原產於非洲的淡水魚，憑藉標準化養殖體系

和精深加工能力，正從中國魚塘順着貿易航道游向
全球。
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陳光滿的魚塘基地面積超過 500
畝，年產羅非魚約 150 萬斤。

「我每天一早都會定期到魚塘巡邏一
遍。」本身是養殖戶出身的陳光滿圓圓
的臉龐曬得黑黑的，笑容憨厚，凡事都
親自落手落腳。每天清早，他都會驅車
逐個塘口巡查水質、魚群活躍度以及氣
壓變化。「500多畝，一圈走下來要一
個多小時。」

日夜值守魚塘 嚴守品質關
「羅非魚一般養殖周期約4個月，從
放苗到起捕，每個階段都要嚴格管
理。」陳光滿說，一條羅非魚能否「游
出國門」，關鍵在於魚塘的養殖條件。
在養魚前，魚塘需提前清理、消毒，投
苗時間要根據氣候調整，養殖過程中更
要持續監測水質與溶氧情況。雖然魚塘
已經配備溶氧探頭、增氧機等自動設
備，但陳光滿坦言，機器不是萬能的。
「探頭如果不及時清潔，也會失靈。缺
氧的時候，設備反應不過來，就容易出
問題。」為此，陳光滿至今仍堅持人工
巡塘與夜間值守結合。
目前，基地產出的羅非魚約八至九成
用於出口，其餘在當地銷售，年淨利
潤約300萬元（人民幣，下同）。談
到出口經歷，陳光滿最威水亦壓力最
大的一次，就是2025年被加拿大食品

檢驗局（CFIA）抽中代表中國做羅非
魚出口溯源追蹤選定。「全中國只隨
機挑選一家進行檢測，偏偏抽到我，
感覺運氣好但亦有很大壓力。」陳光
滿還記得，當天加拿大的檢驗機構來
了大批專業人士，駐紮了一天，從魚
塘水質到出口魚肉的品質都逐一細緻
檢查。最終檢測結果，出口檢測超過
99%合格率，遠超其他出口水產品。
陳光滿說，這也得益於中國水產養殖
標準不斷提升，讓全球市場對於中國
的羅非魚養殖監管有信心。

近500養殖企帶動10萬農戶就業
陳光滿是從 2009 年開始養殖羅非

魚。彼時，茂名的出口規模僅為如今的
十分之一。「以前是好魚也賣不出好
價。」過去十多年，隨着養殖標準化、
加工能力提升以及出口渠道拓展，行業
逐步成熟，價格亦隨之回升。他預計，
今年羅非魚的出口收購價約為每斤4至
4.2元，較去年有所改善。
類似這樣的羅非魚養殖基地，在廣

東隨處可見。香港文匯報從廣東省農
業農村廳查詢獲悉，廣東現有羅非魚
養殖面積約60萬畝，2024年全省羅非
魚養殖產量約80.87萬噸，產值約73億
元。廣東羅非魚主產區包括茂名、湛
江、廣州、江門、陽江等地。被譽為
「羅非魚之都」的茂名，全市26萬畝
養殖水面，分布着近500家規模化羅
非魚養殖企業，形成了高州、電白、
茂南三大核心養殖區，帶動近10萬農
戶從事羅非魚養殖相關產業，人均年
增收超2萬元。數據顯示，今年一季
度，茂名羅非魚水產品出口達 3.2 萬
噸，同比增長39.2%。

複製成熟經驗 育出脆肉羅非魚
除了產業規模提升外，中國出口羅非

魚的產品品質與附加值也在迭代升級。
在廣東中山，特色脆肉羅非魚憑藉獨特

口感開闢全新市場。當地依託養殖脆肉
鯇的成熟經驗，通過採用蠶豆等飼料養
殖，培育出肉質爽脆的脆肉羅非魚，風
味別具一格。
在一畝清澈的脆肉羅非魚養殖魚塘
前，廣東優配供應鏈管理有限公司總經
理梁少文告訴香港文匯報記者，公司租
下約400畝魚塘試水養殖，如今已擁有
1,200多畝基地，年產量約1.5萬噸。品
類升級帶來顯著溢價，普通羅非魚售價
每斤三四元，脆肉羅非魚單價可攀升至
十多元。
「脆肉鯇勝在肉厚，脆肉羅非魚則

更加鮮美。這裏有巨大的產業化與深
加工空間。」他告訴香港文匯報記
者，企業歷經反覆試驗，攻克飼料配
比、養殖管控等技術難點，成功掌握
脆肉羅非魚核心養殖技術。他們目前
已與仲愷農業工程學院建立脆肉羅非
魚產學研項目合作，掌握了脆肉羅非
魚的養殖、飼料、加工、流通等12項
專利技術。
採訪過程中，讓香港文匯報記者頗感

意外的是，小小的一條羅非魚，產業鏈
早已與全球市場緊密相連，中東局勢、
國際油價、海外貿易政策等外部變化，
都會直接傳導至產業端。今年以來，脆
肉羅非魚需求量不斷增長，價格亦隨之
上漲。「因為燃油及能源價格上漲，推
高了物流、餐飲及食品加工成本，歐洲
市場對白肉魚的消費結構正在發生微妙

變化。」梁少文表示， 價格更低、供
應更穩定的優質脆肉羅非魚，開始逐漸
取代原屬於鱈魚、三文魚等品類的市場
位置。

加工產品符合西方飲食習慣
「因為脆肉羅非魚肉質緊緻，所以還

可以開發出魚丸、魚餅甚至漢堡魚肉餅
等產品，很符合西方人的飲食習慣。」
梁少文說，他們最近在歐洲市場推廣魚
漢堡產品，做法更接近西式快餐。「例
如在意大利等地市場反應不錯。」他對
今年市場前景很樂觀，預計脆肉羅非魚
銷售量將增長50%以上，公司營收目標
也由去年的一億多元，提升至超過兩億
元。

大批羅非魚經港轉口輸歐美
過去，美國長期是中國羅非魚最大出
口市場，但受關稅壁壘、貿易環境變化
影響，行業主動調整布局，中國的羅非
魚開始游向更廣闊的市場。「現在訂單
結構明顯改變了，美國市場的訂單在減
少，歐洲佔比上升，中東、非洲市場成
為新增方向。香港及東南亞等周邊市場
就承擔轉口與緩衝角色。」梁少文說，
公司養殖的幾款脆肉羅非魚產品已進入
香港市場，香港既是終端消費地，更是
重要的國際貿易中轉樞紐，大批脆肉羅
非魚經香港轉口，源源不斷發往歐美各
地。

從一尾魚苗到鮮活成魚，
再到深加工產品，羅非魚全產
業鏈的價值持續提升。而這一切
的根基，牢牢繫於種苗之上。想要
培育出品質過硬、能遠銷全球的羅非
魚，魚苗從誕生之初，就要經歷層層
篩選，如同一場嚴苛的「選秀」。
廣東省茂名市茂南區高山鎮的魚苗
基地，每天清早就已經是一片忙碌。
廣東寶路生物科技有限公司的羅非魚
育苗池邊，工作人員穿着水靴來回穿
梭，過水、打杯、充氧、封袋，一連
串動作乾淨利落。基地門口，十多輛
裝滿清水的運輸車排起長隊，等候裝
運。一袋袋淺綠色的羅非魚苗被小心
提起，迅速送往全國各地的養殖場。
看似不起眼的小小魚苗，背後有着一
套嚴謹的培育流程。
「我們從160至200個家系中篩選

出最優的8個，再從中挑出最好的個

體 進 行
製種，確保
魚苗性狀穩定，
同時避免近親繁殖，才
孕育出這樣一批魚苗。」
廣東寶路生物科技有限公司綜合部經
理周丹介紹，他們培育的魚苗價格在
國內雖偏高，但銷量也是最大的，目
前市場佔有率約35%。該公司在水產
育種、營養、循環水等領域掌握先進
技術，擁有頂尖專家團隊，解決了種
源「卡脖子」問題。
種苗，被業內視為水產養殖的「芯

片」。作為「中國羅非魚之都」，茂
名不僅是全球最大的羅非魚養殖基地
之一，更是羅非魚育種技術研發落地
的重要創新地。香港文匯報記者了解
到，廣東寶路是全球最大的羅非魚種
苗企業，該企業自主培育的羅非魚苗
雄性率高達99%以上，生長速度快、

抗 病 性
強。在適宜水

質和飼養條件下，魚
苗約三個月即可長至一斤以上，

大幅縮短養殖周期。在魚苗培育池
中，成群幼魚在水中快速游動，密密
麻麻，充滿活力。

抗病性提升約30%
「我們深耕羅非魚育種20年，已
建立從基因篩選、親本培育到魚苗孵

化 的 完 整 體
系。」公司總經理
蔡興奇表示，通過
種質優化技術，魚苗

抗病性提升約30%，生長
周期縮短約15%。目前，公

司已在廣東、海南布局5個科研
生產基地，並建立起國內領先的羅
非魚種質基因數據庫。

廣東寶路生物科技有限公司的工作人員在為羅非魚
苗注射芯片。

廣東寶路生物科技有限公司工作人員在為已經注射芯片的
羅非魚種苗掃描芯片，然後錄入信息。

金 融 授 信
中國人民銀行茂名市分行

聯合地方政府最近推出「整
鎮授信」，為10個鎮914家
經營主體提供合計9.33億元授
信，覆蓋種苗繁育、養殖、加
工、冷鏈及銷售全鏈條。

風 險 防 控
廣東將羅非魚納入政策性農業
保險體系，對養殖成本、價格波動
及病害風險提供60%至80%的保費補

貼，為養殖戶兜底。

標 準 與 品 牌 建 設

當地聯合科研機構建立從
種苗到加工的全流程標準體

系，並推出「吊水羅非魚」
「脆肉羅非魚」等高端產品，推

動產品從「量」向「質」轉型。
目前，高端產品佔比已由2023年的

5%提升至12%，價格最高可達普通
產品的十倍。

整理：香港文匯報記者
盧靜怡

魚苗也要「選秀」 國產種苗體質強

茂名是中國最大的羅非魚生產基地，被譽為「中國羅非魚之都」。圖為茂名一個
羅非魚養殖基地農戶在捕魚。

廣東優配供應鏈管理有限公司總經理
梁少文捧起剛捕撈的脆肉羅非魚。

廣東寶路生物科技有限公司的商廣東寶路生物科技有限公司的商
品魚苗被包裹好準備出售品魚苗被包裹好準備出售。。

脆肉羅非魚走出國門，走上海外食
家的餐桌。

高州市滿記農業科技
發展有限公司董事長

陳光滿


