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在華南最大的國家級鐵路貨運站場廣州國際港，一列

滿載小家電、皮鞋等貨物的「穗滿俄」中歐班列昨日在

鐵路快速通關模式下準時啟程。這是廣州市達弘貿易有

限公司在一周內第三次將自產的高端皮鞋、包包通過中

歐班列發往歐洲市場。和過去海運動輒需要一個月時間

相比，中歐班列全程只需要十餘天，並且將皮鞋因海上

濕度大而發霉的問題徹底杜絕。在優化供應鏈的同時，

中歐班列也激活了達弘公司的創新鏈，公司研發人員增

至近三十人，平均每天推出十餘款新設計，加快產品迭

代更新。眼下，達弘公司已陸續收到歐洲聖誕訂單，9

月將開足馬力生產，公司預計今年出口額有望達到5億

元（人民幣，下同），同比增長15%以上。

●文/圖：香港文匯報記者敖敏輝廣州報道

中歐班列激活廣州鞋業創新鏈
運輸時間縮半 產品迭代更快 歐洲訂單更穩

香港文匯報訊（記者 盧冶 林凱）香港代理商Joanna與吉林拓華生
物科技有限公司海外總監王曉平在推介會上正式達成代理合作。去年
她在直播平台上看到這款吉林人參護膚品，購買試用後認為效果優於
此前常用的大品牌，「以前買過含人參的化妝品，但是這款一打開就
能聞到很濃的人參味道，體驗感非常不錯。」
試用後Joanna主動聯繫廠家提出代理意向，但雙方此前僅通過線上
溝通，本次推介會是首次線下見面，最終正式達成代理合作。在推介
會現場，該品牌產品受到一定關注。Joanna介紹，其中一款產品關注
度較高，展出不久即售出數千港幣。她也將產品推薦給身邊香港朋友
試用，反饋良好。「這些都堅定了我代理這款產品的信心。」
Joanna表示，香港產品認證標準相對嚴謹，吉林產品先進入香港市
場再銷往海外，國際認可度會更高。王曉平表示，藉助香港的貿易平
台和認證體系，有助於提升產品的國際競爭力。

特色產業向深加工方向延伸
「吉字號」特產專班班長陳耀輝在現場致辭中介紹，長白山野山參
歷經15年以上自然生長，自然積累賦予長白山人參起效更快、功效
更持久的獨特稟賦，也是區別於其他國家人參的核心競爭力。陳耀輝
引用世界衞生組織調查數據指出，全球亞健康人群佔比約75%，人參
消費場景正從傳統滋補向日常食養、職場康養、家庭保健轉變，「長
白山人參發展前景廣闊，是當下最具確定性和爆發力的特色產業」。
在產業從傳統滋補向日常消費場景轉型的背景下，部分吉林人參企
業已在品牌化和深加工方面展開探索。鄭緣堂高端人參品牌創始人鄭
傳琸此次帶來了全線系列產品。鄭傳琸表示，品牌的核心定位是將人
參從初級農產品升級為品牌化、國際化、年輕化的消費品。她認為，
香港是國際化的鏈接通道，有助於吉林人參產業實現品牌化轉型——
「扎根香港、匯集灣區、走向世界」，可以讓人參產品以更高附加值
進入國際消費市場。
出口結構變化在數據層面亦有體現。2025年吉林人參出口香港平均
單價為84.95美元/千克，約為全省平均出口單價的2.37倍，香港市場
對深加工、品牌化人參產品有更高的價值認可，參展企業普遍反映港
澳市場對吉林特色農產品需求呈增長態勢。

香港文匯報訊（記者 盧冶、林凱）第
二屆吉港澳經貿交流暨人參、鹿茸、松子
等「吉字號」特產推介會昨日在香港舉
行。活動期間舉行了吉港澳企業對接會，
吉林省商務廳與香港貿易發展局簽署《合
作備忘錄》。通過精準供需匹配推動三地
在產業互補、資本融合、市場共享等方面
達成共識，促進吉港澳經貿交流由聯誼交
往向深度協作升級。
吉林省海外聯誼會會長邱江、香港特區
政府政務司司長陳國基出席活動並致辭。
邱江在致辭中表示，吉林正大力推動長白
山人參、梅花鹿茸、紅松子等優質「吉字
號」產品走出吉林，走進大灣區，讓更多
港澳同胞感受吉林物產之豐，深化吉港澳
經貿交流，拓展互利共贏合作空間。長白
山的珍奇物產是吉港澳情緣的起點，開放
協作則是長久之約，真誠邀請各界朋友多
走進吉林、了解吉林、投資吉林，並期待
依託港澳國際化平台，深化各領域務實協
作，讓更多「吉字號」好物香江揚帆、名
揚世界。
陳國基致辭表示，吉林與香港相隔千
里，但經貿合作源遠流長，往來緊密。吉
林坐擁長白山得天獨厚的生態資源，不僅
深受香港市場歡迎，更具備走向國際的潛
力。香港擁有背靠祖國、聯通世界的獨特
優勢，金融體系成熟，專業服務國際化，
法治環境健全規範。今年是國家「十五

五」規劃開局之年，吉港兩地合作空間更
廣、機遇更多，無論是傳統農特產品貿
易，還是智能裝備製造、跨境物流等領
域，均有廣闊合作前景。
香港是吉林最大的外資來源地。邱江在
致辭中介紹，截至2025年，香港在吉林累
計投資總額超過91億美元。2025年吉林
對香港進出口額 2.72 億元，同比增長
3.3%，主要出口產品為集成電路、半導
體、澱粉和凍牛肉等。2026年上半年，吉
林對港進出口額2.66億元，主要產品為智
能手機、集成電路、乘用車和凍牛肉。

皓月擬開拓港中高端餐飲
本次推介會中，多家去年已參展的企業
今年再次赴港，其收穫從品牌展示層面延
伸至實質性合作落地。皓月集團副總裁王
巍澤表示，今年與去年最大的區別在於具

體項目的實際推進。去年皓月主要展示冰
鮮牛肉和沃金和牛，今年則轉向休閒零食
和熟食深加工產品，並已於兩個月前進入
香港電商及電視購物渠道。王巍澤指出，
香港消費者可能已接觸過皓月產品但未必
知曉其品牌，今年重點在於建立品牌認
知。皓月計劃開拓香港中高端餐飲渠道，
其自主繁育的沃金和牛被稱為「中國肉牛
羊領域的芯片」，同時以香港為支點拓展
大灣區及東南亞市場。
統泰實業集團同樣為連續參展企業。工

業板塊總裁曲艷梅介紹，今年產品線較去
年更加豐富，新增多款黑參產品，重點與
香港廠商聯合會對接了渠道拓展問題。廠
商聯合會在推介會上為企業提供了香港市
場法規合規講解，並建議利用原有包裝加
貼符合香港標準的標籤直接銷售，雙方已
初步達成合作意向。

香港文匯報訊（記者 劉蕊、實習生 楊博
涵 河南報道）從鄭州國際陸港發出的中歐班
列路線近期擴容，新增兩列班車，一列駛向
阿塞拜疆巴庫阿布歇隆，另一列直抵泰國林
查班。前者為南通道中歐班列（鄭州—巴
庫）提單班列，共計55組集裝箱，裝載汽車
配件、家用電器等外貿貨品，貨值約236萬美
元，貨重約370噸；後者則為全國首列中老泰
圖定快速班列，載有上汽集團鄭州基地的汽
車零配件，全程運行僅需5至6天，較傳統海
運縮短近半。兩列班車26日同日首發，既在
通道效率上實現提速，更在多式聯運單證規
則層面完成關鍵破題。
長期以來，跨裏海走廊「鐵—海—鐵」多

段轉運，一直沿用傳統鐵路運單，單證環節

多，制約通道貿易金融發展，成為中間走廊
規模化發展的堵點。
本趟南通道中歐班列（鄭州—巴庫）提單

班列創新融合CIFA（中國國際貨運代理協
會）國際多式聯運提單與鐵路貨運單證一
體，打通NCD（聯合國可轉讓貨物單證公
約）規則實戰應用場景，補齊陸路國際貿易
物權憑證短板，實現公鐵海多式聯運「一單
到底、全程可溯、金融賦能」，大幅提升國
際班列跨境供應鏈標準化、國際化、市場化
水平。
同期駛向泰國林查班的班列，依託上汽集
團鄭州基地的貨源優勢，廠區距離中歐班列
（鄭州）集結中心不足50公里，公路運輸一
小時即可直達，實現快速集貨與無縫銜接，

「廠港聯動」協同效應充分釋放。該班列自
鄭州出發，經磨憨口岸出境，縱貫老撾全
境，直抵泰國林查班，全程運行僅5至6天，
較此前一般班列縮短2至3天，相較傳統海運
15至18天的周期，運輸時間縮減近半，且兼
具穩定性強、受天氣干擾小、供應鏈全程可
控等顯著優勢，為企業出口東南亞提供了高
效優質、靈活可行的全新物流方案。

河南中歐班列累計貨值500億美元
據介紹，自2013年首趟班列開行以來，河
南中歐班列已構建「29個境外直達站點+10
個出入境口岸」的國際物流網絡，服務覆蓋
40多個國家、140多個城市，累計開行總量超
1.9萬列，貨值近500億美元。

達弘貿易外貿經理曾海桃告訴記者，公司最初以美國線為主，
後通過廣交會結識大量歐洲客戶，逐步轉型以歐洲市場為核

心，主打中高端女鞋OEM代加工，年出口額達數千萬美元。隨
着中歐班列的出現，歐洲市場的穩定性和可持續性進一步增加。

客戶下單節奏由半年變一季
「皮具類產品走海運最怕受潮發霉，以前經常因此產生客戶投

訴和糾紛，改用中歐班列這種陸路運輸方式後，皮鞋表面霉變的
問題徹底解決，貨損投訴明顯減少。」曾海桃說，更重要的是運
輸時效大幅壓縮——以往海運需30天左右，現在中歐班列僅需10
餘天，運輸時間縮短一半以上，歐洲客戶的下單節奏也從「半年
下一次單」變為「一季度下一次單」，補貨更靈活，資金周轉更
快。
值得一提的是，隨着廣州海關全面推廣鐵路快速通關模式，海
關與鐵路的艙單電子數據實現互聯互通，如今一次開櫃、一次查
驗即可完成所有手續，過去那種「申報後要等好幾天再發車」的
情況已成歷史，進一步提升了出口企業的出貨效率，像達弘公司
的時尚類鞋款得以及早上架，搶佔銷售窗口。

研發團隊擴 每月400多新款
中歐班列推動外貿出貨周期縮短，也讓企業更有信心進行研
發，推出更多新品。目前，達弘公司研發團隊增長至近30人，每
周都有新品推出，每月設計400多款。
在達弘公司的展廳裏，長筒靴、保暖靴、高跟鞋、涼鞋等款式

琳琅滿目。針對不同區域需求，公司實施差異化開發，俄羅斯冬
季寒冷，當前生產的冬季款主推加毛真皮高靴；南歐及東南亞市
場則側重高跟鞋和涼鞋。「我們這400多款設計都會和客戶對
接，最終從中擇優選擇，大約10%的設計實現量產出貨。」達弘
貿易工廠生產經理卓茜說，「同時，我們特別注重產品的品質，
比如，我們的QC崗位（質檢）增加到20多人，每批貨、每隻鞋
每道工序100%全檢，而以前是抽檢。」
另外，中國企業與歐洲客戶跨境貿易，資金結算方式的改變是
重要的變化之一。

匯率波動較小 以人民幣結算增
「人民幣結算非常快捷，不用再經歷結匯環節，方便很多。」

曾海桃表示，2019年以前公司極少使用過人民幣跨境結算，如今
這一方式已成為主流選擇。她介紹，由於原材料採購在中國完
成，通過人民幣結算，歐洲客戶對成本結構較為了解，加之匯率
波動影響較小，越來越多客戶主動要求以人民幣計價和支付。
「特別是東歐客戶，基本都用人民幣結算，這樣既降低了雙方

的匯兌風險，也提高了資金利用效率。」
隨着聖誕訂單陸續到位，達弘公司將於9月進入生產旺季。曾
海桃預計，在研發提速和物流提效的雙重驅動下，公司今年出口
額有望突破5億元，再創歷史新高。

香港文匯報訊（記者 敖敏輝 廣州報道）2016年
8月28日，首趟「穗滿俄」中歐班列從廣州白雲區
大朗堆場啟程，自此拉開廣州中歐班列馳騁亞歐大
陸的帷幕。據海關統計，十年間，廣州口岸進出口
班列貨值逾1,100億元（人民幣，下同）。如今，
廣州國際港與南沙港南站兩個中歐班列站點共同形
成「17出7進」共24條運行線路，服務輻射歐亞地
區20多個國家、40餘座城市，「鋼鐵駝隊」架起
互聯互通、互利共贏的陸上「黃金橋」。

高附加值商品成出口主力
記者了解到，早期，中歐班列出口貨物以服裝、
鞋靴、玩具等勞動密集型產品為主。如今，電子產
品、新能源汽車、精密機械等高附加值「灣區智
造」成為出口主力。
「智能家電、商品車出口表現亮眼，今年以來，
我們累計監管通過中歐班列出口汽車3,480輛，咖
啡機、智能音響等智能家電貨值約 24億元。目
前，廣州國際港中歐班列出口的高附加值貨物佔比
已提升至70%。」廣州車站海關監管科科長程潔告訴
記者。
中歐班列滿載貨物出境，若空車回國，將是巨大
的成本。記者了解到，如今，中歐班列雙向對流格
局逐漸形成，越來越多的歐洲出口商品通過陸路進
入內地。今年前7月，廣州國際港進口回程貨物標
箱數佔發運總標箱量近30%。
「早年廣州中歐班列以發運出口貨物為主，回程貨
源相對有限。」廣東廣物國際班列運營管理有限公司
國際物流與供應鏈事業部業務一部副總經理朱衛東
見證了這條通道十年間進出口格局的轉變。隨着班
列線路網絡持續織密，疊加鐵路快速通關、進口境
內段運費扣減等海關惠企政策落地見效，回程貨源
市場被激活，進口班列迎來明顯增長，特別是高密
度塑料粒、牛皮紙等原材料源源不斷輸入大灣區。

七成採快速通關模式
為助推中歐班列跑出發展「加速度」，廣州海關
在「關長聯繫企業」「一列一策」等機制下，促進
跨部門信息互聯互通，全面推廣鐵路快速通關模
式，實現海關與鐵路的艙單電子數據互聯互通。海
關憑借鐵路艙單信息提前開展貨物審核放行，企業
無需重複申報、無需單獨辦理轉關手續，大幅簡化
了通關流程。目前廣州國際港中歐班列採用鐵路快
速通關模式的佔比已提升至70%以上。
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吉港澳經貿合作升級 特產人參鹿茸謀出海

●吉林省長春皓月清真肉業介
紹公司產品。

香港文匯報記者盧冶 攝
●第二屆吉港澳經貿交流暨「吉字號」特產推介會在
港舉行。 香港文匯報記者盧冶 攝

中歐班列鄭州擴容 駛往阿塞拜疆泰國
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1. 貿易規模擴大

10年間廣州口岸進出口班列貨值逾1,100億元人

民幣。

2. 口岸多向通達

從開行初期單一出口線路、單一出境口岸、單一

貨源結構，到如今拓展西、中、東「三通道」，

實現通達滿洲里、二連浩特、阿拉山口、霍爾果

斯、綏芬河、憑祥、磨憨等7個口岸。

3. 運行線路快速增長

廣州國際港與南沙港南站兩個中歐班列站點共同

形成「17出7進」共24條運行線路，服務輻射歐

亞地區20多個國家、40餘座城市。

4. 雙向對流格局形成

返程進口貨物增加，前7

個月廣州國際港進口回

程貨物標箱數佔發運總

標箱量近三成。

5. 簡化通關流程

目前廣州國際港中歐班

列採用鐵路快速通關模

式的佔比已提升至 70%

以上，企業等候時間大

幅縮短。

整理：香港文匯報記者 敖敏輝

▲達弘貿易公司生產車間正加快生產出口歐洲
的冬季款皮鞋，下月將啟動聖誕款產品生產。

●廣州中歐班列服務中歐貿易達10周年。

▶達弘貿易工廠生產經理卓茜表示，公司生產
的高端皮鞋在歐洲廣受歡迎。


